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INTRODUCCIÓN:

La  Distribuidora de alimentos de origen Boyacense; “Dissamurai”,  es la mejor opción  para distribuir y compartir, las mejores alternativas de salud; por parte de la fibra de maíz y mazorca; materia prima que ayuda a la digestión y excelente funcionaminto del metabolismo del ser humano.
Las mogollas y envueltos son fabricados en hornos de cemento y h ollas de barro; este tipo de material permite que los productos tengan un delicioso y exquisito sabor al momento de ser consumidos por la humanidad; lo que significa que es un producto innovador y exótico para llevarlo a la realidad de la idea de negocio planteada en este tipo de proyecto.
La logística es de tipo movible; lo que significa que los productos se van a traer desde el lugar de origen; realizando los pedidos de acuerdo a la necesidad de las panaderías y clientes externos; llevando un proceso de organización a nivel financiero y social; utilizando como estrategia la distribución a domicilio con el fin de lograr las ventas con un mayor índice de ganancias.
La calidad del producto es al 100% natural; quiere decir que la cantidad de pedidos van a ser aumentables y las ventas van a tener el mejor éxito para estabilizar las ganancias representadas mensualmente.
Las garantías financieras que se esperan son bastantes enriquecedoras; porque la calidad y el valor del producto es totalmente axequible por las personas; ayudando a superar obstáculos de costos y gastos que  inicialmente se van a tener en cuenta hacia el  nicho de mercado conociendo las panaderías de la ciudad de Bogotá; lugar que fortalece el emprendimiento de llevarlo hacia una realidad.
Los indicadores como presupuesto se van a tener en cuenta de acuerdo al capital  que se disponga y/o patrimonio familiar; asegurando las partes en proceso de inversión y apoyo financiero, en todas las áreas que se piensen implementar en la distribuidora “Dissamurai”.
Las ventajas y beneficios que proporciona a la humanidad este tipo de productos; son las mejores; gracias a la calidad de fabricación y composición referente a la materia prima; herramientas y estrategias que agilizan el proceso de distribución; logrando la mayor cantidad de pedidos diarios, semanales y mensuales; con el fin de llegar al mejor resultado financiero.


DISTRIBUIDORA DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS CON FIBRA DE MAÍZ y MAZORCA ;(MOGOLLAS y ENVUELTOS), DE ORIGEN BOYACENCE.
DISSAMURAI.
1. JUSTIFICACIÓN:
La idea de negocio es distribuir los productos boyacenses a base de fibra de maíz y mazorca;  para ayudar a la sociedad a mantener su excelente digestión y gusto por las delicias; teniendo en cuenta que en ninguna panadería de Bogotá se venden este tipo de alimentos;(mogollas y envueltos de mazorca); de origen boyacense con propiedades saludables. 
Adicional a esta excelente ventaja correspondiente a la distribuidora de este tipo de productos, se encuentra ubicada en el barrio Villa de los Alpes ; en la localidad de San Cristóbal; en la ciudad de Bogotá; lugar de libre acceso y facilidad para los clientes.
La distribución y comercialización de mogollas y envueltos; es de gran ayuda porque; la población que inicialmente se va a aplicar este tipo de idea de negocio; es a las  panaderías de Villa de los Alpes; lugar que proporciona la mejor calidad de vida en los clientes residentes en esta localidad.
El disfrutar de las más agradables y mejores delicias de las mogollas y envueltos; se marca la diferencia, teniendo en cuenta que la fabricación es a base de fibra de maíz y fibra de Mazorca; (hornos de barro y cemento y en ollas de material de barro); material que le brinda el mejor sabor exquisito y delicioso a los alimentos; manteniendo la mejor calidad de salud y digestión a los clientes respectivamente. Situación que ciñe dejando huella, ante los demás alimentos  existentes en la oferta y demanda de los productos alimenticios en la ciudad de Bogotá.
Es por esta razón que la Distribuidora de los productos Boyacenses, tiene una Visión que dispone como el gran reto, de ver la distribución en aplicación tanto en la ciudad de Bogotá, y con esperanza de invadir el mercado a nivel nacional.
Adicional a este pensamiento, se mantiene la constancia de distribuir todos los días este tipo de producto; garantizando la logística con los mejores pedidos, logrando los máximos índices de ventas; que las panaderías realizarán y adicionalmente los clientes interesados en mejorar la calidad de vida; optimizando una excelente salud, libre de obstáculos digestivos ,al momento de consumir la fibra de maíz y de mazorca.
Realmente la idea de negocio propuesta en este tipo de proyecto; brinda las mejores garantías a nivel, económico, social, cultural y político; porque es un producto innovador y diferente a los alimentos cotidianos; (productos a base de harina y levadura); y las propuestas que proporcionan las mogollas y envueltos; son excelentes y de calidad; porque permite que la digestión de los seres humanos, fluya con tranquilidad y facilidad, disfrutando de las mejores delicias Boyacenses, gracias a la materia prima;(fibra de maíz y fibra de mazorca).
La empresa Unipersonal;(EU); denominada como “DISSAMURAI”; participa como objetivo principal y es el hacer realidad, la distribución de las mogollas y envueltos de origen Boyacense; utilizando como estrategia la distribución a domicilio y realizar los pedidos de las panaderías del  barrio de Villa de los Alpes en la ciudad de Bogotá; y después vender los productos; teniendo las garantías y ganancias, que brinda la base de fibra de maíz y de mazorca, incentivando a los clientes a mejorar la calidad de salud que han manejado en su diario vivir.
La logística que se va a manejar, tiene que ver con el trabajo en equipo;(familiares); personas que van a dar del mejor potencial y talento humano, para la adquisición de clientes, dándoles la gran oportunidad de que con la compra de este tipo de productos; van a tener la mejor inversión, tanto para ellos como para la Distribuidora; y la Rentabilidad van a ser de indicadores positivos tanto diarios , mensuales y anuales; de acuerdo al balance que se utilice, para calificar los estados positivos y negativos, de las inversiones y aportes tanto en capital y trabajo.
Los impactos ambientales; son de apoyo para emprender este tipo de proyecto; gracias a las normas y leyes, que ayudan a estabilizar de la mejor manera, la distribución de este tipo de productos de origen Boyacense.

Definitivamente; es una gran oportunidad el incentivar el mercado colombiano, con ideas de negocio alcanzables para la humanidad; y es de gran satisfacción el dar a conocer; las ventajas y beneficios que trae la distribuidora;  ”Dissamurai”; para el crecimiento económico en la sociedad; proporcionándoles la mejor calidad en productos, y mejorando día a día, sus estabilidad económica.
Además; las ganancias en cuanto a las ventas se van a medir mensual; con el fin de tomar decisiones; de aumentar ó mantener estable la inversión relacionado con el presupuesto que se disponga en el momento; brindando los mejores resultados; tanto en los ingresos, egresos y gastos, que se piensen ejecutar, en el proyecto correspondiente. 
El broche de oro; en este tipo de información empresarial, se finaliza con la mejor circunstancia de vida; tanto para el autor como para los lectores y jurados; que en su momento se aprecian, al ver que el tipo de producto que se está mencionando, es de calidad y la viabilidad del proceso en el proyecto es garantizable y  realista al momento de ser ejecutado.




OBJETIVOS:
Principal: 
Es lograr distribuir los productos boyacenses en la ciudad de Bogotá con el fin de compartir los alimentos de fibra de maíz y mazorca para satisfacer las necesidades de los clientes y mejorar la calidad de vida optimizando la salud en excelentes condiciones.
Específicos:
· Distribuir las mogollas y envueltos satisfaciendo la necesidad y el gusto de los clientes.
· Vender los productos a  las panaderías y a clientes externos.
· Realizar convenios con los proveedores de tipo comercial para obtener ganancias en la producción de las mogollas y envueltos. 
2. ESTUDIO ADMINISTRATIVO:
2.1.  Definición de la estructura organizacional:
a. MISIÓN:
Distribuidora  “DISSAMURAI”; es una compañía de las mejores delicias de fibra de maíz y fibra de mazorca, que suministra a las personas la mejor calidad en los productos distribuidos, apoyando el crecimiento económico y competitivo del país a través de los convenios con los clientes de tipo comercial.
b. VISIÓN:
En el año 2022 será una Compañía reconocida por su liderazgo, competitividad e innovación de los productos a base de fibra de maíz  y mazorca, siendo la mejor alternativa para las personas con el fin de mejorar su calidad de vida llevando una salud en excelentes condiciones.
VALORES Ó PRINCIPIOS CORPORATIVOS:
· Carisma la mejor alternativa para  los clientes.
· Alegría el mejor trato que se puede brindar.
· Pasión la mejor razón para avanzar.
· Liderazgo como herramienta para ser más competitivos en el mercado.
· Honestidad como principio de brindar los mejores productos con calidad.
· Respeto como eje que mueve la confianza.





C). ORGANIGRAMA DISTRIBUIDORA SAMURAI S.A.S:
o

	ÁREA GERENCIAL


ÁREA DE DISTRIBUCIÓN
ÁREA  DE NEGOCIOS

 
1.1.1. Área Gerencial: Está encabezada por la líder  de la idea de negocio.
1.1.2. Área de negocios: Consecución de clientes.
1.1.3. Área de Distribución: Se encarga de asignar los productos boyacenses a las panaderías y clientes externos.

d). DOFA SOBRE LOS PRODUCTOS ALIMENTICIOS CON FIBRA DE MAIZ, Y MAZORCA.

DEBILIDADES:  

El empaque en hoja de maíz,(envueltos); no guste en algunos clientes.
Este tipo de producto debe consumirse en poco tiempo para evitar el deterioro en su totalidad.


OPORTUNIDADES:

Mejor salud y bienestar para las personas que prueben este rico y delicioso producto porque está a base de fibra de maíz y mazorca. 
Apertura de mercado inicialmente en la ciudad de Bogotá y después en el resto del país.

FORTALEZAS:

Este tipo de producto es único en el mercado de la ciudad de Bogotá.
En ninguna panadería se ven este tipo de productos boyacenses.

AMENAZAS:

La competencia directa de las panaderías al momento de  ver el funcionamiento de la distribución de este tipo de producto.
Si se distribuyen en las panaderías es probable que en su mayoría de los clientes compren este tipo de productos boyacenses y dejen a un lado el pan.
2.1.  Tamaño de la empresa:

Es empresa Unipersonal EU: Teniendo en cuenta que el propietario es una sola persona, inicialmente es quien recibe las ganancias que genere la actividad económica de la empresa. 

2.2.  Normatividad:

[footnoteRef:1]Secretaria de Salud Distrital de Bogotá.(carnet ó certificado de manipulación de alimentos). [1:  http://www.saludcapital.gov.co/Paginas2/Inicio.aspx] 

[footnoteRef:2]Cámara de comercio de Bogotá. [2:  http://www.ccb.org.co/Tramites-y-Consultas] 

[footnoteRef:3]Registro ante la DIAN;(Dirección de Impuestos de Aduanas Nacionales). [3:  http://www.dian.gov.co/] 

[footnoteRef:4]MINAMBIENTE:(Ministerio de Ambiente y Desarrollo sostenible). [4:  http://www.minambiente.gov.co/] 




2.3.  Costos Administrativos:
2.3.1. Gastos de personal: 
	CALCULO COSTOS DE OPERACIÓN

	Concepto
	Vr mes

	Gastos de personal
	 

	Otros gastos de personal
	25.000

	Mantenimiento Equipos
	16.666

	Mantenimiento Instalaciones
	0

	Servicios Públicos
	0

	Arriendos
	0

	Dotación
	1.666

	 
	 

	 
	 

	 
	 

	Depreciación Operativa
	0

	Total
	43.332



	PROYECCIÓN DE  COSTOS DE OPERACIÓN

	 
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	Gastos de personal
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Otros gastos de personal
	300.000
	310.500
	321.368
	332.615
	344.257
	1.608.740

	Mantenimiento Equipos
	199.992
	206.992
	214.236
	221.735
	229.495
	1.072.450

	Mantenimiento Instalaciones
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Servicios Públicos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Arriendos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Dotación
	19.992
	20.692
	21.416
	22.165
	22.941
	107.206

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Depreciación Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Costos 
	519.984
	538.183
	557.020
	576.516
	596.694
	2.788.396



Son los siguientes: El pago va a ser al destajo; con el valor de $ 300.000/12 meses del año,  por concepto de gastos de personal; el pago de mantenimiento de equipo;(Computador); $200.000/12 meses del año y pago de dotaciones de una bata, tapabocas y gorra ; por el costo de 20.000/12 meses del año.
2.3.2. Gastos puesta en marcha: 
	INVERSIÓN DIFERIDA

	Licencias, trámites legales
	39.000

	Otro
	0

	Seguros (A un año)
	200.000

	Total
	239.000

	
	

	INVERSIÓN CIRCULANTE

	Inversion Circulante
	8.961.000

	 
	 

	
	

	
	

	TOTAL INVERSIONES
	10.000.000



	AMORTIZACIÓN DE DIFERIDOS
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	TOTAL

	Licencias, trámites legales
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	39.000

	Otro
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Seguros (A un año)
	200.000
	0
	 
	 
	 
	200.000

	Total Amortización diferidos
	207.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	239.000

	INVERSIÓN CIRCULANTE
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	TOTAL

	Capital de trabajo
	8.961.000
	0
	 
	 
	 
	8.961.000

	TOTAL DIFERIDOS
	9.168.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	9.200.000

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INVERSIONES
	9.328.800
	167.800
	167.800
	167.800
	167.800
	10.000.000



Las tarifas de los servicios de registros públicos como matrículas y renovaciones (decreto 1074 del 26 de mayo de 2015); depende de los ingresos mayor a cero y menor o igual a 2 salarios mínimos se encuentra por el valor de $39.000 pesos por registros y documentos de registro ante la cámara y comercio. Y el seguro que se va a utilizar  es de la entidad Suramericana; (SURA); para proteger el vehículo y los alimentos transportados.
3. ESTUDIO ADMINISTRATIVO LEGAL..
3.1.  Objetivo del estudio legal:
Inicialmente la empresa Dissamurai; se va a acoger ante las siguientes entidades jurídicas y legales:
· [footnoteRef:5]Cámara de comercio: Se adquiere el registro público mercantil como certificado legal de inscripción de los servicios de la empresa unipersonal. (decreto 1074 26 de mayo 2015). [5:  (http://www.ccb.org.co/)] 

· [footnoteRef:6]DIAN: Entidad encargada de garantizar el cumplimiento de las obligaciones tributarias, aduaneras y cambiarias de Colombia, se constituyó como unidad Administrativa Especial mediante el decreto 2117 de 1992. [6:  (http://www.dian.gov.co/, 2017)] 



3.2. Marco Legal:
Para constituir la empresa se deben tener los siguientes requisitos legales: 
· [footnoteRef:7]Inscripción del RUT;(Registro único Tributario), ante la DIAN; teniendo en cuenta la norma mencionada en el  (Art. 2 y 3 Resol. 1887 de 22 de Febrero de 2007). [7:  (http://camacol.co/sites/default/files/base_datos_juridico/RESOLUCION_DIAN_NACION_1887_2007.pdf)] 

· [footnoteRef:8]Registro de la empresa unipersonal ante la Cámara de Comercio  en conformidad con la matrícula mercantil, ante el artículo Ley 1429 de 2010, donde se mencionan los pasos para registrar la empresa unipersonal. (Nit, Nombre de la empresa, actividad comercial). [8:  http://www.secretariasenado.gov.co/senado/basedoc/ley_1429_2010.html] 

· [footnoteRef:9]Código sustantivo del trabajo: Adoptado por el Decreto Ley 100 de 1993 : Menciona: Lograr justicia en las relaciones entre empleadores y trabajadores dentro de un espíritu de coordinación económica y equilibrio social. [9:  (http://www.alcaldiabogota.gov.co/sisjur/normas/Norma1.jsp?i=33104)] 

· [footnoteRef:10] La expresión "patrono" se entiende reemplazada por el término "empleador", de acuerdo con lo dispuesto en el artículo 107 de la Ley 50 de 1990. [10:  (http://www.alcaldiabogota.gov.co/sisjur/normas/Norma1.jsp?i=281)] 

· La ley 100 de 1993: La finalidad es lograr la justicia en las relaciones  que surgen entre empleadores y trabajadores, dentro de un espíritu de coordinación económica y equilibrio social.
· Superintendencia de Industria y Comercio: Refiere la propiedad Industrial referente a la protección de la marca, producto, enseñas comerciales, denominación de origen, clasificación de productos y servicios y lemas. Ley 603 del 2000 se modifica el artículo 47 de la ley 222 de 1995.
3.3.  Definición de la Empresa:  
Es una empresa unipersonal; EU, con actividad económica mercantil y con el objeto social de distribuir y comercializar los productos boyacenses.
3.3.1. Clasificación de Mipymes: Ley 590 del año 2000: Colciencias: 
Promueve el desarrollo de las micros, pequeñas y medianas empresas para la generación de empleo, el desarrollo regional, la integración entre sectores económicos, el aprovechamiento de pequeños capitales; teniendo en cuenta la capacidad empresarial de los colombianos.
3.3.2. [footnoteRef:11]Clasificación Internacional de actividades económicas (CIIU): [11:  (http://linea.ccb.org.co/descripcionciiu/)] 

 CIIU: Resolución 139 de la DIAN:
 Para todas las entidades de carácter privado y público que produzcan información estadística, identificando la actividad económica principal para la asignación correcta del código.

Clasificación de las actividades económicas según el código: 1089: Elaboración de otros productos alimenticios.

3.3.3. [footnoteRef:12]Clasificación de sociedades: ley 222 de 1995 diciembre 20: (Legislación comercial): Artículo 1: Sociedad comercial y ámbito de aplicación de esta ley: [12:  (file:///C:/Users/My/Documents/Downloads/Ley%20222%20de%201995%20(1).pdf)] 

Artículo 100: del código de comercio mencionan: Se tendrán como comerciales, para todos los efectos legales, las sociedades que se formen para la ejecución de actos o empresas mercantiles.
3.4. Constitución Legal: 
De conformidad con el artículo 72 de la Ley 222 de 1995, el documento de constitución deberá expresar ante la cámara de comercio:
· Datos del empresario: Nombre, documento de identidad o NIT, dirección de domicilio.
· Denominación ó razón social de la empresa: Distribuidora “Dissamurai”.
· Domicilio de la empresa: Bogotá D.C.
· Término de duración de la empresa unipersonal: Indefinido.
· Objeto social: Distribuir y comercializar productos boyacenses.
· El capital de la EU: 10.000.000 millones de pesos inicialmente.
3.4.1. [footnoteRef:13]El Registro Único Tributario (RUT); Ante la DIAN se deben tener en cuenta los siguientes documentos de acuerdo a la clasificación del personal y el proceso ó ruta para adquirir el número de identificación es el siguiente para mayores de 18 años no comerciantes: [13:  (http://www.dian.gov.co/contenidos/servicios/rut.html)] 

· Original del documento de identificación.
· Documento con autenticación de firma del interesado.
· Pestaña de inscripción RUT.
· Se selecciona persona natural y régimen simplificado.
· Se diligencia el formulario virtual.
· La DIAN entrega un número de identificación tributaria;(ejemplo: 890903939-4).
3.4.2. [footnoteRef:14]Requisitos del Registro Mercantil: [14:  (http://www.rues.org.co/RUES_Web/)] 

· Trámite del pre RUT: Se realiza a través de la página de la DIAN.
· RUES;(Registro único Empresarial); se realiza el procedimiento adecuado ante la Cámara de Comercio.
· http://www.rues.org.co/RUES_Web/
· 
· Ante la cámara de comercio se expide el certificado de la empresa unipersonal.
· La cancelación de los derechos de registro se realiza en la cámara de comercio.
3.4.3. Resolución de Facturación DIAN:
[footnoteRef:15]Resolución 000055 de 14 de Julio 2016; se adoptan sistemas técnicos de control de  facturación. [15:  (http://www.dian.gov.co/descargas/normatividad/2016/Resoluciones/Resolucion_000055_14_Julio_2016.pdf)] 

· Certificado de Representación legal expedido por la CCB;(Cámara de Comercio de Bogotá; se realiza a través de la página de la cámara de comercio para empresas unipersonales, acreditando la inscripción del contrato social, las reformas, los nombramientos de administradores y representantes legales de la EU.
De acuerdo a la ley, un certificado de esta naturaleza deberá contener:
· El número, la fecha y la notaría de la escritura de constitución y de las reformas del contrato.
· El nombre del  representante legal de la empresa unipersonal.
· Certificación de apertura de cuenta bancaria a nombre de la empresa unipersonal; “Dissamurai”: 
https://www.grupobancolombia.com/wps/portal/empresas/.
· Certificación de apertura expedido por la cámara de comercio. http://linea.ccb.org.co/certificadoselectronicos/.
· Solicitud de asignación de facturación se realiza a través de la DIAN.
Resolución número; (000055 del 14 de julio 2016); control de la actividad productora de renta.
http://www.dian.gov.co/contenidos/otros/Facturacion_Numeracion.html#
· Presentación del RUT.(Registro único Tributario).
http://www.dian.gov.co/contenidos/servicios/rut.html.

3.4.4. Obligaciones de Registro: 

· Inscripción y registro de libros contables: Se realiza ante la DIAN:
· http://www.dian.gov.co/.

· [footnoteRef:16]Inscripción de actas, libros y documentos: Se realiza ante la cámara de comercio: [16:  (http://recursos.ccb.org.co/ccb/instructivos/llibros_actas_documentos_2014/index.html)] 

· http://www.ccb.org.co/Inscripciones-y-renovaciones/Matricula-Mercantil/Inscriba-su-empresa-libros-actas-y-documentos/Acerca-de-la-inscripcion-de-actas-libros-y-documentos
3.4.5. Normas Sanitarias y de Salud;(secretaria de salud).
3.4.6. [footnoteRef:17]Ley 9 de 1979 enero 24 menciona: [17:  (http://www.alcaldiabogota.gov.co/sisjur/normas/Norma1.jsp?i=1177)] 

Articulo 1:Para la protección del medio ambiente en donde se mencionan los descargos de residuos y materiales que afecten  las condiciones sanitarias del ambiente.
[footnoteRef:18]Permiso para manipulación de los alimentos;(carnet de manipulación). [18:  https://manipulador-de-alimentos.com/] 

[image: D:\Adriana\Desktop\carnet-de-manipulador-de-alimento-1991.jpg]

http://www.saludcapital.gov.co/Paginas2/Tramitesyservicios.aspx

3.4.7. [footnoteRef:19]Normas de Fabricación de alimentos: (INVIMA); (Instituto Nacional de Vigilancia de Medicamentos y Alimentos). [19:  (https://www.invima.gov.co/)] 

Decreto 00001282 del 08 de agosto 2016: Considera las sanitarias y fitosanitarias; vigilancia y control de productos comestibles.
3.4.8. [footnoteRef:20]Permiso de funcionamiento de la secretaria distrital de ambiente: Dispone la resolución 3246 del año 2008 en el artículo 1 primero, resuelve la protección ambiental:  [20:  http://www.minambiente.gov.co/] 

Por el cual se adopta el reglamento interno de la comisión intersectorial para la sostenibilidad, la protección ambiental y el ecourbanismo;(mejorar la calidad de vida a nivel ambiental);  del distrito capital. 
 4. ESTUDIO TÉCNICO: 
4.1. Objetivos del estudio técnico:
Inicialmente se traen del departamento de Boyacá los productos mencionados anteriormente; teniendo en cuenta que la materia prima es la “fibra de maíz y de mazorca”, existe una señora que los fabrica y con su dedicación y toque secreto le brinda el mejor sabor al respecto.
Existen los siguientes implementos que se utilizan para fabricar los productos de origen boyacense;(mogollas y envueltos):
Infraestructura:
 El estilo de horno está fabricado de ladrillo y cemento; este tipo de material hace que se mantengan las propiedades del producto y el sabor tan exquisito que los caracteriza.
4.2. Ficha técnica de las mogollas boyacenses:
	Nombre: 
	Mogollas Boyacenses.

	Ingredientes:
	Fibra de maíz, panela, queso, mantequilla de vaca, levadura, cuajada y  sal al gusto. 100% natural.

	Beneficios:
	Digestión totalmente fluida, delicioso sabor 100 % fibra de maíz y reemplaza el pan.

	Elaboración:
	En el departamento de Boyacá existen hornos fabricados de ladrillo y cemento que mantienen la propiedad del producto.

	Presentación:
[image: Resultado de imagen para mogollas boyacenses]
	

Empaque de plástico, caja de protección y etiqueta visible.







Ficha técnica de los envueltos boyacenses:
	Nombre:
	Envueltos Boyacenses.

	Ingredientes:
	Fibra de mazorca, queso, uvas pasas, dulce de  panela, mantequilla de vaca y sal al gusto.

	Beneficios:
	Mejora el proceso de digestión, delicioso sabor 100% de fibra de mazorca y se puede degustar con las bebidas calientes y frías.

	Elaboración:
	En el departamento de Boyacá existen ollas de barro en donde se preparan este tipo de producto que mantienen el sabor y la propiedad del producto.

	Presentación:
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Empaque de hoja de mazorca protegido con plástico, caja de protección y etiqueta visible.







4.3. Descripción del proceso:
El tipo de proceso que inicialmente se va a ejecutar es contratar un vehículo en dónde se desplace con el fin de transportar desde Boyacá (3 Horas de camino);  hasta Bogotá tanto las mogollas como los envueltos cada ocho días teniendo en cuenta que deben ser productos frescos, ya después del primer mes serian los pedidos diarios y finalmente se fabricarían los productos directamente en Bogotá en los hornos de origen boyacense.
4.4. Requerimientos y Necesidades:
Teniendo en cuenta que el lugar de origen de las mogollas y envueltos está ubicado en Susacón departamento de Boyacá, se van a realizar los pedidos para distribuirlos en las panaderías de la ciudad de Bogotá, recordando que en ninguna de ellas fabrican este tipo de productos que están compuestos con fibra de maíz y mazorca como materia prima correspondientemente.
d). Herramientas:
· En el departamento de Boyacá, existe la persona que elabora este tipo de productos, en los hornos de ladrillo, cemento y ollas de barro.
e). Tecnología:
· Los hornos en ladrillo y cemento y ollas de barro, recordando que este tipo de herramientas ya están situadas en el departamento de Boyacá.
4.5.1. Plan de compras:
Recordando que los productos se van a traer ya fabricados únicamente aplicaría la cantidad de unidades que se compren de la siguiente manera:
· 50 mogollas diarias x 7 días de la semana x 4 semanas del mes = 1400 mogollas al mes x $200 c/u = $ 280.000 pesos el mes de compras.
· 50 envueltos diarios x 7 días de la semana x 4 semanas al mes = 1400 envueltos al mes x $ 1.000 pesos = $ 1.400.000 pesos el mes de compras.
	CALCULO COMPRAS

	Mat Prima / Invent
	Vr Mes

	Mogollas
	280.000

	Envueltos
	1.400.000

	Mat P / Inventario 3
	 

	Mat P / Inventario 4
	 

	Mat P / Inventario 5
	 

	Mat P / Inventario 6
	 

	Total Egreso Mat P / Inventario
	 


· 
	COMPRA DE MATERIA PRIMA E INSUMOS

	Por Compras
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	Mogollas
	3.360.000
	3.477.600
	3.599.316
	3.725.292
	3.855.677
	18.017.885

	Envueltos
	16.800.000
	17.388.000
	17.996.580
	18.626.460
	19.278.386
	90.089.427

	Mat P / Inventario 3
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Mat P / Inventario 4
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Mat P / Inventario 5
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Mat P / Inventario 6
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Egreso Mat P / Inventario
	20.160.000
	20.865.600
	21.595.896
	22.351.752
	23.134.064
	108.107.312


· 
4.5.2. Costos de Operación: 
	CALCULO COSTOS DE OPERACIÓN

	Concepto
	Vr mes

	Gastos de personal
	 

	Otros gastos de personal
	33.333

	Mantenimiento Equipos
	25.000

	Mantenimiento Instalaciones
	0

	Servicios Públicos
	0

	Arriendos
	0

	Dotación
	1.666

	 
	 

	 
	 

	 
	 

	Depreciación Operativa
	0

	Total
	59.999



	PROYECCIÓN DE  COSTOS DE OPERACIÓN

	 
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	Gastos de personal
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Otros gastos de personal
	399.996
	413.996
	428.486
	443.483
	459.005
	2.144.965

	Mantenimiento Equipos
	300.000
	310.500
	321.368
	332.615
	344.257
	1.608.740

	Mantenimiento Instalaciones
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Servicios Públicos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Arriendos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Dotación
	19.992
	20.692
	21.416
	22.165
	22.941
	107.206

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Depreciación Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Costos 
	719.988
	745.188
	771.269
	798.264
	826.203
	3.860.911



· Gastos de personal: El pago es al destajo por el valor de $ 400.000 pesos mensuales; teniendo en cuenta que es un familiar quien va a conducir la camioneta.
· Mantenimiento del computador  son $ 300.000 pesos mensuales.
· Finalizando con la dotación; (bata, tapabocas y gorra protectora); por el valor de $ 20.000 pesos.
a). Costos fijos: 
	INVERSIÓN FIJA

	Terrenos
	0

	Edificios
	0

	Maquinaria y Equipos
	0

	Equipos Computo y comunic
	800.000

	Muebles y Enseres
	0

	Vehículos
	0

	Total
	800.000



	DEPRECIACIONES Y AMORTIZACIONES

	De Operación
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	TOTAL

	Edificios
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Maquinaria y Equipos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Vehículos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Depreciación Operación
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	De Administración
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Equipos Computo y comunic
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000

	Muebles y Enseres
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Depreciación Admin
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000

	Total Gastos Depreciación
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000



El gasto que se referencia son $ 800.000 pesos mesuales respecto a la herramienta informática denominado computador.
b). Punto de equilibrio:
	E S T A D O   D E   R E S U L T A D O S   P R O Y E C T A D O 

	EMPRESA UNIPERSONAL E.U. DISSAMURAI

	 
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	VENTAS BRUTAS
	42.000.000
	43.260.000
	44.557.800
	45.894.534
	47.271.370
	222.983.704

	Menos:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Costo de Venta
	20.479.992
	21.196.792
	21.938.679
	22.706.533
	23.501.262
	109.823.258

	Compras Mp / Inventarios
	20.160.000
	20.865.600
	21.595.896
	22.351.752
	23.134.064
	108.107.312

	Nomina Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Costos indirectos de fabricacion
	319.992
	331.192
	342.783
	354.781
	367.198
	1.715.946

	Depreciación Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Utilidad Bruta en Ventas
	21.520.008
	22.063.208
	22.619.121
	23.188.001
	23.770.108
	113.160.446

	Menos:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Gastos de Administración
	13.544.364
	14.146.448
	14.762.720
	15.394.050
	16.040.934
	73.088.516

	Amortización de Diferidos
	9.168.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	9.200.000

	Utilidad Operacional
	-1.193.156
	7.908.961
	7.848.600
	7.786.151
	7.721.374
	30.071.930

	Menos: Gastos Financieros
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Util Antes de Impuestos
	-1.193.156
	7.908.961
	7.848.600
	7.786.151
	7.721.374
	30.071.930

	Menos Provisión de Impuestos
	0
	0
	1.962.150
	3.893.075
	5.791.031
	11.646.256

	Utilidad Neta
	-1.193.156
	7.908.961
	5.886.450
	3.893.075
	1.930.344
	18.425.673

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Punto de Equilibrio 
	42.315.143
	26.480.625
	27.750.901
	29.061.021
	30.412.524
	154.646.012



Análisis correspondiente:
El lugar o situación en donde la empresa unipersonal “Dissamurai”; se mantiene constante en los ingresos y egresos; garantizando las mejores utilidades en ventas y a nivel operacional, se dan a conocer en el estado de resultados mencionados anteriormente; brindando un porcentaje del 49.1% como punto de referencia desde el primer año hasta los cinco años de avance financiero.
5. ESTUDIO FINANCIERO:
5.1.  Ingresos: 
	EMPRESA UNIPERSONAL E.U. DISSAMURAI

	COMPORTAMIENTO DE CARTERA

	DESCRIPCIÓN
	HORIZONTE DEL PROYECTO

	
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	Ventas
	42.000.000
	43.260.000
	44.557.800
	45.894.534
	47.271.370
	222.983.704

	Menos: Saldo Final (*)
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Ingreso por ventas
	42.000.000
	43.260.000
	44.557.800
	45.894.534
	47.271.370
	222983704



Análisis correspondiente:
Se aprecian como ingresos de ventas  durante el primer año por el valor de $42.000.000 millones de pesos hasta  el quinto año por el valor de 47.271.037; apreciando un indicador positivo por el valor de $2.000.000 aproximados por año; lo que significa que en total para los cinco años está por el valor de $222.953.070 millones de pesos; brindando ganancias positivas en la empresa unipersonal “DISSAMURAI.





5.2.  Egresos:
	EGRESOS DE EFECTIVO
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Compras Mp / Inventarios
	 
	16.934.400
	17.527.104
	18.140.553
	18.775.472
	19.432.614

	Nómina Operativa
	 
	0
	0
	0
	0
	0

	Costos Indirectos de Fabricación
	 
	319.992
	331.192
	342.783
	354.781
	367.198

	Gastos Admon y Ventas
	 
	13.544.364
	13.986.448
	14.442.720
	14.914.050
	15.400.934

	Pago de Impuesto de Renta
	 
	0
	0
	1.962.150
	3.893.075
	5.791.031

	Pago de Dividendos
	 
	 
	-238.631
	1.581.792
	1.177.290
	778.615

	Pago de deuda
	 
	0
	0
	0
	0
	0

	Total egresos de Efectivo
	 
	30.798.756
	31.606.112
	36.469.999
	39.114.668
	41.770.391



Análisis correspondiente:
El dinero en efectivo que sale se pueden considerar en inversión de compras de materia prima y/o inventarios en el primer año de $16.934.400 millones de pesos y finalizando al quinto año por el valor de $19.432.614 millones de pesos, y en resumen se tienen otro tipo de inversiones en las áreas como gastos de administración y ventas, pago de impuestos de renta; dándo como resultado como total egresos de efectivo en el primer año por $36.738.756 y al quinto año como proyectado por el valor de $ 41.776.351; esto significa que tiene un gran porcentaje de ventaja referente a los ingresos por año de la empresa unipersonal.



[footnoteRef:21] [21:  (financiera, 2017)] 

	DEPRECIACIONES Y AMORTIZACIONES

	De Operación
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	TOTAL

	Edificios
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Maquinaria y Equipos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Vehículos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Depreciación Operación
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	De Administración
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Equipos Computo y comunic
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000

	Muebles y Enseres
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Depreciación Admin
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000

	Total Gastos Depreciación
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	160.000
	800.000




Y en cuánto a depreciaciones y amortizaciones se tiene un computador que se compra para el funcionamiento correspondiente.





5.3.  Flujo de caja: 
	EMPRESA UNIPERSONAL E.U. DISSAMURAI

	FLUJO DE CAJA

	 
	AÑO 0
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 

	INGRESOS DE EFECTIVO
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Ingreso por ventas
	 
	37.800.000
	38.934.000
	40.102.020
	41.305.081
	42.544.233

	EGRESOS DE EFECTIVO
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Compras Mp / Inventarios
	 
	16.934.400
	17.527.104
	18.140.553
	18.775.472
	19.432.614

	Nómina Operativa
	 
	0
	0
	0
	0
	0

	Costos Indirectos de Fabricación
	 
	319.992
	331.192
	342.783
	354.781
	367.198

	Gastos Admón. y Ventas
	 
	13.544.364
	13.986.448
	14.442.720
	14.914.050
	15.400.934

	Pago de Impuesto de Renta
	 
	0
	0
	1.962.150
	3.893.075
	5.791.031

	Pago de Dividendos
	 
	 
	-238.631
	1.581.792
	1.177.290
	778.615

	Pago de deuda
	 
	0
	0
	0
	0
	0

	Total egresos de Efectivo
	 
	30.798.756
	31.606.112
	36.469.999
	39.114.668
	41.770.391

	Flujo Neto de efectivo Operativo
	 
	7.001.244
	7.327.888
	3.632.021
	2.190.412
	773.842

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Inversiones
	-10.000.000
	 
	 
	 
	 
	 

	Flujo Neto Total
	-10.000.000
	7.001.244
	7.327.888
	3.632.021
	2.190.412
	773.842

	Más: Saldo Inicial de Caja
	 
	 
	7.001.244
	14.329.132
	17.961.153
	20.151.565

	Igual: Saldo Caja (Superávit o Déficit)
	 
	7.001.244
	14.329.132
	17.961.153
	20.151.565
	20.925.407

	
	
	
	
	
	
	

	Flujo neto Acumulado
	-10.000.000
	-2.998.756
	4.329.132
	7.961.153
	10.151.565
	10.925.407



Análisis correspondiente: 
Los flujos de ingresos y egresos en efectivo que tiene la empresa “Dissamurai”; son los ingresos por ventas desde $37.800.000 millones de pesos hasta los $42.544.233 millones de pesos al quinto año;  dándo a conocer un superávit;(aumento en los ingresos que superan los gastos); por el valor de $20.151.565 millones de pesos en el quinto año; dándo como resultado como flujo neto acumulado de $925.407 pesos como diferencia de los $10.000 millones de pesos que se utilizan para la inversión inicial.
5.4. [footnoteRef:22]Capital de trabajo:  [22:  (Excel, Herramienta Financiera Universidad CUN, 2017)] 

	INVERSIÓN CIRCULANTE
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	TOTAL

	Capital de trabajo
	8.961.000
	0
	 
	 
	 
	8.961.000

	TOTAL DIFERIDOS
	9.168.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	9.200.000

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INVERSIONES
	9.328.800
	167.800
	167.800
	167.800
	167.800
	10.000.000



Análisis correspondiente:
El recurso que se va a utilizar al momento de dar inicio la idea de negocio está por el valor de $8.961.000 millones de pesos teniendo en cuenta el gasto de $ 800.000 pesos del computador; $ 39.000 pesos de licencias y permisos, seguro a un año de $ 200.000 pesos.





5.5.  Fuentes de financiación: 
Se tiene un CDT por el valor de $10.000.000 en Bancolombia.
5.6.  [footnoteRef:23]Balance general: [23:  (Excel, Herramienta financiera Universidad CUN, 2017)] 

	B A L A N C E    G E N E R A L    P R O Y E C T A D O

	EMPRESA UNIPERSONAL E.U. DISSAMURAI

	 
	AÑO 0
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 

	ACTIVOS
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Activos Corrientes
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Efectivo
	8.961.000
	7.001.244
	14.329.132
	17.961.153
	20.151.565
	20.925.407

	    Cuentas Por Cobrar
	 
	2.100.000
	2.163.000
	2.227.890
	2.294.727
	2.363.569

	    Inventarios
	 
	
	 
	 
	 
	 

	Total Activos Corrientes
	 
	9.101.244
	16.492.132
	20.189.043
	22.446.292
	23.288.976

	Activos No Corrientes
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	No Depreciables
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Terrenos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	ACTIVOS FIJOS
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Edificios
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Maquinaria y Equipos
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Equipos Computo y comunic
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000

	Muebles y Enseres
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Vehículos
	 
	0
	0
	0
	0
	0

	Total Activo Fijo Depreciable (Bruto)
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000
	800.000

	(-) Depreciación Acumulada
	 
	160.000
	320.000
	480.000
	640.000
	800.000

	Total Activo Fijo Depreciable (Neto)
	800.000
	640.000
	480.000
	320.000
	160.000
	0

	Activos Diferidos
	39.000
	31.200
	23.400
	15.600
	7.800
	0

	TOTAL ACTIVOS
	9.800.000
	9.772.444
	16.995.532
	20.524.643
	22.614.092
	23.288.976

	PASIVO Y PATRIMONIO
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Pasivos Corrientes
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Proveedores
	 
	3.225.600
	3.338.496
	3.455.343
	3.576.280
	3.701.450

	    Otros Pasivos Corrientes
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Porción Corriente Pasiva Largo plazo
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Pasivos Financieros a Corto Plazo
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Impuesto de Renta  y Cree por Pagar
	 
	0
	0
	1.962.150
	3.893.075
	5.791.031

	Total pasivos Corrientes
	0
	3.225.600
	3.338.496
	5.417.493
	7.469.356
	9.492.481

	Pasivos No Corrientes
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Pasivos Financieros
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Cuentas por pagar
	 
	4.200.000
	4.326.000
	4.455.780
	4.589.453
	4.727.137

	Total pasivos No Corrientes
	 
	4.200.000
	4.326.000
	4.455.780
	4.589.453
	4.727.137

	TOTAL PASIVOS
	0
	7.425.600
	7.664.496
	9.873.273
	12.058.809
	14.219.618

	PATRIMONIO
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Capital
	9.800.000
	9.800.000
	9.800.000
	9.800.000
	9.800.000
	9.800.000

	    Utilidades Retenidas
	 
	0
	238.631
	6.565.800
	11.274.960
	14.389.420

	    Utilidades del Ejercicio
	 
	0
	7.908.961
	5.886.450
	3.893.075
	1.930.344

	TOTAL PATRIMONIO
	 
	2.346.844
	9.331.036
	10.651.370
	10.555.283
	9.069.358

	TOTAL PASIVO Y  PATRIMONIO
	 
	9.772.444
	16.995.532
	20.524.643
	22.614.092
	23.288.976



Análisis correspondiente:
Para  la empresa unipersonal E.U. “Dissamurai”; inicia con un efectivo positivo por el valor de $8.961.000 millones de pesos como año cero; lo que significa que el proyecto se avanza con indicadores positivos en referencia a cuentas por cobrar por el valor de $2.100.000 pesos y en el año quinto está por cobrar $2.363.569 pesos; teniendo como diferencia por cada año un valor de aproximadamente $70.000 pesos; y mencionando los activos corrientes por un total de $23.288.976 al quinto año; referenciando la diferencia de $9.060.358 millones de pesos reflejado en el total tanto de los activos como el de los pasivos mencionados en el balance general de la empresa unipersonal.
5.7. [footnoteRef:24] Estado de Pérdidas y Ganancias. [24:  (Excel, Herramienta Financiera Universidad CUN, 2017)] 

	E S T A D O   D E   R E S U L T A D O S   P R O Y E C T A D O 

	EMPRESA UNIPERSONAL E.U. DISSAMURAI

	 
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3
	AÑO 4
	AÑO 5 
	TOTAL

	VENTAS BRUTAS
	42.000.000
	43.260.000
	44.557.800
	45.894.534
	47.271.370
	222.983.704

	Menos:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Costo de Venta
	20.479.992
	21.196.792
	21.938.679
	22.706.533
	23.501.262
	109.823.258

	Compras Mp / Inventarios
	20.160.000
	20.865.600
	21.595.896
	22.351.752
	23.134.064
	108.107.312

	Nomina Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Costos indirectos de fabricación
	319.992
	331.192
	342.783
	354.781
	367.198
	1.715.946

	Depreciación Operativa
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Utilidad Bruta en Ventas
	21.520.008
	22.063.208
	22.619.121
	23.188.001
	23.770.108
	113.160.446

	Menos:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Gastos de Administración
	13.544.364
	14.146.448
	14.762.720
	15.394.050
	16.040.934
	73.088.516

	Amortización de Diferidos
	9.168.800
	7.800
	7.800
	7.800
	7.800
	9.200.000

	Utilidad Operacional
	-1.193.156
	7.908.961
	7.848.600
	7.786.151
	7.721.374
	30.071.930

	Menos: Gastos Financieros
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Util Antes de Impuestos
	-1.193.156
	7.908.961
	7.848.600
	7.786.151
	7.721.374
	30.071.930

	Menos Provisión de Impuestos
	0
	0
	1.962.150
	3.893.075
	5.791.031
	11.646.256

	Utilidad Neta
	-1.193.156
	7.908.961
	5.886.450
	3.893.075
	1.930.344
	18.425.673

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Punto de Equilibrio 
	42.315.143
	26.480.625
	27.750.901
	29.061.021
	30.412.524
	154.646.012



Análisis correspondiente:
En el análisis vertical del estado de resultados proyectado ; se mencionan los avances en costos y utilidades explicando el estado de las compras que en el primer año se encuentra por el valor de $20.160.000 y en el quinto año por el valor de $23.501.262 millones de pesos; para un total de $108.107.312 millones de pesos; lo que significa que el comportamiento está reflejado en un 50% de forma positiva; adicional se menciona la utilidad bruta en ventas por un valor de $21.520.008 millones de pesos en el primer año; situación que se duplica al momento de la inversión de los $10.000.000 millones de pesos que se toma al iniciar este tipo de negocio.
5.8.  [footnoteRef:25]Valor Presente Neto (VPN): [25:  (excel, 2017)] 

	TIO (Tasa Interna de oportunidad)
	25%

	Tasa Interna de Retorno (TIR)
	46,0%

	Valor Presente Neto (VPN)
	3.301.203

	Valor Presente Neto (Ingresos)
	133.186.812

	Valor Presente Neto (Egresos)
	116.560.308

	Relacion Beneficio Costo
	1,14



Análisis correspondiente:
El inversionista gana $ 3.301.203 millones de pesos con referencia a la inversión realizada, y se tienen los resultados de ganancias en un tiempo de 1.4 años, es el tiempo en que se recupera la inversión y adicional a este análisis la distribuidora “Dissamurai”; demuestra ser rentable financieramente porque los resultados de las inversiones realizadas se recuperan mensualmente por un valor de $ 275.100 pesos.



5.9. Tasa Interna de Retorno (TIR): 
El porcentaje efectivo anual que el proyecto está retornando al inversionista es del 46%  como tasa de rentabilidad de manera positiva; lo que significa que va a obtener un indicador bastante positivo en comparación con el capital inicial, garantizando la mejor rentabilidad del proyecto propuesto por la distribuidora “Dissamurai”.

6. ANÁLISIS DE IMPACTOS:
6.1.  Impacto ambiental: 
· El impacto es demasiado positivo teniendo en cuenta que es de tipo orgánico y no contamina en absoluto el medio ambiente; adicionalmente a este tipo de ventaja se citan los temas de empaque correspondiente a la envoltura de los envueltos que es de hoja de mazorca orgánica y para las mogollas el empaque es de plástico, lo que significa que será eliminado en la canecas correspondientes.
6.2.  Impacto social: 
· El impacto se demuestra de manera positiva porque, al momento de ser requerido el tema de personal se generarían empleos correspondientes, la cobertura de población serían las panaderías y clientes externos de todas las edades; como consumidores de este tipo de productos de delicioso y exquisito paladar.

6.3.  Impacto Económico: 
· [footnoteRef:26]Ventas: Se genera el aumento de clientes como consumidores y fijos porque es un tipo de producto que no existe en ninguna panadería de la ciudad de Bogotá; y adicional a este tipo de ventaja está fabricado por una de las mejores materias primas como es la fibra de maíz y fibra de mazorca; ese tipo de valor agregado marca en demasiado terreno la diferencia en el mercado. [26:  (Adriana, 2017)] 

· [footnoteRef:27]Se mantiene el mejor costo por cada unidad de producto;(mogollas y envueltos); demasiado accequible para los clientes. [27:  (Suárez, Dissamurai, 2017)] 









7. CONCLUSIONES:

· Realmente el alimentarse de la mejor manera; influye en la salud de cada persona-, teniendo en cuenta que la fibra tanto de mazorca como de maíz son los mejores nutrientes; que ayudan a mantener en proceso constante el proceso de digestión; evitando enfermedades representadas en el colon como estreñimiento y otras añadidas, a raíz del consumo diario del pan, que está elaborado a base de harina de flor y levadura; permitiendo que los componentes no fluyan de la mejor manera, quedándose estancados en el organismo de la persona que le fascine consumir este tipo de alimento a base de materia prima no saludable. 
· El tipo de clientes consumidores inicialmente son las panaderías y clientes externos de todas las edades; teniendo en cuenta que todos los días se mantiene el organismo con un extenso apetito correspondientemente.


· El segmento de mercado está en las partes comerciales de Bogotá como el centro, suba inicialmente.
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