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El hilo conductor será  el 

testimonio del propieta-

rio  de la micro empresa 

de calzado, quien a tra-

vés de su relato nos con-

tará cómo se fabrican los 

zapatos, pero sobre todo 

como la industria del ba-

rrio Restrepo se ha visto 

afectada ante la masiva 

llegada de calzado pro-

veniente de la China

Durante años el Barrio el 

Restrepo ha sido referente 

en la fabricación de calzado 

y marroquinería en la ciudad 

de Bogotá. Esta industria 

como muchas otras en el país 

se han visto fuertemente 

afectadas por la apertura 

comercial y el contrabando, 

principalmente con la llegada 

de calzado proveniente 

de países asiáticos. Este 

documental pone al 

descubierto los esfuerzos 

de un grupo de micro-

empresarios al someterse 

a un mercado desigual 

que amenaza con destruir 

un oficio de tradición y el 

trabajo de miles de familias.

Emilio Sánchez tiene una micro-

empresa de zapatos  en el barrio 

Restrepo de la ciudad de Bogotá. 

En los últimos años esta micro 

empresa como muchas otras,  se 

ha visto afectada con la llegada 

masiva de zapatos provenientes 

de la china. El menor costo y la 

capacidad de producción superior 

de los competidores han creado 

unas condiciones de mercado 

desiguales, lo que ha ocasionado 

el cierre de varias de sus tiendas 

y la reducción en el número de 

empleados. Esta situación está 

llevando a estas empresas a una 

crisis que amenaza su existencia.

3. Hilo conductor
4. Story line

5. Sinopsis 
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El máximo exponente de 
generar un  documental 
sobre el tratado de li-
bre comercio es mostrar 
dos puntos de vista. Qué 
importancia ha teni-
do hasta el día de hoy? 
Como han tratado los 
comerciantes este pro-
ceso? Que soluciones da 
el gobierno.
La importancia de ar-
gumentar y llenarse de 
mucha investigación es 
poder generar en el pú-
blico y entender la in-
formación obtenida por 
diversas fuentes de in-
vestigación.
A sido un gran proceso 

de aprendizaje junto a 
un excelente equipo de 
trabajo que con su ayuda 
y capacidad de entendi-
miento hemos logrado 
crecer como personas 
en el conocimiento de la 
investigación a travesar 
de la labor del docente 
Erick Gómez quien no 
solo con ponernos a ver 
documentales nos ha 
hecho enamorarse y sa-
ber contar una historia 
de forma real y coheren-
te sin querer dispensar 
o quitar la importancia 
del documental.
Al realizar dicho proceso 
me gustó mucho saber 

y entender las proble-
máticas que enfrentan 
cada uno de estos co-
merciantes tanto colom-
bianos como Asiáticos.
Este no es un documen-
tal para dar una respues-
ta al público de apoyar o 
negar el tratado, lo que 
se pretende es que cada 
uno pueda enfrentar de 
acuerdo a las respuesta 
de cada comerciante si 
es  o no bueno este pro-
ceso que firmo el país. 

6. Compromisos
6 . 1  D i r ector  d e l  d o cumental
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Alberto Hernán Segura

Como el productor del 
documental LAS DOS 
CARAS DE LA MONEDA, 
me comprometo direc-
tamente a ser la persona 
responsable del produc-
to audiovisual, organi-
zando y distribuyendo 
los recursos económicos 
que correspondan para 
su realización con el fin 
de lograr un excelente 
resultado a través de las 
decisiones necesarias y 
estrategias para su con-
formación.
Funciones:

• Coordinar las inten-
ciones más o menos 
materiales de los pa-
trocinadores con las 
intenciones no tan 
materiales de los ar-
tistas.

• Coordinar todo el 
elaborado en el guion 
para el rodaje del au-
diovisual. 

• Administrar el presu-
puesto previamente 
diseñado para su dis-
posición financiera 
dentro del producto 
audiovisual.

• Velar que se cumpla 
con todo el cronogra-
ma de actividades ya 

gestionado.
• Asistir al rodaje del 

documental, así mis-
mo a su edición para 
estar pendiente de 
cada detalle que 
pueda faltar y que 
sea necesario para 
complementar.

6. Compromisos
6 . 2  P r oductor
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Juan David Zorro 

En la fotografía vamos 
a construir de la mane-
ra más natural posible 
para ello es necesario 
realizar el scouting y 
ubicación del protago-
nista. No solo se reali-
zará vídeo sino también 
fotografía para la reali-
zación del mismo y nos 
podamos centrar en la 
idea principal de pre-
sentación del proyecto, 
las imágenes no van a 
tener ningún tipo de re-
toque ya que la idea es 
mostrar el transcurrir de 
un día común, la ilumi-

nación sí, es; en exterior 
dependeremos de la 
luz, que esté disponible 
en el horario de graba-
ción.  Ya para interiores 
manejaremos luces led,  
de acuerdo a la compo-
sición del plano ya que 
la idea no es que sea 
muy falseado si no muy 
natural.  El audio que se 
utilizara realmente es 
el ruido ambiente y las 
voces de los entrevista-
dos (o voz en off) será 
grabado para claridad 
de los que visualizan el 
proyecto.

Como responsable tam-

bién del montaje del 
documental me com-
prometo a:
1. Tener la mejor acti-

tud con mi equipo de 
trabajo, inspirar con-
fianza y tranquilidad.

2. Ser un buen observa-
dor para obtener los 
mejores planos para 
el documental.

3. Darle una buena 
continuidad al docu-
mental con imágenes 
lógicas y que sean vi-
sualmente atractivas.

6. Compromisos
6.3 Director de Fotografía
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Se considera inmigración irregular o inmi-
gración ilegal al movimiento migratorio de 
personas a través de las fronteras sin aten-
der los requerimientos legales del país de 
destino. La persona que se encuentra en 
esta situación se denomina inmigrante ile-
gal, indocumentado o sin papeles”. (Wiki-
pedia pag 1 párrafo 1 líneas 1-2) Desde una 
visión de largo plazo este fenómeno brinda 
una gran contribución y desarrollo social 
a los países, al permitir la migración so-
cial y cultural que enriquece la economía 
y las costumbres locales del país receptor. 
Al pasar el tiempo, los inmigrantes (inclu-
so los irregulares) acaban asimilándose a 
la población local y fusionándose con ella. 
El componente demográfico también es im-
portante, por ejemplo, en el caso de algu-
nos países europeos que ven disminuida 
su población nativa por envejecimiento de 
la misma, y reciben de forma legal o ilegal 
a miles de inmigrantes para cubrir las va-
cantes de trabajo. A pesar del miedo exis-
tente entre gran parte de los ciudadanos 
de un país receptor, ciertos estudios de la 
ONU han demostrado que la inmigración no 
contribuye al aumento del desempleo local 
ni a la reducción de salarios.[Cita requeri-
da] El estudio destacaba que los inmigran-
tes contribuyen al aumento de la demanda 
en el sector de bienes y servicios en el país 
destino y beneficia a sus lugares de origen 
por la cantidad de dinero que se les envía a 

7. Investigaciòn
FABIAN ANDRES RICO OSORIO
ALBERTO HERNAN SEGURA ABRIL

las familias. “Solo en el primer trimestre de 
este año se han encontrado 309 inmigran-
tes ilegales en el país, cuando en todo el 
año pasado la cifra ascendió a 700. Las ci-
fras son engrosadas por cubanos (163), pero 
de unos meses para acá ya se puede hablar 
de una oleada de nacionales asiáticos, de 
sitios tan remotos como Bangladesh y Ne-
pal, quienes están superando a los chinos. 
Incluso, se han encontrado sirios, iraníes y 
hasta un ciudadano de Tanzania, en Nariño, 
un caso que no se presentaba hace por lo 
menos un lustro”.  (El tiempo pag 1parrafo 
8 líneas 1-9) “Las autoridades de migración 
aclararon que los ciudadanos extranjeros 
que hacen operaciones comerciales en el 
país deben tener un permiso y una visa es-
pecial para poder trabajar”. (Caracol pag 1 
párrafo 5 líneas 1-3) “En San Victorino, un 
gigante silencioso acecha. Desde hace al-
gunos años, poco a poco y sin que nadie 
sintiera sus pasos, cientos de ciudadanos 
chinos han venido asentándose en este po-
puloso sector, ubicado en pleno corazón de 
Bogotá”. (Portafolio pag 1 párrafo 1 líneas 
1-4) “Hoy, las autoridades estiman que cer-
ca de 40 locales de la zona son ocupados 
por inmigrantes asiáticos. Sin embargo, 
Lo más preocupante para los comerciantes 
nacionales no es la presencia de los chinos 
en el sector sino que -frente ellos- están en 
desventaja y no tienen cómo competir”, “di-
cen”. (Portafolio pag 1 párrafo 2 líneas 1-4) 
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Dice que el problema de la invasión china 
no es solo por la presencia de los asiáti-
cos sino de productos que provienen de 
ese país. “Según cifras de Fenalco Bogotá, 
en San Victorino funcionan 2.500 estable-
cimientos comerciales, que generan 23.800 
empleos directos e indirectos, y hay 5.000 
familias comerciantes. Según Tsui, se calcu-
la que en Bogotá viven 4.000 ciudadanos, 
que se dedican al comercio en restauran-
tes, importación al por mayor o venta al re-
tal. De éstos, en San Victorino hay al menos 
250”. (El espectador pag 1 párrafo 5 líneas 
1-6) “Si algo tienen muy claro los comer-
ciantes de calzado del Restrepo es que el 
contrabando no se va a acabar. Los produc-
tos procedentes de China son tan baratos 
que ninguno de los zapateros, muchos de 
los cuales han heredado una tradición de 
hasta 60 años, puede competir. La tecnolo-
gía en las pequeñas empresas es casi nula 
y así como se trabajaba hace 30 años, se 
está trabajando ahora: a mano, con moldes 
y bisturí”. “En Colombia no es posible fabri-
car un zapato de dos mil pesos, cuentan al-
gunos fabricantes del Restrepo, porque la 
mano de obra es más cara, es en su mayoría 
artesanal y no se cuenta con la suficiente 
tecnología de punta. Edixon, el dueño de la 
fábrica de tenis, por ejemplo, no cambia a 
sus cuatro empleados por máquinas, pero 
por lo menos anhela tener una troquelado-
ra —una máquina para cortar y 
Moldear el cuero—. “Lo que pasa es que es 
muy cara y toca a mano”, dice. “Simancas” 
hace referencia a lo sucedido con el som-
brero vueltiao a comienzos de 2013. “Los 
sombreros, por muy chinos que sean, no 
lograrán la calidad del sombrero vueltiao. 
Es tan original que no es fácilmente compa-
tible”. Por ese motivo, los diseños de los fa-
bricantes de calzado del Restrepo apuntan 
a que su calidad no tenga competencia con 

los mercados extranjeros, que amenazan 
con quebrar una tradición que ha enmarca-
do el éxito de la industria textil bogotana”. 
(El espectador pag 1 párrafos 1, 12,).
De los chinos en el sector sino que -frente 
ellos- están en desventaja y no tienen cómo 
competir”, “dicen”. (Portafolio pag 1 párrafo 
2 líneas 1-4) Dice que el problema de la in-
vasión china no es solo por la presencia de 
los asiáticos sino de productos que provie-
nen de ese país. “Según cifras de Fenalco 
Bogotá, en San Victorino funcionan 2.500 
establecimientos comerciales, que generan 
23.800 empleos directos e indirectos, y hay 
5.000 familias comerciantes. Según Tsui, se 
calcula que en Bogotá viven 4.000 ciudada-
nos, que se dedican al comercio en restau-
rantes, importación al por mayor o venta 
al detal. De éstos, en San Victorino hay al 
menos 250”. (El espectador pag 1 párrafo 5 
líneas 1-6) “Si algo tienen muy claro los co-
merciantes de calzado del Restrepo es que 
el contrabando no se va a acabar. Los pro-
ductos procedentes de China son tan bara-
tos que ninguno de los zapateros, muchos 
de los cuales han heredado una tradición 
de hasta 60 años, puede competir. La tecno-
logía en las pequeñas empresas es casi nula 
y así como se trabajaba hace 30 años, se 
está trabajando ahora: a mano, con moldes 
y bisturí”. “En Colombia no es posible fabri-
car un zapato de dos mil pesos, cuentan al-
gunos fabricantes del Restrepo, porque la 
mano de obra es más cara, es en su mayoría 
artesanal y no se cuenta con la suficiente 
tecnología de punta. Edixon, el dueño de la 
fábrica de tenis, por ejemplo, no cambia a 
sus cuatro empleados por máquinas, pero 
por lo menos anhela tener una troquelado-
ra —una máquina para cortar y 
Moldear el cuero—. “Lo que pasa es que es 
muy cara y toca a mano”, dice. “Simancas 
hace referencia a lo sucedido con el som-
brero vueltiao a comienzos de 2013. “Los 
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sombreros, por muy chinos que sean, no lo-
grarán la calidad del sombrero vueltiao. Es 
tan original que no es fácilmente compati-
ble”. Por ese motivo, los diseños de los fa-
bricantes de calzado del Restrepo apuntan 
a que su calidad no tenga competencia con 
los mercados extranjeros, que amenazan con 
quebrar una tradición que ha enmarcado el 
éxito de la industria textil bogotana”. (El es-
pectador pag 1 párrafos 1, 12,).
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8. Guiòn literario
1 EXT. CALLES DE BOGOTÁ. DÍA
Imágenes de apoyo, en la ciudad de Bogotá Colombia, imá-
genes de archivo.

NARRADOR 
(OC)

Durante siglos, el intercambio comer-
cial de bienes y mercancías ha sido 
el eje fundamental sobre el cual se 
han desarrollado los cimientos de las 
naciones. El comercio entre países ha 
determinado no solo la circulación de 
mercancías, sino que ha propiciado la 
creación de nuevas culturas centradas 

en procesos migratorios.
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO
Imágenes del barrio Restrepo, pasando hasta el año actual 
(2016), imágenes de archivo.

NARRADOR
(OC)

Bogotá - Colombia es una de las ciu-
dades más grandes de América lati-
na y como muchas otras urbes se ha 
visto enfrentada a la globalización 
constante y a las lógicas del libre 
mercado, lo que ha afectado notable-
mente la producción de mercancías y 
manufacturas nacionales que sucumben 
ante la importación creciente de pro-

ductos.
Industrias como el calzado y los tex-
tiles han venido reduciendo su mer-
cado así como la cantidad de puestos 
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de trabajos que producen.
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Entrevista al señor Emilio Sánchez quien tiene su propia 
empresa de fábrica de zapatos, imágenes de apoyo como se 
construyen los zapatos, imágenes de apoyo del Restrepo 
dentro y fuera de su negocio.

ENTREVISTADOR
(OC)

 ¿Cuánto tiempo lleva usted traba-
jando en el Restrepo?

EMILIO SÁNCHEZ
Respuesta

NARRADOR
(OC) 

Por otro lado, la globalización, la 
reducción de las barreras comercia-
les también y el acelerado creci-
miento demográfico ha propiciado otro 
fenómeno de constante crecimiento en 

Colombia. La migración
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Imágenes de cómo se construyen los zapatos

NARRADOR
(OC)

 Una particularidad del proceso de 
producción de calzado es que requie-
re insumos diferentes al cuero, tales 
como textiles, caucho y plástico.

ENTREVISTADOR
(OS) 

¿Cómo empezó su negocio?
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ANNA HUANG
Respuesta

NARRADOR 
(OC)

En una misma ciudad convergen dos 
historias de vida que son el reflejo 
de un mundo en el que las fronteras 
se han hecho más pequeñas. Dos histo-
rias que a pesar de las adversidades 
luchan por salir adelante. Dos caras 

de una misma moneda.
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Imágenes de cómo se construyen los zapatos, imágenes de 
apoyo del Restrepo dentro y fuera de su negocio.

ENTREVISTADOR
(OS)

¿Por qué se siguen fabricando zapatos 
en el barrio Restrepo?

EMILIO SÁNCHEZ
Respuesta

ANNA HUANG
Respuesta

NARRADOR 
(OC)

Los tratados de libre comercio y la 
creciente importación de calzado pro-
veniente de la china, se convirtieron 
en una amenaza para la producción y 
los trabajos de los comerciantes del 

barrio Restrepo.
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Imágenes de cómo se construyen los zapatos, imágenes de 
apoyo del Restrepo dentro y fuera de su negocio.



las dos caras de la moneda 15

EMILIO SÁNCHEZ
Respuesta

NARRADOR 
(OC)

Sin embargo muchos comerciantes na-
cionales y extranjeros encontraron en 
la importación y venta de productos 
provenientes de la china una salida 
a la crisis laboral. Muchos de ellos 
como Anna Huang incluso se dedican a 
la comercialización de productos de 

fabricación nacional
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Imágenes de cómo se construyen los zapatos, imágenes 
de apoyo del Restrepo dentro y fuera de su negocio. De 
acuerdo a la respuesta del entrevistado se realizarán las 
imágenes correspondientes.

ENTREVISTADOR
(OS)

 ¿Qué espera usted de su compañía en 
unos años?

ANNA HUANG
Respuesta

NARRADOR
(OC)

El contrabando indiscriminado de cal-
zado ha ocasionado grandes pérdidas 
para los fabricantes de zapatos que 
no pueden competir con los precios 

inferiores.
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ENTREVISTADOR
(OS)

Emilio nos cuenta como lo ha afectado 
el contrabando

EMILIO SÁNCHEZ
Respuesta
NARRADOR

(OC)
El contrabando de productos es una 
realidad que afectas a millones de 
personas en el país. Sin embargo a 
muchos otros que se dedican a traba-
jar de manera honrada, por lo que no 
pueden convertirse en blancos de la 

discriminación y la persecución.
EXT.CALLES DE BOGOTÁ/ BARRIO RESTREPO/DÍA
Anna Huang nos cuenta que no solo por ser china significa 
que solo vende mercancías chinas, se dedica a comercia-
lizar con todo tipo de mercancías.

ANNA HUANG
Respuesta
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u
a
l
 
s
e
 
h
a
n
 
d
e
s
a
r
r
o
l
l
a
d
o
 
l
o
s
 
c
i
-

m
i
e
n
t
o
s
 
d
e
 
l
a
s
 
n
a
c
i
o
n
e
s
.
 
E
l
 
c
o
m
e
r
-

c
i
o
 
e
n
t
r
e
 
p
a
í
s
e
s
 
h
a
 
d
e
t
e
r
m
i
n
a
d
o
 
n
o
 

s
o
l
o
 
l
a
 
c
i
r
c
u
l
a
c
i
ó
n
 
d
e
 
m
e
r
c
a
n
c
í
a
s
,
 

s
i
n
o
 
q
u
e
 
h
a
 
p
r
o
p
i
c
i
a
d
o
 
l
a
 
c
r
e
a
c
i
ó
n
 

d
e
 
n
u
e
v
a
s
 
c
u
l
t
u
r
a
s
 
c
e
n
t
r
a
d
a
s
 
e
n
 

p
r
o
c
e
s
o
s
 
m
i
g
r
a
t
o
r
i
o
s
.

0
0
:
0
1
:
0
0

0
0
:
0
1
:
0
0

2
C
a
b
e
z
o
t
e

V
e
m
o
s
 
i
m
á
g
e
n
e
s
 
d
e
 

l
a
 
z
a
p
a
t
e
r
í
a
.
 
L
a
 

g
e
n
t
e
 
f
a
b
r
i
c
a
 
z
a
-

p
a
t
o
s
.

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

B
o
g
o
t
á
 
–
 
C
o
l
o
m
b
i
a
 
e
s
 
u
n
a
 
d
e
 
l
a
s
 

c
i
u
d
a
d
e
s
 
m
á
s
 
g
r
a
n
d
e
s
 
d
e
 
A
m
é
r
i
c
a
 

l
a
t
i
n
a
 
y
 
c
o
m
o
 
m
u
c
h
a
s
 
o
t
r
a
s
 
u
r
b
e
s
 

s
e
 
h
a
 
v
i
s
t
o
 
e
n
f
r
e
n
t
a
d
a
 
a
 
l
a
 
g
l
o
b
a
-

l
i
z
a
c
i
ó
n
 
c
o
n
s
t
a
n
t
e
 
y
 
a
 
l
a
s
 
l
ó
g
i
c
a
s
 

d
e
l
 
l
i
b
r
e
 
m
e
r
c
a
d
o
,
 
l
o
 
q
u
e
 
h
a
 
a
f
e
c
-

t
a
d
o
 
n
o
t
a
b
l
e
m
e
n
t
e
 
l
a
 
p
r
o
d
u
c
c
i
ó
n
 
d
e
 

m
e
r
c
a
n
c
í
a
s
 
y
 
m
a
n
u
f
a
c
t
u
r
a
s
 
n
a
c
i
o
n
a
-

l
e
s
 
q
u
e
 
s
u
c
u
m
b
e
n
 
a
n
t
e
 
l
a
 
i
m
p
o
r
t
a
-

c
i
ó
n
 
c
r
e
c
i
e
n
t
e
 
d
e
 
p
r
o
d
u
c
t
o
s
.

I
n
d
u
s
t
r
i
a
s
 
c
o
m
o
 
e
l
 
c
a
l
z
a
d
o
 
y
 
l
o
s
 

t
e
x
t
i
l
e
s
 
h
a
n
 
v
e
n
i
d
o
 
r
e
d
u
c
i
e
n
d
o
 
s
u
 

m
e
r
c
a
d
o
 
a
s
í
 
c
o
m
o
 
l
a
 
c
a
n
t
i
d
a
d
 
d
e
 

p
u
e
s
t
o
s
 
d
e
 
t
r
a
b
a
j
o
s
 
q
u
e
 
p
r
o
d
u
c
e
n
.

0
0
:
0
1
:
0
0

0
0
:
0
2
:
0
0
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3
I
N
 
E
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a
 

z
a
p
a
t
e
r
o

V
e
m
o
s
 
a
 
E
m
i
l
i
o
 

S
á
n
c
h
e
z
 
f
a
b
r
i
c
a
n
-

t
e
 
d
e
 
c
a
l
z
a
d
o
 
d
e
l
 

b
a
r
r
i
o
 
e
l
 
R
e
s
t
r
e
-

p
o
 
q
u
e
 
n
o
s
 
c
u
e
n
t
a
 

c
o
m
o
 
l
l
e
g
o
 
a
l
 
b
a
-

r
r
i
o
 
e
l
 
R
e
s
t
r
e
p
o
.

0
0
:
0
1
:
0
0

0
0
:
2
9
:
2
5

4
I
m
á
g
e
n
e
s
 

c
o
m
e
r
-

c
i
a
n
t
e
s
 

c
h
i
n
o
s
 

e
n
 
S
a
n
 

V
i
c
t
o
r
i
-

n
o

N
a
r
r
a
d
o
r
 
V
.
O
 
P
o
r
 
o
t
r
o
 
l
a
d
o
,
 
l
a
 
g
l
o
-

b
a
l
i
z
a
c
i
ó
n
,
 
l
a
 
r
e
d
u
c
c
i
ó
n
 
d
e
 
l
a
s
 

b
a
r
r
e
r
a
s
 
c
o
m
e
r
c
i
a
l
e
s
 
t
a
m
b
i
é
n
 
y
 
e
l
 

a
c
e
l
e
r
a
d
o
 
c
r
e
c
i
m
i
e
n
t
o
 
d
e
m
o
g
r
á
fi
c
o
 
h
a
 

p
r
o
p
i
c
i
a
d
o
 
o
t
r
o
 
f
e
n
ó
m
e
n
o
 
d
e
 
c
o
n
s
-

t
a
n
t
e
 
c
r
e
c
i
m
i
e
n
t
o
 
e
n
 
C
o
l
o
m
b
i
a
.
 
L
a
 

m
i
g
r
a
c
i
ó
n

5
I
n
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
-

t
a
 
m
u
j
e
r
 

C
h
i
n
a
.

V
e
m
o
s
 
a
 
A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 

c
i
u
d
a
d
a
n
a
 
c
h
i
n
a
 

q
u
e
 
v
i
v
e
 
e
n
 
C
o
-

l
o
m
b
i
a
.
 
E
l
l
a
 
n
o
s
 

c
u
e
n
t
a
 
c
u
a
n
t
o
s
 

a
ñ
o
s
 
t
i
e
n
e
 
y
 
d
e
 

d
o
n
d
e
 
p
r
o
v
i
e
n
e
.

6
N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

E
n
 
u
n
a
 
m
i
s
m
a
 
c
i
u
d
a
d
 
c
o
n
v
e
r
g
e
n
 
d
o
s
 

h
i
s
t
o
r
i
a
s
 
d
e
 
v
i
d
a
 
q
u
e
 
s
o
n
 
e
l
 
r
e
fl
e
j
o
 

d
e
 
u
n
 
m
u
n
d
o
 
e
n
 
e
l
 
q
u
e
 
l
a
s
 
f
r
o
n
t
e
-

r
a
s
 
s
e
 
h
a
n
 
h
e
c
h
o
 
m
á
s
 
p
e
q
u
e
ñ
a
s
.
 
D
o
s
 

h
i
s
t
o
r
i
a
s
 
q
u
e
 
a
 
p
e
s
a
r
 
d
e
 
l
a
s
 
a
d
v
e
r
-

s
i
d
a
d
e
s
 
l
u
c
h
a
n
 
p
o
r
 
s
a
l
i
r
 
a
d
e
l
a
n
t
e
.
 

D
o
s
 
c
a
r
a
s
 
d
e
 
u
n
a
 
m
i
s
m
a
 
m
o
n
e
d
a
.

7
I
n
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a
 

z
a
p
a
t
e
r
o

E
m
i
l
i
o
 
n
o
s
 
c
u
e
n
t
a
 

c
o
m
o
 
s
e
 
c
o
n
v
i
r
t
i
ó
 

e
n
 
z
a
p
a
t
e
r
o
 
y
 
c
o
m
o
 

s
u
 
n
e
g
o
c
i
o
 
h
a
 
v
e
-

n
i
d
o
 
e
n
 
d
e
c
a
d
e
n
c
i
a
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8
I
n
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a

A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 
n
o
s
 

c
u
e
n
t
a
 
c
o
m
o
 
l
l
e
g
o
 

a
 
C
o
l
o
m
b
i
a
 
y
 
q
u
e
 

t
i
p
o
 
d
e
 
m
e
r
c
a
n
c
í
a
s
 

v
e
n
d
e
.

9
N
a
r
r
a
d
o
r
 
V
.
O

L
o
s
 
t
r
a
t
a
d
o
s
 
d
e
 
l
i
b
r
e
 
c
o
m
e
r
c
i
o
 
y
 
l
a
 

c
r
e
c
i
e
n
t
e
 
i
m
p
o
r
t
a
c
i
ó
n
 
d
e
 
c
a
l
z
a
d
o
 

p
r
o
v
e
n
i
e
n
t
e
 
d
e
 
l
a
 
c
h
i
n
a
,
 
s
e
 
c
o
n
v
i
r
-

t
i
e
r
o
n
 
e
n
 
u
n
a
 
a
m
e
n
a
z
a
 
p
a
r
a
 
l
a
 
p
r
o
-

d
u
c
c
i
ó
n
 
y
 
l
o
s
 
t
r
a
b
a
j
o
s
 
d
e
 
l
o
s
 
c
o
-

m
e
r
c
i
a
n
t
e
s
 
d
e
l
 
b
a
r
r
i
o
 
R
e
s
t
r
e
p
o
.

1
0

I
N
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a
 

z
a
p
a
t
e
r
o

E
m
i
l
i
o
 
n
o
s
 
c
u
e
n
-

t
a
 
c
o
m
o
 
e
l
 
c
a
l
z
a
-

d
o
 
c
h
i
n
o
 
a
f
e
c
t
o
 
s
u
 

f
á
b
r
i
c
a
.

1
1

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

S
i
n
 
e
m
b
a
r
g
o
 
m
u
c
h
o
s
 
c
o
m
e
r
c
i
a
n
t
e
s
 
n
a
-

c
i
o
n
a
l
e
s
 
y
 
e
x
t
r
a
n
j
e
r
o
s
 
e
n
c
o
n
t
r
a
r
o
n
 

e
n
 
l
a
 
i
m
p
o
r
t
a
c
i
ó
n
 
y
 
v
e
n
t
a
 
d
e
 
p
r
o
-

d
u
c
t
o
s
 
p
r
o
v
e
n
i
e
n
t
e
s
 
d
e
 
l
a
 
c
h
i
n
a
 
u
n
a
 

s
a
l
i
d
a
 
a
 
l
a
 
c
r
i
s
i
s
 
l
a
b
o
r
a
l
.
 
M
u
c
h
o
s
 

d
e
 
e
l
l
o
s
 
c
o
m
o
 
A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 
i
n
c
l
u
s
o
 
s
e
 

d
e
d
i
c
a
n
 
a
 
l
a
 
c
o
m
e
r
c
i
a
l
i
z
a
c
i
ó
n
 
d
e
 

p
r
o
d
u
c
t
o
s
 
d
e
 
f
a
b
r
i
c
a
c
i
ó
n
 
n
a
c
i
o
n
a
l

1
2

I
N
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
-

t
a
 
A
n
n
a
 

H
u
a
n
g

A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 
n
o
s
 

c
u
e
n
t
a
 
q
u
e
 
t
i
p
o
s
 

d
e
 
p
r
o
d
u
c
t
o
s
 
c
o
-

m
e
r
c
i
a
l
i
z
a
.



20

1
3

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

E
l
 
c
o
n
t
r
a
b
a
n
d
o
 
i
n
d
i
s
c
r
i
m
i
n
a
d
o
 
d
e
 

c
a
l
z
a
d
o
 
h
a
 
o
c
a
s
i
o
n
a
d
o
 
g
r
a
n
d
e
s
 
p
é
r
-

d
i
d
a
s
 
p
a
r
a
 
l
o
s
 
f
a
b
r
i
c
a
n
t
e
s
 
d
e
 
z
a
p
a
-

t
o
s
 
q
u
e
 
n
o
 
p
u
e
d
e
n
 
c
o
m
p
e
t
i
r
 
c
o
n
 
l
o
s
 

p
r
e
c
i
o
s
 
i
n
f
e
r
i
o
r
e
s
.

1
4

I
n
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a
 

z
a
p
a
t
e
r
o

E
m
i
l
i
o
 
n
o
s
 
c
u
e
n
t
a
 

c
o
m
o
 
l
o
 
h
a
 
a
f
e
c
t
a
-

d
o
 
e
l
 
c
o
n
t
r
a
b
a
n
d
o

1
5

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

E
l
 
c
o
n
t
r
a
b
a
n
d
o
 
d
e
 
p
r
o
d
u
c
t
o
s
 
e
s
 
u
n
a
 

r
e
a
l
i
d
a
d
 
q
u
e
 
a
f
e
c
t
a
s
 
a
 
m
i
l
l
o
n
e
s
 
d
e
 

p
e
r
s
o
n
a
s
 
e
n
 
e
l
 
p
a
í
s
.
 
S
i
n
 
e
m
b
a
r
g
o
 
a
 

m
u
c
h
o
s
 
o
t
r
o
s
 
q
u
e
 
s
e
 
d
e
d
i
c
a
n
 
a
 
t
r
a
-

b
a
j
a
r
 
d
e
 
m
a
n
e
r
a
 
h
o
n
r
a
d
a
,
 
p
o
r
 
l
o
 
q
u
e
 

n
o
 
p
u
e
d
e
n
 
c
o
n
v
e
r
t
i
r
s
e
 
e
n
 
b
l
a
n
c
o
s
 
d
e
 

l
a
 
d
i
s
c
r
i
m
i
n
a
c
i
ó
n
 
y
 
l
a
 
p
e
r
s
e
c
u
c
i
ó
n
.

1
6

I
N
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
-

t
a
 
A
n
n
a
 

H
u
a
n
g

A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 
n
o
s
 

c
u
e
n
t
a
 
q
u
e
 
n
o
 
s
o
l
o
 

p
o
r
 
s
e
r
 
c
h
i
n
a
 
s
i
g
-

n
i
fi
c
a
 
q
u
e
 
s
o
l
o
 

v
e
n
d
e
 
m
e
r
c
a
n
c
í
a
s
 

c
h
i
n
a
s
,
 
s
e
 
d
e
d
i
-

c
a
 
a
 
c
o
m
e
r
c
i
a
l
i
z
a
r
 

c
o
n
 
t
o
d
o
 
t
i
p
o
 
d
e
 

m
e
r
c
a
n
c
í
a
s
.

1
7

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O

E
l
 
m
u
n
d
o
 
h
a
 
c
a
m
b
i
a
d
o
,
 
y
 
s
e
 
d
e
b
e
 

b
u
s
c
a
r
 
u
n
a
 
a
r
m
o
n
í
a
 
e
n
t
r
e
 
l
o
s
 
m
e
r
c
a
-

d
o
s
 
y
 
l
o
s
 
c
i
u
d
a
d
a
n
o
s
 
q
u
e
 
l
e
s
 
p
e
r
m
i
-

t
a
n
 
d
i
s
e
ñ
a
r
 
p
r
o
y
e
c
t
o
s
 
a
 
f
u
t
u
r
o
.
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1
8

I
N
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
t
a
 

z
a
p
a
t
e
r
o

E
m
i
l
i
o
 
n
o
s
 
c
u
e
n
t
a
 

c
o
m
o
 
s
e
 
h
a
n
 
a
l
i
a
-

d
o
 
l
o
s
 
z
a
p
a
t
e
r
o
s
 

p
a
r
a
 
c
r
e
a
r
 
e
m
p
r
e
s
a
 

y
 
l
u
c
h
a
r
 
c
o
n
t
r
a
 
e
l
 

c
o
n
t
r
a
b
a
n
d
o
.

1
9

I
N
 
e
n
-

t
r
e
v
i
s
-

t
a
 
A
n
n
a
 

H
u
a
n
g
.

A
n
n
a
 
H
u
a
n
g
 
n
o
s
 

c
u
e
n
t
a
 
c
o
m
o
 
e
l
 

m
u
n
d
o
 
h
a
 
c
a
m
b
i
a
-

d
o
 
y
 
c
u
á
l
e
s
 
s
o
n
 

s
u
s
 
p
e
r
s
p
e
c
t
i
v
a
s
 
a
 

f
u
t
u
r
o
 
y
 
p
o
r
q
u
e
 
l
e
 

g
u
s
t
a
 
v
i
v
i
r
 
e
n
 
C
o
-

l
o
m
b
i
a
.

2
0

N
A
R
R
A
D
O
R
 
V
.
O
 
E
l
 
i
n
t
e
r
c
a
m
b
i
o
 
c
o
m
e
r
-

c
i
a
l
 
h
a
 
a
c
e
r
c
a
d
o
 
y
 
a
l
e
j
a
d
o
 
a
 
l
a
s
 

c
u
l
t
u
r
a
l
 
y
 
a
 
l
a
s
 
p
e
r
s
o
n
a
s
,
 
h
a
 
g
e
n
e
-

r
a
d
o
 
i
n
n
u
m
e
r
a
b
l
e
s
 
p
u
e
s
t
o
s
 
d
e
 
t
r
a
-

b
a
j
o
 
y
 
h
a
 
t
e
r
m
i
n
a
d
o
 
c
o
n
 
o
t
r
o
s
,
 
s
i
n
 

e
m
b
a
r
g
o
,
 
d
e
t
r
á
s
 
d
e
 
l
a
s
 
c
a
d
a
 
t
r
a
n
-

s
a
c
c
i
ó
n
 
y
 
d
e
 
c
a
d
a
 
p
r
o
d
u
c
t
o
 
f
a
b
r
i
c
a
-

d
o
 
s
e
 
e
n
c
u
e
n
t
r
a
 
p
e
r
s
o
n
a
s
 
c
o
n
 
s
u
e
ñ
o
s
 

y
 
e
s
p
e
r
a
n
z
a
s
,
 
p
e
r
s
o
n
a
s
 
q
u
e
 
c
u
e
n
t
a
n
 

h
i
s
t
o
r
i
a
s
,
 
c
a
d
a
 
u
n
a
 
d
e
s
d
e
 
u
n
 
l
a
d
o
 

d
i
f
e
r
e
n
t
e
.
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R E S U M E N

1. GUION 2.000.000

2. PREPRODUCCION 1.610.000

3. PRODUCCION Y RODAJE 9.415.000

4. POSPRODUCCION 1.600.000

5. PROMOCION Y LANZAMIENTO 2.540.000

TOTAL 17.165.000

Precio  Subtotal en
Subtotal 

en

Unitario Unidad Dólares* Pesos

$ 2.000.000

Derechos 1.000.000 1.000.000

Guión 0 0

Guión Técnico y Reescrituras 1.000.000 1.000.000

Dibujos de Story Board

Presentación

Fotocopias 0

Encuadernación 0

Traducción 0

Otros Imprevistos: % 0

$ 1.610.000

ADMINISTRACION GENERAL

Arriendo y administración oficina 0

Secretaria administración 0

Contador 0

Asesor jurídico 0

Mensajería 0

Servicios públicos (tel.,agua,etc.) 200.000 200.000

Gastos bancarios y financieros

Papelería y fotocopìas 150.000 150.000

10. Presupuesto
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$ 2.000.000

Derechos 1.000.000 1.000.000

Guión 0 0

Guión Técnico y Reescrituras 1.000.000 1.000.000

Dibujos de Story Board

Presentación

Fotocopias 0

Encuadernación 0

Traducción 0

Otros Imprevistos: % 0

$ 1.610.000

ADMINISTRACION GENERAL

Arriendo y administración oficina 0

Secretaria administración 0

Contador 0

Asesor jurídico 0

Mensajería 0

Servicios públicos (tel.,agua,etc.) 200.000 200.000

Gastos bancarios y financieros

Papelería y fotocopìas 150.000 150.000

Cafetería y refrigerios 50.000 50.000

Transportes urbanos 150.000 150.000

Alquiler computadores 0 0

Timbres contratos 0 0

Caja Menor 200.000 200.000

Otros Imprevistos: % 0

ADMINISTRACION PELICULA

Productor de campo

Asistente de producción 1

Asistente de producción 2

Asistente de dirección 1

Director de casting

Ambientador 0 0

Utilero

Vestuarista

Carro de preproducción 0 0

Carro de utilería 0 0

Correos y fletes 0 0

Comunicaciones 60.000 60.000

Pasajes aéreos 0 0

Material fotográfico (35mm) 0 0

Revelado y copias 0 0

Videos de casting y locaciones 0 0

Cintas de video

Alquiler cámara y luces 400.000 400.000

Operario 0 0

Búsqueda de locaciones 0 0

Promoción y Relaciones Públicas 0 0

Preparación Proyectos 0 0

Caja Menor Preproducción 200.000 200.000

Otros Imprevistos: % 200.000

$ 9.415.000

ADMINISTRACION PELICULA

Producción ejecutiva 800.000 800.000

Productor de campo 500.000 500.000

Asistente de producción 1 300.000 300.000
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Asistente de producción 2 200.000 200.000

Contador producción 0 0

Secretaria producción 0 0

Mensajería 0 0

Aseadora set 50.000 50.000

Transportes urbanos

Seguros 

Equipos y Vehículos 0 0

Responsabilidad Civil 0 0

Accidentes 0 0

Comunicaciones 100.000 100.000

Otros Imprevistos: % 100.000

DIRECCION

Director 2.000.000 2.000.000

Asistente de dirección 1 700.000 700.000

Asistente de dirección 2 400.000 400.000

Script 400.000 400.000

Video assist y claqueta 50.000 50.000

Otros Imprevistos: % 0

ELENCO

Actores principales

Actores secundarios

Figurantes 0

Extras 0

Parlantes 0

Importantes

Secundarios 0

Adicionales 0

Otros Imprevistos: %

FOTOGRAFIA Y CAMARA

Director de fotografía 1.200.000 1 1.200.000

Operador de cámara

Foquista

Asistente de cámara 1

Asistente de cámara 2 0 0

Foto Fija 50.000 1 50.000

Alquiler equipo de cámara F900M CINEALTA HD
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Asistente de producción 2 200.000 200.000

Contador producción 0 0

Secretaria producción 0 0

Mensajería 0 0

Aseadora set 50.000 50.000

Transportes urbanos

Seguros 

Equipos y Vehículos 0 0

Responsabilidad Civil 0 0

Accidentes 0 0

Comunicaciones 100.000 100.000

Otros Imprevistos: % 100.000

DIRECCION

Director 2.000.000 2.000.000

Asistente de dirección 1 700.000 700.000

Asistente de dirección 2 400.000 400.000

Script 400.000 400.000

Video assist y claqueta 50.000 50.000

Otros Imprevistos: % 0

ELENCO

Actores principales

Actores secundarios

Figurantes 0

Extras 0

Parlantes 0

Importantes

Secundarios 0

Adicionales 0

Otros Imprevistos: %

FOTOGRAFIA Y CAMARA

Director de fotografía 1.200.000 1 1.200.000

Operador de cámara

Foquista

Asistente de cámara 1

Asistente de cámara 2 0 0

Foto Fija 50.000 1 50.000

Alquiler equipo de cámara F900M CINEALTA HD

Alquiler lentes ULTRA PRIME 50.000 1 50.000

Detrás de cámaras

Alquiler de cámara 150.000 1 150.000

Casettes VHS 0 0

Operario 0 0

Otros Imprevistos: % 200.000

LUMINOTECNIA Y GRIP

Jefe de luces GAFFER

Electricista

Asistente de iluminación 1

Asistente de iluminación 2

Maquinista  

Tramoyista

Alquiler luces

Bombillos de repuesto

Alquiler dolly

Car-Grip

Dolly con rieles

Alquiler grúa

Grúa Elemack

Steadycam-Panaglide 0

Alquiler planta

Planta Eléctrica 

Grip

Pago energía

Compra filtros

Material de consumo

Otros Imprevistos: %

SONIDO
 

Sonidista 400.000 1 400.000

Microfonista

Grabadora 0

DAT y Microfonos 0

Material de consumo 0

Otros Imprevistos: %

DIRECCION ARTISTICA

Dirección de arte 800.000 1 800.000
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Diseño escenografía 0 0

Ambientador 0 0

Asistente de ambientación 0 0

Utilero

Asistente de utilería 0 0

Diseñador de vestuario 0 0

Vestuarista 200.000 1 200.000

Asistente de vestuario 0 0

Maquillador

Asistente de maquillaje 0 0

Compra elementos ambientación

Alquiler elementos ambientación 0 0

Compra elementos utilería 100.000 100.000

Alquiler elementos utilería 0 0

Compra elementos de vestuario

Alquiler elementos de vestuario 0 0

Lavandería 0 0

Elementos de maquillaje 0 0

Elementos efectos especiales 0 0

Vehículos en escena

Materiales de escenografía 0 0

Elaboración escenografía 0 0

Alquiler estudio de filmación

Alquiler 0 0

Alquiler y restauración locaciones

Interiores 0 0

Exteriores 0 0

Adecuación locaciones 0 0

Servicios locaciones 0 0

Teléfono en locaciones 0 0 

Limpieza 0 0

Reparación daños

Efectos especiales 0 0

Otros Imprevistos: %

MATERIAL VIRGEN

Película vírgen - Negativo 16mm 0

Cintas de sonido
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Diseño escenografía 0 0

Ambientador 0 0

Asistente de ambientación 0 0

Utilero

Asistente de utilería 0 0

Diseñador de vestuario 0 0

Vestuarista 200.000 1 200.000

Asistente de vestuario 0 0

Maquillador

Asistente de maquillaje 0 0

Compra elementos ambientación

Alquiler elementos ambientación 0 0

Compra elementos utilería 100.000 100.000

Alquiler elementos utilería 0 0

Compra elementos de vestuario

Alquiler elementos de vestuario 0 0

Lavandería 0 0

Elementos de maquillaje 0 0

Elementos efectos especiales 0 0

Vehículos en escena

Materiales de escenografía 0 0

Elaboración escenografía 0 0

Alquiler estudio de filmación

Alquiler 0 0

Alquiler y restauración locaciones

Interiores 0 0

Exteriores 0 0

Adecuación locaciones 0 0

Servicios locaciones 0 0

Teléfono en locaciones 0 0 

Limpieza 0 0

Reparación daños

Efectos especiales 0 0

Otros Imprevistos: %

MATERIAL VIRGEN

Película vírgen - Negativo 16mm 0

Cintas de sonido

Cintas DAT 0

Cintas adicionales (varios)  0

Cintas para copias de sonido 0

Cassettes de video profesional 0

Película foto fija y revelado 0

Cassettes VHS (video assist) 0

Material de consumo 0

Otros Imprevistos: % 0

TRANSPORTE

Carro de cámara 0

Camión de luces

Camión de tramoya 0

Carro de producción

Carro personal técnico

Carro actores

Camión utilería y vestuario 0

Gasolina y peajes

Pasajes aéreos 0

Otros Imprevistos: %

ALOJAMIENTO Y ALIMENTACION

Hoteles 0 0

Desayunos 280.000 5 280.000

Almuerzos y comidas de producción 385.000 5 385.000

Viáticos 0 0

Refrigerios

Cafetería

Otros Imprevistos: %

$ 1.600.000

EDICION

Editor 1.600.000 1 1.600.000

Edición no-líneal digital

$ 2.540.000

Publicidad (Impresos, radio, TV) 1.500.000 1 1.500.000

Festivales

Envíos y fletes 1

Afiche de pliego 40.000 2 40.000

Diseño 1.000.000
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11. Cronograma
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Es un documental 
contó, de un gran 
compromiso de un 
buen grupo de tra-
bajo, que estuvo 
pendiente de cada 
tarea que se le im-
puso.
Mi productor siem-
pre me ahorro las 
energías en el mo-
mento de asignar 
tareas, siempre 
buscó soluciones, 
desde la primera 
reunión supe que 
tenía autoridad 
y respeto por su 
equipo de trabajo.
Mi productor por 
cuestiones labo-

rales no siempre 
pudo asistir o es-
tar presente en el 
rodaje, pero estu-
vo muy pendiente 
de la parte admi-
nistrativa y sobre 
todo el manejo 
claro de las finan-
zas del grupo.

       Martha Gaitán

12. Bitàcora del director



30

Tener el cargo de producción 
en este documental, ha sido 
una experiencia enriquecedora 
desde el punto de adquisición 
de conocimientos, aptitudes y 
habilidades audiovisuales para 
la generación de un producto. 
Los retos para crear una his-
toria  e hilara con el material 
existente se convierte en  un 
enlace para continuar y mos-
trar un documental coherente 
que sea capaz de comunicar la 
idea principal que le dio vida 
a la narrativa planteada por la 
Directora.
Construir cada paso del docu-
mental ha sido un trabajo de 
concentración y creatividad 
que le fue aportando forma y 
estructura de una historia que 
es inevitable no contar, de otro 
lado, Bogotá, barrio Restre-
po, que  se transforma en un 
lugar  propicio para darle una 
mirada diferente a los mismos 
ciudadanos de lo que conside-
ramos como ciudad, tomar un 
punto de vista desemejantes  
a  lo común de ser la capital, 
es mirar desde en una cara del 
poliedro; el objetivo de este 

trabajo es  enseñar o impul-
sar a pensar a las personas  
y analizar su contexto desde 
otra posición.
El documental me ha permi-
tido estar en todas las eta-
pas de su desarrollo, la edi-
ción  y unión del material ha 
sido bastante arduo, llevar 
una organización planeada, 
es en lo que se trabaja cada 
día o en cada espacio libre 
que se pueda tener entre la 
Dirección y la Producción; la 
meta para conseguir un ex-
celente resultado.

Cada experiencia genera co-
nocimiento, cada esfuerzo 
que se haga por lo que uno 
quiere siempre va a tener re-
sultados grandes en la mis-
ma medida de compromiso.; 
Por tal razón el Documental 
LAS DOS CARAS DE LA MO-
NEA va a ser un producto au-
diovisual que representa la 
creatividad, habilidad e inte-
ligencia de cada uno de sus 
integrantes.

       Alberto Hernán Segura Abril

13. BitÀcora del productor
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La investigación de proyecto  
consiste inicialmente  en ini-
ciar un recorrido por la plaza 
y los alrededores del barrio  
Restrepo donde se encuentran  
ubicados varios negocios y lo-
cales de todo tipo de calzado 
y tiendas de talabartería las 
cuales se ven afectadas por el 
comercio extranjero, especial-
mente el chino.
Se comienza indagando con 
personas “trabajadores” de la 
zona de los locales y negocios 
y  tratando las siguientes pre-
guntas:
- ¿Cuánto tiempo lleva 
usted trabajando en este ne-
gocio?
- ¿Cómo empezó  el ne-
gocio y con cuántos empleados 
llego a trabajar o tener la em-
presa?
- ¿De qué manera se ve 
afectado por el comercio exte-
rior y  competencia china?
- ¿Qué ha intentado o ha 
hecho para enfrentar esta pro-
blemática?
- ¿Qué espera o cómo ve 
su empresa más adelante?
- ¿Qué opina del TLC 

(tratado de libre comercio) 
y la influencia de su imple-
mentación?

Con base a todas estas pre-
guntas se garbara un audio 
de cada persona que  se  
entrevistaran más o menos 
5personas de diferentes ne-
gocios y a la vez se anotara 
haciendo énfasis en sus pun-
tos más claros para ajustarlo 
alguien del documental.
Se tendrá en cuenta investi-
gaciones dada por noticieros 
y periódicos para tener tam-
bién una proximidad de ci-
fras e información extra para 
la elaboración precisa del 
producto.

       Fabian Andrés Rico Osorio

14. BitÀcora del investigador
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