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Introduccioén

Construccion de una empresa de concientizacion de la poblacién urbana del municipio
de Puerres, para el manejo inteligente de la basuras y su seleccién en la fuente; de igual
manera la construccion de una planta de transformacion de todos los productos biodegradables
en humus de lombriz, mediante la explotacion de la lombriz roja californiana, teniendo en
cuenta la escala de tiempo para dar inicio a la puesta en marcha del proyecto sera después de
gue sea aprobado por la administracion municipal de Puerres. también sera cuando el
municipio tenga disponibles todos los recursos como son: los econémicos, los fijos (terreno
para el desarrollo del proyecto de transformacién) y los recursos humanos una vez tengamos
listo arrancamos con el primer paso que es la informacion por medio de todos los medios de
comunicacion, esto nos lleva una semana; luego arrancamos con las capacitaciones y
concientizacion de los habitantes del casco urbano, y este proceso nos tomara un tiempo
aproximado de dos a tres meses; mientras tanto se estara adecuando el terreno para

desarrollar el proceso de transformacion.



Objetivos Especificos

1.

Identificar la problematica del mal uso que se estan haciendo a las basuras y con ellos
hacer la recoleccion y seleccion de las mismas aprovechando el uso de la materia prima
para fines que beneficien, tanto al medio ambiente como a la comunidad.

Determinar las diferentes capacitaciones y concientizar a la poblacion para la seleccion de
las basuras.

Definir el inicio de la seleccién por los diferentes hogares del casco urbano, dando el visto
bueno por su colaboracién conciencia y ensefianza para los demas integrantes de la familia
gue aprendan una buena cultura de seleccion.

Capacitar al personal encargado de la descomposicion como el cuidado de la lombriz roja
californiana en el proceso del manejo de la materia prima para buenos resultados en el

producto final.



Clave para el éxito

El factor primordial que lleve a cabo el triunfo y el éxito de nuestro proyecto es invitar y
concientizar a cada una de las personas que habitamos en el subsuelo y la naturaleza que no
cubre con su manto brindandonos bienestar, pero que el hombre mismo con sus acciones se
olvida de su habitat, su egoismo y ambicién hace caso omiso del dafio que le produce al medio

ambiente, de si mismo y de sus renacientes.

Este proyecto esta disefiado para el mismo beneficio de pueblo, con la materia prima
seleccionada y procesada lograr un producto final que es el abono orgénico, que sirve para
todos los cultivos que se pueda emplear, es un producto sano y fiable de calidad garantizando
mejor produccion, descontaminacion al suelo, y sobre todo menos gasto econdmico para los

campesinos, ganaderos que son los principales interesados en la productividad.

Los proyectos productivos que estan ya establecidos en el municipio de Puerres,
contaran con su propio abono organico, esto minimizara sus gastos y a los interesados en
comprar el producto le beneficiara al pueblo como un ingreso mas para la administracién de los

recursos.



Desarrollo del proyecto

en el presente proyecto se propone la construccion de una empresa que se dedicara a
la recoleccion de todos los productos bio-degradables producidos por todas las familias del
casco urbano del municipio de Puerres-Narifio, que seran seleccionadas en la fuente en el

momento de producirlas de manera responsable por sus habitantes.

Igualmente, todos estos productos seran llevados a un sitio de la parte rural del
municipio, donde de manera técnica se le dara los debidos procesos para ser transformados en

humus de lombriz, mediante la explotacion de la lombriz roja californiana.

Este producto final (humus de lombriz) sera utilizado para el apoyo de todos los
proyectos productivos que desarrolla el municipio, en todas sus veredas. este trabajo se dividira

en cinco capitulos que son:

Primero: actualmente en el municipio de Puerres y porgue no decirlo, en la mayoria de
los municipios de Colombia, la basura producida por las amas de casa, la industria, y todo el
desarrollo dinamico comercial que diariamente hace el ser humano producen desechos bio-
degradables y no degradables, y estos elementos después de su aprovechamiento se
convierten en desechos y son tirados a un solo recipiente sin previa seleccién; seguidamente,
son llevados totalmente mezclados a un sitio llamado relleno sanitario, siendo alli en ese sitio y
en ese preciso momento comienza el mas grave proceso de contaminacion del aire que
respiramos los seres vivos, como también las aguas profundas que son los arroyos que

producen el agua para la vida de las grandes ciudades y pueblos de Colombia.

Segundo: para obtener los mejores logros en nuestra empresa a corto, mediano y largo
plazo y no correr el riesgo de fracasar, iniciaremos por el primer proceso que es el de
concientizar a todos los habitantes del casco urbano del municipio de Puerres, mediante

anuncios en la radio local, t.v. local y volantes; anunciando que todos seran invitados asistir a
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una capacitaciéon de manejo de sus basuras donde también se dara a conocer la forma'y el

nuevo sistema de recoleccion y el aprovechamiento de los mismos.

En este compromiso tan complejo del cambio de cultura de los habitantes de esta
guerida poblacién, nos acompafiara la empresa cooperativa de servicios publicos domiciliarios,

la secretaria de agricultura, planeacién y la oficina de prensa.

Tercer capitulo: desarrollo de la obra; terminado el primer paso que es el del anuncio
de un cambio, habra una hora cero que es cuando llega el momento que se inicia con las
capacitaciones personalizadas, haciendo grupos de familia, barrio por barrio y dando la
capacitacion a todas las personas que lleguen (no habra distincién alguna) es para todos,
(nifios, jovenes, adultos, adulto mayor, hombres y mujeres de todas las clases, estratos y
condiciones sociales) ( porque todos de alguna manera producimos basura y contaminamos a

nuestro planeta).

Terminada la capacitacion de concientizacion y manejo inteligente de las basuras,
iniciaremos con una segunda ronda de reuniones para reforzar la concientizacion y
compromiso de la gente y se anunciara una segunda hora cero, que sera cuando iniciemos con

los trabajadores y el carro recolector a recibir la basura de manera seleccionada.

Por estos mismos tiempos iniciaremos la capacitacion y entrenamiento al personal que
recibird de manera periédica y constante los residuos bio-degradables. la capacitaciony

entrenamiento serd del orden técnico y enmarcado en la ética y valores y humanas.

Los costos generales oxilaran entre los trescientos millones de pesos ($ 300.000.000,
00) que seran distribuidos de la siguiente manera: volantes, perifoneo, cufas radiales y de t.v.,
cartillas alusivas al tema de recoleccion y de manejo de los residuos bio-degradables,
refrigerios para brindarles a los asistentes a la capacitacion, incentivos para las personas que

mejor lo hagan y que sean el ejemplo en el cambio de la cultura (quid de aseo). honorarios
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para los capacitadores, transporte, alimentacion, hospedaje. esto en cuanto a la

concientizacion de los pobladores del casco urbano.

Para el manejo de lo bio-degradable: honorarios para los capacitadores de la parte
técnica y humanista, alimentacion, transporte y alojamiento; computador, video bing, tablero
acrilico, marcadores, papel bon y todo lo relacionado en elementos para el éxito de un buen
entrenamiento y capacitacion del personal encargado del manejo de estas nuevas materias
primas; para la transformacion de los residuos; herramientas varias, insumos, materiales
para la construccion de galpones, adecuacion del sistema de riego por nebulizacion, poli
sombray lo mas importante: los semovientes que haran el trabajo de transformacion “ la
lombriz roja californiana”. para la preparacion del producto final: un molino de martillos sueltos
para la desintegracion del humus, una zaranda eléctrica, una banda transportadora, carretillas,
palas y azadones, empaques con etiqueta y ficha técnica del producto, publicitad del producto y
de la empresa, imprevistos; licencias ICA, (resolucion de funcionamiento de la planta
procesadora y licencia de venta ICA) y demas documentos que exija la ley, pago de impuestos

y servicios. también habra un rubro para imprevistos.

El tiempo en el que se desarrollara el proyecto y puesta en marcha todos los procesos
seran de dos afios. esto se desarrollara en varias etapas. primera etapa; anuncio y publicacién
del proyecto. segunda etapa; capacitaciones de concientizaciéon y manejo de los residuos.
tercera etapa; inicio de la recoleccion. cuarta etapa; adecuacion del terreno para el desarrollo
de la explotacion de la lombricultora. quinta etapa; siembra de la semilla de lombrices y
alimentacion de las mismas, con los residuos bio-degradables. sexta etapa; cosecha del
humus de lombriz, tamizaje, y emaciada del producto final, embodegase y venta a los

agricultores amigos del producir productos organicos con selo verde.
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Capitulo cuarto: el proyecto se pondra en marcha después de que sea aprobada la
propuesta por el sr. alcalde del municipio de Puerres, y los sefiores concejales del municipio
hayan presupuestado el dinero correspondiente para los gastos y costos de este ambicioso

proyecto que es muy amigable con el medio amiente.

Capitulo quinto. conclusiones: todos los capitulos anterior mente descritos seran
desarrollados con todo el esmero y la responsabilidad del caso por parte de los proponentes de
la nueva idea, y la lucha ser& constante para lograr el éxito del proyecto. este contribuira con la
descontaminacioén de las aguas profundas y el aire que todos los seres vivos respiramos,
ademas de hacerlo bien sera el ejemplo para seguir presentando esta propuesta en los demas
municipios vecinos y asi en un corto plazo lograr de manera amplia y generosa en muchos

departamentos de nuestra querida patria.

Analisis del entorno y contexto de laidea de negocio

Nuestro proyecto tal como se encuentra disefiado para su pleno desarrollo, ofrecera
salud y bienestar desde los principios de iniciar a descontaminar el entorno donde vivimos, ya
gue la concientizacién de cada uno de sus habitantes nos dara como resultado la seleccion de
las basuras en la fuente, esto nos permitira terminar con la proliferacion de la mosca casera, los

malos olores, la presencia de roedores. (ratas, ratones, acaros, etc.)

Con la puesta en marcha del proyecto (seleccion de las basuras en la fuente y
recolecciéon ordenada), seria un tema para garantizar la descontaminacion de las fuentes de
agua. la propuesta es que en el correr del tiempo ya no haya produccién de los lixiviados ni
vapores toxicos producidos por las basuras que en la actualidad son colocadas en rellenos

sanitarios mal manejados.
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Uno de los principales objetivos en el desarrollo de nuestro proyecto es que todos los
miembros de la familia participen en el progreso de los proyectos productivos que son
apoyados por el municipio, la implementacion del abono orgénico limpio (humus de lombriz)
en los cultivos se lograré bajar los costos de produccién con lo que se alcanzara obtener un
valor agregado de los productos agricolas, ofreciendo una alimentacion limpia y segura a todos

los consumidores de la familia y de su entorno.

Las personas adultas que vivimos en este momento, tenemos que iniciar con la lucha
constante de derrotar la pobreza, teniendo como fin principal en emprendimiento, y ensefiando
a los jévenes y a los nifios, para que en ellos sea una cultura y como reto el cambio a todas las

costumbres antiguas.

1.1 Objetivos de desarrollo sostenible

Produccion y consumo responsable

En el caso de nuestro proyecto, exactamente se trata de la produccion limpia para que
los consumidores tengan la seguridad de apoyar con responsabilidad del manejo de las
basuras, esto es responsabilidad de todos para lograr el objetivo final. suelos tratados con

buenos fertilizantes organicos, el resultado es produccién limpia y de buena calidad

Accién por el clima

El calentamiento global es causado también en buena parte, por el mal manejo de las
basuras, ya que son miles y miles de toneladas que se producen diariamente en todo el mundo
y se encuentran tiradas de manera irresponsable a las orillas de los caminos, también tiradas a
los rios, enterradas sin ningun proceso que garantice la descomposicion sin que contamine las

aguas profundas y el aire que respiramos todos los seres vivos que habitamos en este planeta.
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Nuestro proyecto iniciara dando un primer paso haciendo las cosas muy bien para ser
los pioneros en el manejo inteligente de las basuras, y contribuir con un minimo granito de

arena con la vida de nuestro planeta.

Vida de ecosistemas terrestres

El sistema bioldgico constituido por la comunidad de seres vivos, se siente afectada
totalmente por la alta contaminacién producida por el hombre, en su afan de querer ser cada
dia mas grande, por ésta razén, buscaremos la manera de concientizar a la mayoria de las
familias del casco urbano del municipio de Puerres para que su comportamiento sea inteligente
y adecuado en el manejo de las basuras, ya que estos productos (basuras) al ser mal

manejados son la causa de la contaminacion de nuestro ecosistema terrestre.

1.2 Teoria del valor compartido

nuestra empresa tendra un valor compartido de la siguiente manera: la seleccion de los
desechos organicos y no organicos en la fuente exactamente en el momento que se producen
lo que antes se votaba y genera gastos para que el icervi de la ciudad de Ipiales, ahora sera
transformado en un nuevo producto que se llamara "humus de lombriz ,la generacién de
fuentes de trabajo mediante la recoleccion de los productos reciclables; estos residuos son
limpios y no causaran dafos de salud a los recicladores, o sea el aprovechamiento de todo es
un valor compartido, porque todo se convertird en dinero en efectivo otro y el mas importante
con la transformacién de los productos bio-degradables, logramos obtener un excelente
producto mediante la explotacion de la lombriz roja californiana que se llama lombricompost,
este es el mejor abono organico del mundo con el que se apoyara todos los proyectos
productivos del municipio de Puerres, de donde se obtendra unos productos sanos y libres de

guimicos ( sello verde)
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1.3 Tecnologias disruptivas

Problema ambiental

El problema ambiental esta relacionado con la tecnologias disruptivas en cuanto al
manejo y concientizacién de las personas para la seleccién de basuras en sus casa y
establecimientos de comercio, es complejo quitar la cultura desordenada de tirar los residuos
como caigan en la caneca a determinarlos a que ahora hagan uso de un buen manejo de los
residuos bio-degradables y los no degradables, entonces he ahi el problema de algunas
personas que no actian las diferentes directivas y manejo estratégica de la seleccion de la
basura y por ende nos encontraremaos con personas que no cooperen, desobedientes, algunos

pueden ser irrespetuosos, groseros, impulsivos e incluso agresores, entre otros.

Jpor qué razén se presentaria esto en nuestro desarrollo del proyecto?

La razén fundamental es en la falta de cultura y conocimiento del dafio que se le
produce al medio ambiente, muchos lo haran con voluntad y asi ensefiaran a sus hijos, demas
familiares a hacerlo, otros su ignorancia y la pereza los hara renegar de este sencillo trabajo y
otros definitivamente no querran hacerlo y ahi la problematica que causa en el momento de
exigir a esas personas al seleccionar bien por parte de los recicladores que no sera permitido

recibir mal seleccionado; esa es una de las politicas que se implementaran en el proyecto.

1.4 Andlisis del sector econémico

Puerres es un municipio ubicado en el departamento de Narifio, aproximadamente a un
hora y media de la ciudad de Ipiales esta rodeada del rio guitara, es un poblado que aun no ha

definido el manejo los residuos, se cree que se han iniciado en varias oportunidades proyectos
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gue han parado en un fracaso y han renunciado a seguir con estas propuestas, el alcalde y

concejo y las diferentes secretarias de cultural, ambiental.

Las normas ISO se constituyen en una serie de estdndares que se las puede hacer
grupos por familias, en la actualidad existen mas de 18.000, publicadas por eso nuestro
proyecto si tendra IVA, por las compras que realizaremos, pero nuestro producto final, o sea el
humus de lombriz, no esta gravado con IVA el tratado de libre comercio que le favorecera a
nuestro proyecto es: ninguno, si hay varias legislaciones que tienen que ver con nuestro
proyecto, especialmente la del medio ambiente iso 9001-2015 esta es la norma de calidad que

tenemos que cumplir para nuestro proyecto.

Econdmico:

El sector al cual esta dedicado y se dedicara es el sector agropecuario.

En Colombia el crecimiento agropecuario consideramos que el sector de los medianos y
pequefios agricultores no ha crecido, por eso es que hay tanta pobreza en este sector, nos falta

organizacién y conocimiento.

Los indices de precios en Colombia son muy bajos, por el contrabando y la falta de

calidad de los productos.

Cuando hablamos de financiar el proyecto entiendo que es un crédito que le otorga un
banco con intereses blandos a plazo corto, mediano o largo plazo, dependiendo de la

necesidad del proyecto, también puede ser este crédito, reembolsable y no reembolsable

Las cifras de la tendencia son el comportamiento de los diferentes rubros del balance
general y el estado de resultados, con esto se puede detectar algunos cambios representativos
generados por error de la parte administrativa, con este método nos puede permitir conocer la

velocidad de los cambios.
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Las personas en Colombia acceden al servicio, en Colombia por medio de la oferta y la
demanda, conocedores del producto o servicio mediante muestras, publicidad, voz a voz,
campafias de oferta, parcelas demostrativas, dias de campo, promociones; en los sitios del
desarrollo empresarial donde se ofrece el producto o servicio; desde el dia que se anuncie que
se pone en marcha la empresa o la venta de productos o servicios, dirigidos a todas las
personas que necesiten del producto o servicio independiente de los estilos de vida, los cuales
son muchos, depende del estrato, de la organizacion y mas que todo de la vision que tengan

las personas.

Tecnoldgico:

En cuanto a tecnologia para el desarrollo del proyecto hay lo mas principal; la
experiencia practica en el desarrollo de este negocio, que es muy amigable con el medio

ambiente y también muy rentable para quien lo han desarrollado.

Los tics su impacto ha sido muy importante en el desarrollo del proyecto, sin los tics
seria més dificil difundir el negocio, igualmente son muy utiles para adquirir informacion y

conocimiento.

Ecolégico:

En cuanto a conocimiento de productos relacionados que cuiden el medio ambiente y
este de la mano del proyecto a desarrollar no los conocemos; consideramos que somos los
pioneros en nuestro medio con el manejo inteligente de los residuos bio-degradables.
seleccionados en la fuente, igualmente se trata de concientizar a la poblacion para que cambie

de cultura del manejo de todos sus desechos mal llamados basura.

Legal:
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Leyes que existen y contribuyen con el funcionamiento, manejo y estructura del

desarrollo del proyecto, entre ellas se encuentran las siguientes:

1.

Tabla 1

ley 27/2006, de 18 de julio, por la que se regulan los derechos de acceso a la
informacioén, de participacion publica y de acceso a la justicia en materia de medio
ambiente

ley 22/2011, de 28 de julio, de residuos y suelos contaminados:

ley 11/1997, de 24 de abiril, de envases y residuos de envases:

ley 37/2003, de 17 de noviembre, del ruido

ley 21/2013, de 9 de diciembre, de evaluacion ambiental

ley 16/2002, de 1 de julio, de prevencion y control integrados de la contaminacion
ley de aguas: entre el real decreto legislativo 1/2001, de 20 de julio, por el que se
aprueba el texto refundido de la ley de

ley 42/2007, de 13 de diciembre, del patrimonio natural y de la biodiversidad

ley 34/2007, de 15 de noviembre, de calidad del aire y proteccién de la atmdsfera

ley 34/2007, de 15 de noviembre, de calidad del aire y proteccion de la atmdsfera.

Identificacién del Problema, Reto u Oportunidad

Criterio Problema 1 Problema 2 Problema 3
conocimientos o tenemos el experiencia
experiencia conocimiento de 12 afios
asesoramiento de un si lo tenemos

experto, (si se requiere,
Jlo tenemos?)

tiempo (p
solucién)

osible apoyo institucional voluntad de buen ejemplo
la poblacion para los deméas
municipios



costos (posible presupuesto municipal
solucion)
impacto ¢es es muy transcendental

si representa
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y es un reto, que

trascendental? un gran lo tenemos que
Jrepresenta un desafio desafio para lograr con el
para Nosotros mejor de los
u des? exitos
gue tanto les llama la mucho, ya que es una cambio de muchas
atencion el desarrollo solucion a la una cultura expectativas
del problema? contaminacion del muy vieja

medio ambiente
total 100% 100% 100%

Fuente: elaboracion propia en base a conocimientos y experiencias adquiridas.



ESQUEMA 1

Mal Uso de Residuos Biodegradables.

CONTAMINACION

DEL SUNSUELO EL
ENFERMEDADES AGUA EL AIRE PROVOCAR
HUERFANAS DE SER PLIXHG:Eg(I:VllggggS
HUMANO ) .

| S

MAL USO Y MANEJO DE I

LOS RESIDUOS
DEGRADABLES Y
' BIODEGRADABLES
ACTIVIDAD ‘

FALTA DE
TRATAMIENTO
DE LOS
RESIDUOS

HUMANA

FALTA DE
CULTURA
AMBIENTAL

Fuente: Elaboracién propia basado en la problematica que se presenta al dar mal uso a los
desechos biodegradables.

1. Problema central: mal uso y manejo de los residuos degradables y biodegradables.

Pregunta problema: ¢como hacer para que las personas puedan tomar el habito de

separar los residuos degradables y biodegradables?

2. Arbol de problemas y objetivos
ESQUEMA 2

Recursos Biodegradables

20
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PROVOCAR INFECCIONES, PLAGAS, MOSCOS
CONTAMINACION DEL SUBSUELO AIRE AGUA

N
»

* MAL USO Y MANEJO DE LOS
RESIDUOS DEGRADABLES Y
BIODEGRADABLES

ESQUEMA 3

RECURSOS BIODEGRADABLES

F jjo cultural que se da a la materia prima.

REDUCCION DE LA CONTAMINACION,
APROVECHAMIENTO DE LA MATERIA PRIMA
BIODEGRABLE

BUEN USO DE LOS RESIDUOS DEGRADABLES
Y BIODEGRADABLES —

Fuente: elaboracion propia; Residuos Biodegradable es el producto o sustancia que puede
descomponerse en los elementos quimicos que lo conforman, debido a la accién de agentes



22

biolégicos, como plantas, animales, microorganismos y hongos, bajo condiciones ambientales
naturales.

3 Descripcién de laidea de negocio

Tema

Construccion de una empresa de concientizacion de la poblacién urbana del municipio
de Puerres, para el manejo inteligente de la basura y su seleccién en la fuente; de igual manera
la construccién de una planta de transformacion de todos los productos biodegradables en

humus de lombriz, mediante la explotacion de la lombriz roja californiana.

Reglas

El propdsito de esta sesion es evaluar los pros y los contras del manejo habitual de

forma continua en el proceso de la reutilizacién de los residuos biodegradables.

prohibido censurar o criticar ninguna idea por muy loca que esta parezca

Lista de ideas

1. Contar con la aprobacién y apoyo presupuestal de alcaldia municipal.
2. Contar con estructura en el manejo de residuos, instalaciones y personal mano de

obra.



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.
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Asesorar los trabajadores, tanto recicladores como trabajadores encargados del
procedimiento y descompaosicién de la materia prima.

Concientizar a las familias del sector urbano sin distincion de edad a practicar buenas
practicas de reciclaje.

Tendremos un ambiente mas sano, al igual que el agua mas pura, y el subsuelo ain
con vida.

Creacion del abono organico a través de la lombriz roja californiana.
Administraciones anteriores fracasaron de dichos proyectos.

No sera facil concientizar a la comunidad, es un propdsito de dirigirnos a una nueva
cultura, por esa razén los altos funcionarios son los que deben dar ejemplo.

No sera posible una recoleccion bien realizada al menos el 50 % no lo haran con el
debido cuidado.

Un 30 % lo haré& por colaboracion y entendimiento y el restante lo hara por obligacion.
Disminuird costos ambientales que en un furo puedan presentarse y el costo que con
lleva al traslado y destruccién de estas mismas.

Cambiar nuestra cultura y contribuir con la naturaleza, compensar de alguna manera
el dafio causado.

Demos aprovechar nuestros propios recursos y limitarlos en beneficio propio.
Llevamos afios con las mismas iniciativas envueltos en con trayectoria llevandonos a
un fracaso sin fin.

Cada dia debemos mejorar y restaurar el lugar, modernizar el pueblO.

debemos ponernos en marcha y ya que contaremos con asesorias y la experiencia si,
lo pudo hacer el vecino municipio Gual matan también lo podremos hacer nosotros.
Si las anteriores administraciones fracasaron en este proyecto, esta administracion

lograremos cumplir todos los objetivos.
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18. Talvez nuestras iniciativas para muchos sea un fracaso, pero con una persona de
cada 10 personas crean es un gran avance.

19. Si no funciona seria un gasto muy mal invertido.

20. Seguro y los lideres van a colaborar e incluso los que entienden de la propuesta, pero
seran muy pocos los demas no mataran el tiempo escogiendo basuras.

21. Habra personas que se quejaran de los espacios de sus casas.

lista de ideas mas importantes

Contar con la aprobacion y apoyo presupuestal de alcaldia municipal.

Contar con estructura en el manejo de residuos, instalaciones y personal mano de obra.
Asesorar los trabajadores, tanto recicladores como trabajadores encargados del
procedimiento y descomposicién de la materia prima.

Concientizar a las familias del sector urbano sin distincion de edad a practicar buenas
practicas de reciclaje.

Tendremos un ambiente mas sano, al igual que el agua mas pura, y el subsuelo aun
con vida.

Creacion del abono organico a través de la lombriz roja californiana.

Idea principal y mas Importante

Creaccion del abono organico a través de la lombriz roja californiana.



25

Tabla 2

Abono Orgéanico; Humus de Lombriz Roja Californiana

scual es el nuestro producto es abono organico (humus de lombriz)
producto o

servicio?

Jquién es cliente los agricultores, campesinos del municipio de Puerres
potencial?

jcual es la cuidar nuestro medio ambiente.

necesidad?

icomo? aprovechando los residuos biodegradables y concientizando a las

diferentes personas del municipio.

Jporgue lo por el costo que sera accesible y econdémico para los agricultores
preferirian? ademas de ser un producto organico que aporta mucho a sus campos

para obtener unos mejores resultados.

Fuente: elaboracion propia; productos para el desarrollo de una agricultura orgéanicay
sustentable.

ESQUEMA 4

Fases De La Produccion De Abono organico.

CARACTERISTICAS
VERBO TEMA U OBIJETIVO ’
- - ECONOMICO
RECOLECTAR HEPICIOR 5
BIODEGRADABLES ECOLOGICO
PROPOSITO INSPIRADOR
USUARIOS VERBO INSPIRADOR .
REDUCCION DE LA
AGRICULTORES I TRANSFORMAR CONTAMINACION
APROVECHAR LA MATERIA
PRIMA BIODEGRADABLE
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Fuente: elaboracion propia producto que al ser aplicado al suelo activa procesos microbiales,
impulsando su estructura, la aireacién y retencién de humedad, adicionalmente aporta
cantidades pequefias de nutrientes.

4.Innovacion

Nuestra idea de negocio es: la produccién de abonos orgénicos limpios (humus de

lombriz) mediante la explotacion de la lombriz roja californiana.

Sobre esta idea de negocio tenemos otras alternativas que son medios para hacer
negocio, que generarian valor y talvez en mejor cantidad y con mas posibilidades de ser mejor
aceptado ya que nos encontramos en el desarrollo de la revolucion verde, que es hacer

producir al suelo productos agricolas mediante la aplicacién de los abonos quimicos.

1.- las (materias primas) mp. llevarlas a un proceso de transformacion mas simple, que
seria solamente composrtarlas, y ese producto ofrecer a los agricultores a un precio

supremamente barato.

2.- Practicar la compra venta de abonos compostados de otras regiones sin tener en
cuenta la calidad ni su procedencia, solo mirar la velocidad con que el negocio se muevay la

rentabilidad del mismo.

3.- Cambiar la idea de negocio, y en vez de vender abonos organicos, nos podemaos
dedicar a la venta de todos los abonos y productos quimicos, teniendo como referencia la

comodidad para el agricultor.

4.- Cambiar totalmente la idea de negocio y montar un centro comercial auto servicio en
el que contenga productos de primera necesidad y de consumo diario esas serian como las

alternativas, mas puntuales dentro de las ideas de negocio, ya que se trata de genere valor
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para mejorar la calidad de vida de los asociados y de sus familiares; pero como se trata de
contribuir con un cambio de cultura y la descontaminacion del medio ambiente, entonces a esta
idea de negocio y hacemos algunas innovaciones para ayudar a bajar costos de produccion y

comodidad para los agricultores.

1.- primera innovacion: el producto (humus de lombriz) entregar a los consumidores en
una presentacion granulado, y que lleve también los minerales en la misma cantidad y dosis de
los abonos quimicos; o sea que se llamaria un abono compuesto de materia organica y

minerales.

2.- Segunda innovacién. para bajar costos de produccion, de transporte y aplicacion en
los cultivos el producto solido se lo convierte en un liquido de altisima calidad y en frialdad, de
tal manera que para el agricultor sea una garantia para el mejor rendimiento, sanidad, y

produccion.

3.- Tercera innovacion: al agricultor que acepte nuestro producto se le pondra el abono
al pie de la finca y se le dara la asistencia técnica en buenas practicas agricolas y el
acompafiamiento hasta la pos cosecha, con el fin de ayudar con seguridad un producto de

buena calidad, logrando la mejor aceptacién de nuestros productos en el mercado.

En Colombia existen empresas dedicadas a contribuir con el medio ambiente de
manera que procesa la materia prima para convertirla en abono organico algunas
de estas empresas son las siguientes

ankor sas — productos fertilizantes
esta es una empresa dedicada a la recuperacion del medio ambiente, es un proceso de
reutilizacion de la materia organica, mediante basuras recicladas en los municipios del centro
del pais. genera un abono para cultivos completamente puro, sin quimicos para cosechasy la

floricultura en Colombia.
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Esta empresa ofrece variedad de productos como bioestimulantes, fertilizantes florales,
hidrosolubles, proteccion, fertilizantes, mejoradores de suelos, jardineria y hogar y muchos
mas.

Es una empresa orientada a la importacién, exportacion y produccion de insumos
agricolas, contribuyendo al mejoramiento de la productividad y desarrollo sostenible del
ambiente, suelos, salud y alimentos del sector agricola en el campo, buscando la armonia con

la naturaleza en procesos de investigacion y orientando nuestro esfuerzo a la nutricién de

avanzada con respeto al medio ambiente.

Desarrolla productos mediante la investigacion continua para la nutricidn y proteccion
vegetal con énfasis en su fisiologia, brindando al sector agricola un nuevo concepto de

agricultura aplicada para todo tipo de cultivo.

resval-solaid: una empresa que elabora abono organico los beneficios de la utilizacion
del abono organico que se producen estan relacionados con el mejoramiento de las
propiedades fisicas y bioldgicas de los suelos; incrementa la productividad en los cultivos;
disminuye los costos de fertilizacién y hace mas competitivos los precios de los productos en

los mercados.

A nivel de Colombia se han registrado mas de 321 empresas dedicadas a realizacién de

abonos organicos algunas de ellas son:

1. Cinagro Ltda. Compania de insumos agricolas Ltda.
calle 100 11 50 barrio brisas del venado
Neiva

Huila

2. abonos organicos de oriente sa s
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carrera 48 50 28

santuario

Antioquia

fabricacion de abonos y compuestos inorgéanicos nitrogenados
abonos organicos lareservasas

calle 126 a 7 ¢ 87 piso 6

Bogota

3. abonos quimico organicos de Colombias as
autopista Medellin 9 2 piso terminal terrestre carga
cota
Cundinamarca
fabricacion de abonos y compuestos inorganicos nitrogenados

sociedad por acciones simplificada

Queremos destacar a nivel de departamento de Narifio y aqui destacaremos algunas:
Agropecuaria la victoria en pasto
insumos agropecuarios, plantulas y semillas, abonos orgéanicos - cl 15a # 10-30 las lunas,

Narifio, pasto

Agro humus el Nogal Ltda.
ubicada en el municipio de Gualmatan la produccion de abonos organicos, fue una de las
alternativas para la solucionar la pobreza del suelo, este haciéndolo mediante la explotacién de

la lombriz roja californiana.



30

En agro humus el nogal, producimos los mejores abonos orgénicos limpios de Colombia,
de excelente calidad, por medio de la explotacion de la lombriz roja californiana; ademas
brindamos asistencia técnica a agricultores, ganaderos y amas de casa, que prefieren una
alimentacion limpia. lo logramos con talento humano competente, infraestructuras adecuadas,
materias primas sin contaminaciéon y de calidad, para luego darle su debido proceso de
transformacion inicial, y ofrecer una alternativa limpia para recuperar los suelos deteriorados

erosionados por el mal manejo y la elevada aplicacion de pesticidas sintéticos.

5. fuerzas de las industrias

5.1 contextualizacion de la empresa

Nombre de la empresa: AGROHUMUS EL NOGAL LTDA es una micro empresa su

actividad econdmica es? AGROPECUARIA

5.2 andlisis de la demanda

La personalidad de mis usuarios es exigentes y desconfiados; su comportamiento es de

desconfianza y falta de conocimiento en el tema de las B. P. A. (Buenas practicas agricolas)

sus creencias son mas ligadas a la agricultura quimica que a la organica

El tamafio del mercado es bastante grande y amplio, significa la recuperacion de todos

los suelos, y la fertilizacion de todos los cultivos de manera organica y limpia

La cuota del mercado es muy pequefia, talvez el 00,1% de nuestro mercado

colombiano.

5.3 analisis de la oferta
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Por el momento no conozco quien haga lo mismo que nosotros, en nuestro medio.

Describa sus competidores mas préximos y mas importantes: Competidores con el
mismo disefio y calidad de nuestro producto no lo hay en el mercado, pero si hay competidores
con otros productos similares y de muy bajo precio y calidad; EJ: Productores de GALLINAZA,

PRODUCTORES DE POLLINAZA'Y DE ABONOS COMPSTADOS.

En nuestro entorno no hay ninguna EMPRESA ni igual ni similar, pero son varias las

gue existen en otros Departamentos produciendo abonos organicos compostados.

Las estrategias de las otras empresas son los precios supremamente bajos, por que
verdaderamente no son abonos organicos, son materias primas para darles su debida
transformacion, pero el agricultor como no se preocupa por investigar de qué se trata, los

compra.

El porcentaje del mercado que llega cada uno de estos productos seria dificil

determinar, por cuanto se trata de un mercado muy amplio.

Los puntos débiles son la baja produccion, y los mas débiles son la falta de una

publicidad agresiva por todos los medios.

El aprendizaje esta dado en que al agricultor hay que demostrarle el costo beneficio,
con parcelas demostrativas, con charlas personalizadas, con publicidad y cada vez innovando
el producto, la competencia se contra resta con la calidad del producto, en nuestro caso nunca

con precios, pero si con buenos resultados

Las ventas en internet, centros comerciales o importaciones internacionales estas
competencias no son causas representativas para afrontarlas nosotros, nuestro producto es del
orden agricola y el agricultor se convence desde el punto de vista de los resultados; después

de, no antes de.



En cuanto a la tecnologia y las tendencias cambiantes que nos pudieran afectar en un

futuro nos mantendriamos siempre actualizandonos y no siendo reacio al cambio.

Tabla 3

Competencias de Abonos Orgéanicos.

Nombre De Producto Precio Servicio Ubicacion
Competidor (Ventaja
Competitiva)
Abonos FORD Compostados $ 9.000, oo Puntos de Almacenes
venta agricolas
Gallinazas Estiércol de $ 5. 000.00 Buena oferta Galpones de
gallina gallinas
ponedora ponedoras
Polinizas Materias $ 4.000, oo Disponibilidad Galpones de
primas crudas produccién

Fuente: elaboracion propia.

5.4 analisis de la comercializaciéon

Los productos de nuestros competidores son: abonos compostados, deshechos

biodegradables molidos y empacados, material organico crudo.

Consiste en ofrecer al agricultor un producto que no ha sufrido la divida transformacion,

con el nombre de abono organico a un precio bastante bajo

Estos productos oxilan entre $ 5.000 y $ 10.000 el bulto de 50 Kilos

Su valor afiadido es simplemente el nombre de abono organico

5.5 Anédlisis De Los Proveedores
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Los proveedores que se requiere para la produccion son: los ganaderos, los

productores de especies menores y los usuarios de las plazas de mercado minorista y los

criterios para seleccionarlos son: que sean productores de buen volumen de materias primas y

gue sean también constantes en su produccion.

6.Segmentacion del mercado

15 bondades de nuestro producto

1.

2.

3.

ayuda al medio ambiente

aumentar fertilidad de los suelos.

mejorar el desarrollo de sus cultivos

aporte de algunos o casi la mayoria de los elementos esenciales para las plantas.
tienen la particularidad de liberar nutrimentos en forma gradual, lo cual garantiza un
cierto suministro de nutrimentos para el cultivo durante su desarrollo.

mejoran la estructura del suelo, porosidad, aireacién y capacidad de retencion de
agua.

liberan biéxido de carbono (co2) durante su descomposicidn que forma acido
carbonico (h2co3) el cual solubiliza nutrimentos de otras fuentes.

son fuente de carbono organico para la actividad de organismos heterétrofos
presentes en el suelo.

aumentan la infiltracion del agua, reduciendo el escurrimiento superficial. lo que

ayuda a reducir las pérdidas de suelo por erosion hidrica.

10. Favorecen una mayor estabilidad de agregados del suelo.

11. Los abonos organicos confieren al suelo una mayor capacidad productiva,
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12. Conservacion de su fertilidad en el tiempo y ser sostenibles con el paso de los

ciclos productivos aumentan la retencion de agua en el suelo, por lo que se absorbe

mas el agua cuando llueve o se riega, y retienen durante mucho tiempo.

13. Las aguas en el suelo durante el verano aumentan también la capacidad de

intercambio catiénico del suelo

14. el abono orgénico por su color oscuro, absorbe mas las radiaciones solares, con lo

que el suelo adquiere mas temperatura y se pueden absorber con mayor facilidad

los nutrientes.

15. Permiten la fijacién de carbono en el suelo.

Tabla 4

Dificultades Presentes en la Realizacion del Producto Organico

demograficos y
geogréficos

miedos y frustraciones
baja produccion

miedo a perder sus cultivos
alta competencia.

gue estan tratando de hacer
y porque es importante para
ellos

tratan de mantenerse en el
mercado sin dejar de cultivar
sus tierras para generar
ingresos y producto para el
mercado.

desea, necesita, anhela y
suefia desea que sus cultivos
sean présperos, necesita
invertir en buenos
fertilizantes, anhela crecer en
el marcado. suefia con
obtener los mejores
productos.

¢,c6mo alcanzar sus metas
hoy? ¢ hay alguna barrera en
su camino?

cuidar de sus cultivos
confiando en el mejor abono
organico para obtener
productos de calidad. su
barrera en este tiempo es el
comercio en esta situaciéon
de pandemia.

frases que mejor describen
su problema

existen otros factores que
deberiamos tener en
cuenta?

fertilizantes baratos, baja produccion.

capacitaciones e incentivos a los diferentes agricultores.
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Fuente: elaboracion propia

La clientela ideal se encuentra en el municipio de Puerres y municipios aledafios; se
encuentran personas con principios y valores por destacar entre algunos de ellos se

encuentran los siguientes:

a. Responsabilidad: nuestro cliente ideal es responsable con sus pagos.

b. Fidelidad: escuchar al cliente, ofrecer novedades, conseguir una relacién estable
y duradera con los usuarios.

c. Honestidad: constituye el nivel de confianza y cercania que permite la ejecucion
sana de actividades.

d. Honradez: que nuestros clientes sean correctos sin malas intenciones.

e. Confiabilidad: confiar en nuestro producto de igual manera en el personal de la

empresa.

El entorno de los clientes durante la semana, nos referimos a cémo y con quienes se

relaciona durante una semana normal.

El hombre campesino, agricultor de nuestro municipio frecuenta relacionarse con demas

personas que ayudan en sus cultivos, habitantes del sector.

Algunas de las necesidades mas urgentes que presenta los clientes es la situacién
economica actual donde el precio se sus productos varia de tal manera que no obtienen la

ganancia esperada para continuar, necesitan invertir para producir.

Nuestros clientes quieren proteger sus suelos, obtener productos de calidad y brindar

un aporte para cuidar a nuestro medio ambiente sin olvidar sus valores y principios descritos.
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Conocer a los clientes y saber como mi producto puede suplir la o las necesidades del

mismo realice algunas observaciones:

. 1. Observamos que hay diferentes puntos de venta de diferentes fertilizantes
guimicos, pero en nuestro municipio somos los primeros como empresa en la produccién de

abono organico.

2. Nos encontramos en un municipio pequefio, el nimero de personas que compran

nuestro producto es el 50% ya que el otro 50% compra otros fertilizantes.

3.  Un 70% de los agricultores del municipio compran el producto, nosotros les
garantizamos que este cumple con los requisitos que ellos estan buscando para alcanzar y

satisfacer sus necesidades respecto a sus cultivos, y el 30% compra otros fertilizantes.

4.  Las personas que empiezan a comprar nuestro producto quedan total mente
satisfechas, haciendo que estas sean un cliente fijo y de la misma manera un medio para

transmitir la informacion de aceptacion del producto en el sector.

5. Un 50% de nimero de habitantes del sector ya conoce nuestro producto y se
encuentra satisfecho con los resultados, el 25% se esta en un proceso de conocimiento, vy el

25% aun no conoce los altos beneficios que aporta nuestro producto.

De acuerdo con lo anterior, acaba de definir su mercado potencia, disponible, meta y
objetivo, siendo este ultimo al que finalmente vale la pena realizar todos los esfuerzos para

alcanzarlo (logistica, mercadeo u otros esfuerzos promocionales)

siempre tenga presente que segmentar conlleva a optimizar recursos y maximizar

ingresos, pues sin dejar de ofrecer/vender productos a otros, ese segmento de clientes es el
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gue representara la porcibn mas representativa de ingresos o rentabilidad por cliente a nuestra

compafiia.
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MIEDOS Y
FRUSTRACIONES

Baja produccién

Miedo a perder sus
cultivos.

Alta competencia en
productos cultivados.

DESEA, NECESITA, ANHELA Y
SUENA desea que sus cultivos sean
présperos, necesita invertir en buenos
fertilizantes, anhela crecer en el
mercado, suefia con obtener los mejores
productos de buena calidad.

DEMOGRAFICOS Y
GEOGRAFICOS

Hombre Agricultor de un
pequefio municipio del
departamento de Narifio
llamado Puerres, de 45
afos de edad, con estudios
basicos de primaria, que se
dedica 100% a producir en
sus campos trabajando
conjuntamente con su
familia.

QUE ESTAN
TRATANDO DE HACER
Y PORQUE ES
IMPORTANTE PARA
ELLOS

Tratan de mantenerse en
el mercado sin dejar de
cultivar sus tierras para
generar ingresos y
producto para el
mercado.

¢ COMO ALCANZAR SUS METAS
HOY? ¢HAY ALGUNA BARRERA EN
SU CAMINO?

Cuidar de sus cultivos confiando en el
mejor abono organico para obtener
productos de calidad. su barrera en este
tiempo es el comercio en esta situacion
de pandemia, ser sustituidos sus
productos cosechados por otros de
diferente region.

FRASES QUE MEJOR
DESCRIBEN SU
EXPERIENCIAS

Trabajar en equipo para obtener buenos resultados.

Aplicar el mejor abono organico a sus cultivos se obtendra

mejores cosechas.

Aprender cada dia mediante las conferencias de buenas

practicas agricolas.

EXISTEN OTROS
FACTORES QUE
DEBERIAMOS TENER EN
CUENTA?

Capacitaciones e incentivos a los diferentes agricultores.

Acompafiamiento a nuestros agricultores fieles durante el proceso
de produccion en sus campos.




7. Propuesta de valor

trabajo del cliente

Productos
incentivos
para nuestro

Creadores de alegrias
Establecer promociones

Capacitacion a nuestros
clientes.

Mejorar sus clutivos.

cliente.

Aliviadores de frustraciones

Enriquecimiento de sus
terrenos.

Garantizar una buena cosecha

Obtener mayores ganancias con
la venta de sus productos.

PRODUCTOS

Transformacion de la
materia prima (bio
degradable) a través de
la lombriz roja
californiana. Obtencion
del abono organico
(humus de lombriz)

CREADORES DE ALEGRIAS

Abono organico economico y de buena
calidad.

Garantizar el cuidado de sus suelos.
Aumentar su produccion en sus cosechas.

Establecer promociones para adquirir
nuestro producto.

Capacitacion a nuestros clientes.

Alegrias

precio.

cosas

Obtener nuestro
producto a menor

Aprender nuevas
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Trabajo de cliente

Confianza en nuestro
producto.

Obtener una buena
cosecha.

Frustraciones

Perder sus
cosechas.

Producir productos

Inseguridad de
utilizar nuestro
producto.

ALEGRIAS

Implementar promociones y formas
de pago para nuestros clientes.

Acompafiar a nuestros clientes
durante el proceso hasta obtener los
resultados.

Asegurar y responder todas las
necesidades del cliente.

ALIVIADORES DE FRUSTRACIONES

Llevar nuestro producto donde el
cliente lo requiera sin costos
adicionales.

Parcelas demostrativas para que el
cliente confié en nuestro producto.

Asegurar el enriquecimiento de sus
terrenos y buenas cosechas.

FRUSTRACIONES

Aumento de valor en nuestro
producto.

Inseguridad de utilizar nuestro
producto.

No conocer el producto para
implementar a sus cultivos.

Perder sus cosechas.

TRABAJO DE CLIENTE

Trabajar conjuntamente
para la obtencion de
buenos resultados.

Resolver problemas
econdmicos.

Sentirse feliz y
satisfecho con sus
frutos.
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8. Definicidn Estratégica

Decreto 18/40 de 1994 por el cual se faculta al Instituto Colombiano ICA para
otorgar el registro y el ejercicio del control legal y técnico del manejo de bioinsumos de uso
agricola en el pais. ElI &mbito de aplicacion del presente Decreto cubre todas las especies
animales y vegetales y sus productos, el material genético animal y las semillas para siembra
existentes en Colombia o que se encuentren en proceso de introduccién al territorio nacional,

como también los Insumos Agropecuarios.

Ley 45 /2007 es la que regula el desarrollo sostenible del medio ambiente que
persigue promover acciones publicas e incentivar iniciativas privadas de desarrollo rural para el
logro simultaneo de objetivos econdmicos, sociales y medioambientales. El futuro del medio

rural necesita un modelo de desarrollo sostenible.

Ley 21 de 2013 es la que evalla el sostenimiento del medio ambiente que
establece el procedimiento de Evaluacion de Impacto Ambiental, que permite introducir criterios
de sostenibilidad en la toma de decisiones estratégicas a través de la evaluacion de planes,

programas y proyectos.

Decreto 2202 del1968 por el cual se regula la industrializaciéon y comercializacién

de los abonos organicos y quimicos.

Resolucién 699 de 24 de febrero de 2011 por el cual se regula la produccion de

albino organico mediante residuos compostados o residuos separado en la fuente.

9. Disefio de Conceptos.

Materias primas del compostaje: para producir compostaje se puede utilizar cualquier

materia organica que no se encuentre contaminada, generalmente estas materias primas son:
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restos de cosechas, ramas de poda arboles frutales, hojas, estiércol animal, complementos
minerales, plantas marinas. Para la realizacién de un buen compostaje es necesariamente

estricto de mas manejos.

Temperatura: Es un parametro dinamico durante el proceso de compostaje, debido a
gue se presentan diferentes rangos de temperatura en las fases de degradacion. El aumento

de la temperatura garantiza la calidad microbioldgica y sanidad del compostaje.

Humedad: El agua es requerida para las funciones metabdlicas de los
microorganismos, gue son quienes realizan los procesos de degradacion de los residuos
organicos. La humedad éptima para una maxima eficiencia en el proceso se degradacion esta
entre el 45-60%. El calor generado en el proceso de descomposicion disminuye la humedad. La
humedad es adecuada si es posible formar una pelota del material sin que se fragmente o se

desmorone.

Aireacion y oxigeno: El suministro continuo y homogéneo de oxigeno a través de la
mezcla de residuos asegura la actividad de los microorganismos y, por tanto, un buen proceso
de degradacién. Un déficit de oxigeno puede acarrear problemas de putrefaccion, se detiene el
proceso de degradacién y se obtiene un producto de menor calidad. En pilas siempre debe

existir como minimo entre 5% y 10% de concentracion de oxigeno.

pH: El pH afecta la disponibilidad de nutrientes para el crecimiento de las plantas, cuyo
crecimiento y desarrollo se pueden ver reducidos bajo condiciones de acidez y basicidad
extrema, de ahi la importancia del control del proceso para lograr en el compost maduro
valores cercanos a la neutralidad, es decir, con pH cercano a 7. Un factor a tener en cuenta es
gue algunas materias primas pueden aumentar el pH (residuos del procesado de papel,

cenizas), y otras disminuirlo (residuos de comida). Por otro lado, la produccién de acidos
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organicos y las condiciones anaerdbicas (ausencia de aire) pueden producir pH < 4,5 limitando

la actividad microbiana.

Relacion Carbono/Hidrégeno: La relacién con la que se tienen mejores resultados en
el proceso de degradacion de los residuos organicos es de 30/1 (30 Carbonos por cada
Nitr6geno) en la mezcla final. Cuando se mezclan materiales diversos puede que la relacién no
de exactamente este valor, pero sus valores deben estar en rangos cercanos. Esta relacion es
importante ya que ayuda a descomponer mas rapidamente los residuos, evita que se

produzcan olores desagradables y la calidad del producto final aumente.

Importancia del Carbono: es la fuente de energia para los microorganismos, se
encuentra en residuos con altos contenidos de carbohidratos, materiales de color café o

amarillo (aserrin, hojarasca, cascarilla de arroz, paja, papel, etc).

Importancia del Nitrogeno: Es el componente de las proteinas y esta relacionado con
la reproduccién de los microorganismos en el compostaje, a mayor cantidad de

microorganismos, mas rapido el proceso de degradacion. (UAESP, 2014).
Maquinaria

Figura 1

Trituradora Residuos Verdes
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Disefiado para triturar o picar segun esté dispuesta: con 4 cuchillas de corte. Su amplia e
inclinada tolva y su sistema de alimentacion (pifia alimentadora) facilitan tanto el triturado como
el picado de material corto o largo que se originan como desechos vegetales en la horticultura,
podas de arboles verdes (hasta de % de diametro) vastago de banano, cafia de azlcar para
ensilaje en la alimentacién animal, bagazo de cafia en la elaboracién de bloque multinutricional,
pulverizacion de gallinaza, etc.

Figura 2

Granuladora

Es una maquina que funciona gracias a un sistema mecanico cuyo objetivo principal objetivo es
la mezcla de materiales gruesos para convertirlos, posteriormente, en granos finos.

Figura 3

Mini Cargador

Es una maquina de construccién que consta de un chasis rigido con cabina cubierta
desmontable sobre el cual se monta una cuchara frontal de pequefia capacidad.
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Figura 4

Cosedora para Bolsas

Maquina de costura eléctrica para el cierre de bolsas de cada tipo de papel, yute, tela'y
plastificados, PVC de bajo espesor, etc., tales como bolsas de sal o café.

Figura 5

Equipo de Transporte

son maquinaria autopropulsada sobre neumaticos, en las que se carga el material para que se
transporten y descarguen en el lugar de la obra que corresponda o en un vertedero.

Figura 6

Termometro
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Para pila de compost, suelos no compactos, sustratos, y aplicaciones donde es necesaria la
penetracion en semisélidos a una profundidad superior a medio metro.

Figura 7
PH-Metro

Es un instrumento utilizado para medir la acidez o la alcalinidad de una solucion, también
llamado de pH. El pH es la unidad de medida que describe el grado de acidez o alcalinidad y
es medido en una escala que va de 0 a 14.

Figura 8

Carretilla

Es un pequefio vehiculo, disefiado para ser propulsado por una sola persona vy utilizado para el
transporte a mano de carga. La carretilla de una sola rueda frontal esta disefiada para
distribuir el peso de la carga entre la rueda y el trabajador.
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Figura 9

Guantes

Son prendas que permiten cubrir las manos. Aunque sus caracteristicas varian de acuerdo a su
finalidad, por lo general cuentan con una funda para cada dedo: es decir que cada guante tiene
cinco fundas.

Figura 10

Gafas de Proteccion

Antiparras o goggles son un tipo de anteojos protectores que normalmente se usan para evitar
la entrada de objetos, agua o productos quimicos en los ojos.
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Figura 11

Pala Redonda

Se usan para cavar. Su estructura es redondeada terminando ligeramente en punta lo que hace
mas facil hincarlas en la tierra. Su borde superior es plano para poder ejercer fuerza
pensionado con el pie.

Figura 12

Azadon

Es una herramienta agricola formada por una lamina ancha y gruesa, a veces curvada, inserta
en un mango de madera. Se emplea para roturar la tierra, labrar surcos, para cavar en tierras
duras o para cortar raices.
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Figura 13

Horca

Pala de ganchos es una herramienta o apero de labranza. Esta formada por un mango largo,
usualmente de madera, que acaba en dos o mas puntas llamadas “gajos” o "dientes"; estos
pueden ser del mismo material o formar una pieza distinta, de madera o metal, encajada en el
asta. Con ella se levantan y mueven materiales sueltos, como paja, mieses u hojarasca.

Figura 14

Botas

Son un tipo de botas impermeables y sin cordones, que protegen a quien las usa del agua y el
barro. Son utilizadas principalmente como parte de la indumentaria de trabajo en ciertas
actividades que requieren proteccién en condiciones adversas.


https://es.wikipedia.org/wiki/Herramienta
https://es.wikipedia.org/wiki/Mango_(instrumento)
https://es.wikipedia.org/wiki/Madera
https://es.wikipedia.org/wiki/Metal
https://es.wikipedia.org/wiki/Paja
https://es.wikipedia.org/wiki/Cereal
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Figura 15

Careta

Es una pantalla transparente sostenida por un arnés de cabeza, la cual se encuentra en varios
tamanios y resistencias. Debe ser utilizada en los trabajos que requieren la proteccion de la
cara, como por ejemplo, utilizar la pulidora o sierra circular, o cuando se manejan quimicos.

Figura 16

Overol

Es una prenda que se utiliza por encima de la ropa para proteger el cuerpo, usualmente es
usado en la industria en general, consta de una sola pieza con bolsas donde guardar los
instrumentos de trabajo.



Figura 17

Manguera

Una manguera es un tubo hueco disefiado para transportar fluidos de un lugar a otro.
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10. Disefio en Detalle.

ESQUEMA 5

Elaboracion de Compost

Diagrama de proceso para la elaboracion del compost

Seleccion de los residuos
organicos

l Calcular relacion C/N (25-35) ‘

Alistar materiales, insumos y herramientas | | | Calcular relacion C/N (25-35)

| Trituracion de residuos de gran tamaiio | Pesar residuos organicos en funcion de |3
I relacion C/N

[ Mezclar los residuos ] I
T | Registrar ficha técnica de elaboracion |

Disponer residuos en capas
/ intercaladas, formando una pila
m— I

4#0“1!3 rlos residuos

[ J— |
‘ Verificar que la humedad este entre 60 y 70 % |

- - — -

/ Adicionar cal y mezclar

Empentan e

/ e '\ |

| Registrar T diariamente

E<>-

Después de tres semanas se revuelve
la pila con rastrillo o pala
I
| Serepite la operacion anterior cada 10 dias ‘

1 Se sabe porque su color es
‘ Aproximadamente a los tres meses el abono esta listo l— 0sCuro y parece tierra,
T tampoco debe oler a nada
Toma de muestras para analisis Setamiza el compost para retirar las particulas
fisicoquimicos y biologicos grandes que no alcanzaron a degradarse
1

>

Dejar secar con un plastico encima hasta alcanzar
una humedad de aproximadamente el 30 %

Almacenamiento

Fuente: Jhoam Sebastian Correa Restrepo



https://www.scribd.com/user/89211751/Jhoam-Sebastian-Correa-Restrepo
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11. Cadena De Produccién

Esquema 6
Produccion de Abono Organico

l ign‘l >

Progeracon Aeacdn Voiteo Maduracode Cosacthario

o I Pis Natorw
Compasa
s Jardin

O vona |. Compos
Uacota
p Cargdor Frontsl

LIONA? Aroudor Mecanico Crivodo Empacazo

B L »g»/\»/\]om

El compostaje es una tecnologia de bajo costo, que garantiza que los residuos organicos

vinculen sus componentes en el ciclo de la cadena de produccion.

12. Costo De Produccién De Un Bulto De Humus De Lombriz

Tabla 5

Costo de Produccién de un Bulto de Humus de Nogal.

Detalle Valor T.
Materia prima (sub productos pecuarios) $ 8.000, oo
Mano de obra $ 4. 000.00
Costos Indirectos de fabricacion $ 2.00, oo
COSTO TOTAL DE PRODUCCION DE UN $ 14.000, oo

BULTO DE HUMUS DE LOMBRIZ

Fuente: Elaboracion Propia
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13. Validacion Y Verificacion.

indicadores de calidad de nuestro producto

1.- Nuestro producto (LOMBRICOMPOST) es 100% humus de lombriz

2.- Es un producto totalmente terminad, que se lo puede aplicar a la semilla en el

momento de la siembra.

3.- El HUMUS DE LOMBRIZ, es un a bono organico LIMPIO: que no contiene plagas ni

enfermedades

4.- Las materias primas que se utiliza para la transformacion en HUMUS DE LOMBRIZ
son estrictamente seleccionadas para garantizar que no estan contaminadas con patégenos o

gérmenes malignos.

5.- EL HUMUS DE LOMBRIZ, contiene entre 10 y 12 millones de micro organismos

vivos benéficos

6.- EL HUMUS DE LOMBRIZ, en su contenido tiene 10 millones de micro organismos
vivos, por tal razén se lo puede guardar cualquier cantidad de tiempo en un lugar adecuado; a

mas tiempo, mas rico en micro organismos vivos benéficos.

7.- Los cultivos fertilizados con HUMUS DE LOMBRIZ, dan mas rendimiento productivo.

8.- Los productos agricolas cultivados con HUMUS DE LOMBRIZ, son sanos y tienen

mejor precio en el mercado.

9.- Los productos agricolas fertilizados con HUMUS DE LOMBRIZ, son de un sabor

muy agradable y las nuevas semillas no pierden su GENETICA.

10.- Un kilo de HUMUS DE LOMBRIZ, regenera a 5 Kilos de tierra infértil.



54

14. Produccioén

Q L/ —|
AGROHUMUS

EL NOGAL .o R
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FICHA TECNICA DEL PRODUCTO

Nombre Del Producto

Composicion Del Producto Materias
Primas

Norma De Calidad

Presentaciones Comerciales

Tipo De Empaque O Embajale

Material De Empaque

Condiciones De Conservacion

Vida Util

Porcion Recomendada

Fuente: Elaboracion propia.

LOMBRICOMPOT
ABONO ORGANICO LIMPIO, Regenerador
de suelos erosionados.
9001 del 2008
Bulto de 42 kilos al empacar y canecas de 20
litros
Empaque de polietileno enserado y envases
de plasticos con tapas de polipropileno.
sacas
Medio ambiente natural, no expuesto al sol

directo.

No tiene fecha de vencimiento a mas tiempo
guardado, mas bueno el producto, rico en
microorganismos Vivos.

Su aplicacion se la debe hacer en el
momento de la siembra, sobre la sefial, no

quema los brotes.
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15. Fase Del Producto

El estado del producto esta en su estado de madures y crecimiento es un
producto que, para vivir en el mercado activo, a sufrido muchos procesos de innovacién, esa

es la estrategia para que él producto no decline.

16. Prototipo

1.Caracteristicas De Producto

e Un producto semi granulado de color café oscuro.

e Lombricomposta 100% humus de lombriz.

e La presentacion para venta al publico sera en bultos de 42 kilos al momento de
empacar.

e El producto se encontrard en un empaque enserado para evitar humedad o perdida de
la misma cuando este en bodega.

e El empaque llevara su marca, logo de la empresa, direccién de la planta, registro | C A.
y la ficha técnica del abono, como también llevara los diferentes logos de las entidades

gue vigilan a la empresa y la patrocinan.

2.Caracteristicas Del Prototipo

Nuestro producto es el resultado de la transformacién de todos los productos BIO
DEGRADABLES, que se logra mediante la explotacion de la LOMBRIZ ROJA CALIFORNIANA.
Los productos o materias primas que se utilizan para el logro de este excelente producto son
los sub productos pecuarios y de cosecha, los residuos de la cocina y de las plazas de
mercado. Estos productos sufren ocho procesos hasta llegar al producto final en un espacio de
tiempo de seis (6) meses. EL PROTOTIPO se lo muestra a los clientes en BOLSAS DE UN

KILO, estas también estaran identificadas con su logo, ficha técnica, recomendaciones de usoy
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bondades del producto, son muestras que se regalan a todos los agricultores, amas de casay

ganaderos, que se los invita a que hagan el ensayo en maceteros, arboles frutales, hortalizas o

cultivos pequeiios, para que en muy corto plazo miren el resultado y la diferencia con otros

productos que son la competencia de nuestro producto.

3.Como va ainteractuar el cliente con el prototipo

El prototipo es una muestra del producto que se le brinda al cliente para que haga los

ensayos en algunas plantas; pero antes se le da una induccion a los clientes, donde se le hace

conocer el prototipo, los procesos, el manejo del producto las bondades y sus resultados

finales.

4.Evidencia del prototipo

https://drive.google.com/file/d/10C0pyKRHiIRa3FPhOMtEcSAIhVYWwW5N370/view?userstoinvit

e=daniela.diazm@cun.edu.co&ts=5f98cd98

17 Modelo Running Lean

PROBLEMA
Baja produccion
y mala calidad
de los
productos
agricolas,
suelos mal
tratados por la
utilizacion de
guimicos,
alimentos con
trazas de
téxicos.

SOLUCION
Garantizar el
cuidado de los
suelos
obteniendo alto
rendimiento en
ellos, mejorando
su produccién
dia a dia.
Gracias a la
utilizacion de
abono orgéanico
sello verde
certificado con
normas de
calidad, facil
aplicacion y
manejo,
econémico y

PROPUESTA DE
VALOR UNICA
Contribuir en la
reduccion de la
contaminacion,
aprovechando la
materia prima
biodegradable
para producir los
mejores abonos
organicos limpios
de Colombia
100% humus de
lombriz,
garantizando a
nuestros clientes
obtener buena
produccién y

VENTAJA
ESPECIAL

Nos organizamos
para servirle al
campo, Ssomos
productores de
los mejores
abonos organicos
limpios de
Colombia 100 %
humus de lombriz
con certificacion
de calidad.
Dispuestos al
cuidado del
medio ambiente.

SEGMENTO DE
CLIENTES
Nuestros
principales
consumidores
seran los
agricultores,
ganaderos,
horticultores y
amas de casa
que prefieran
productos
limpios. En el
municipio de
Puerres 'y
municipios
aledafios.



https://drive.google.com/file/d/1oC0pyKRHiRa3FPhOMtEcSAIhVYw5N37O/view?userstoinvite=daniela.diazm@cun.edu.co&ts=5f98cd98
https://drive.google.com/file/d/1oC0pyKRHiRa3FPhOMtEcSAIhVYw5N37O/view?userstoinvite=daniela.diazm@cun.edu.co&ts=5f98cd98
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reconocido en el
mercado.

METRICAS
CLAVE

Es importante
concientizar a la
comunidad
empezando
desde las
nuevas
generaciones,
pensar siempre
en el bolsillo del
cliente,
mejorando cada
dia el producto,
incentivos para
nuestros
clientes, fidelizar
a los mismos
haciéndoles
conocer las
nuevas
innovaciones y
bondades del
producto.

cuidado de sus
suelos.

CANALES

El voz a voz de
nuestros clientes
satisfechos,
volantes y horas
radiales que
anuncian las
bondades y
caracteristicas del
producto
,parcelas
demostrativas,
dias de campo
para demostrar
los resultados en
diferentes cultivos
.Nuestro producto
sera entregado
directamente en
los terrenos del
agricultor

ESTRUCTURA DE COSTOS

Los gastos identificados seran distribuidos en los
sueldos de trabajadores de mano de obra no calificada,
compra de materia prima, insumos, herramientas,
transportes, pago de impuestos, servicios,
mantenimiento de maquinaria, construccién y reparacion
de infraestructura, pago de medio tiempo de
profesionales de la parte contable administrativa y

técnica.

FUENTES DE INGRESOS

Los ingresos que sostendran a
nuestra empresa seran mediante la
venta de nuestro abono organico, por
la asistencia técnica a agricultores,
ganaderos y amas de casa, por
conferencias y charlas realizadas de
buenas practicas agricolas. Los
diferentes clientes se encontraran
satisfechos por los resultados y los
precios manejados seran accesibles,
fijos al consumidor.

17. validacion de ideas de negocio.
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Objetivo de la investigacion:

Esta encuesta sera realizada a una pequefia muestra de agricultores del municipio de
Puerres, con el fin de conocer si los agricultores conocen y aplican a sus cultivos abonos
organicos de que calidad y con qué frecuencia. A través de los resultados obtenidos
observaremos que cantidad de agricultores conoce nuestro producto y que cantidad lo utiliza,
de esta manera llevar a cabo una actividad para demostrar y dar a conocer el producto a los

demds agricultores y personas interesadas.

1. Tipo de investigacion a realizar

Nuestra investigacion serd cuantitativa, observaremos datos numéricos en cuanto a

precio de diferentes abonos, tiempo de frecuencia.

Tabulacion Y Analisis De La Informacion

Cuestionario

1. Qué concepto tiene usted de los abonos organicos?

fi=ni hi fa hi=fr %

a. Buenos 72 0,9 72 0,9 90
b. Malos 4 0,05 76 0,95 5
c. Costosos 4 0,05 80 1 5

TOTAL 80 1 0 0 100

Fuente: elaboracion propia.

1. Qué concepto tiene
usted de los abonos
organicos?

85

80
75 .
M Seriesl
N
65

a. buenos b. malos c. costosos




1. Qué concepto tiene usted
de los abonos organicos?

M a.buenos Mb. malos @ c.costosos

595 %

En esta pregunta observamos que los agricultores opinan que el abono organico es el mejore
abono, esto es muy bueno para nuestra empresa, ya que consideramos como lo mejores
productores de abonos organicos limpios en Colombia.

2. éSegun su conocimiento y experiencia, cual es la funcién de los

abonos organicos?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. Mejora la estructura de los suelos 26 0,325 26 0,325 32,5
b. Aumenta la produccion de los cultivos 20 0,25 46 0,575 25
c. Le da calidad al producto 9 0,1125 55 0,6875 11,25
d. Recupera los suelos erosionados 25 0,3125 80 1 31,25
TOTAL 80 1 0 0 100

100
80
60
40
20

2. Segun su conocimiento y experiencia,
cual es la funcién de los abonos
organicos?

j l I E M Seriesl

a. mejorala b.aumenta c.leda d. recupera
estructura de la calidad al  los suelos
los suelos produccién  producto erosionados

de los
cultivos

60
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2. Segun su conocimiento y experiencia,
cual es la funcidn de los abonos organicos?

M a. mejora la estructura de los
suelos

M b. aumenta la produccién de los
cultivos
c. le da calidad al producto

11%

Aqui nos damos cuenta que los agricultores conocen uno de los grandes beneficios que aporta
la aplicacion del abono orgéanico. El producto sera aceptado por sus tantos y buenos beneficios.

3. Cudles son para usted los abonos organicos mas buenos?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. El humus de lombriz 33 0,4125 33 0,4125 41,25
b. Los abonos compostados 15 0,1875 48 0,6 18,75
c. Las gallinazas 14 0,175 62 0,775 17,5
d. Las pollinazas 1 0,0125 63 0,7875 1,25
e. Otros 17 0,2125 80 1 21,25

TOTAL 80 1 0 0 100
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3. Cuales son para usted los abonos
organicos mas buenos?
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3. Cuales son para usted los abonos
organicos mas buenos?

M a. el humus de lombriz m b. los abonos compostados
i c. las gallinazas d. las pollinazas
H e. otros

1%

Identificamos que existen agricultores que ya conocen el producto y se sienten satisfechos con
los resultados, considerandolo como uno de los mejores abonos organicos. Segun los datos
observados proponernos en llegar a mas agricultores de nuestro municipio mediante el ejemplo
productivo de los demas agricultores que ya utilizan nuestro abono orgéanico



4. Cuales han sido los resultados, con la aplicacion de los abonos organicos?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. Mas produccion 31 0,3875 31 0,3875 38,75
b. Mas calidad en los productos 14 0,175 45 0,5625 17,5
c. bajos costos de produccion 21 0,2625 66 0,825 26,25
d. Los productos tienen mas aceptacion en el
mercado 1 0,0125 67 0,8375 1,25
c. El precio de venta es mejor o igual a los
tratados con quimicos 13 0,1625 80 1 16,25
TOTAL 80 1 0 100
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H a. Mas produccion
b. Mas calidad en los productos

c. bajos costos de produccion

16%

1% “ 399%
26%

L 18%

d. Los productos tienen mas aceptacion en el mercado

4. Cudles han sido los resultados, con
la aplicacion de los abonos organicos?

M c. el precio de venta es mejor o igual a los tratados con quimicos

Observamos que los resultados son satisfactorios en la alta produccién que genera el aplicar
abono orgéanico a sus cultivos, de ahi la importancia de ser fieles a la utilizacion del abono.

5. De qué precio es el abono organico que usted compra para sus

cultivos?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. $20.000 22 0,275 22 0,275 27,5
b. $14.000 19 0,2375 41 0,5125 23,75
c. $10.000 9 0,1125 50 0,625 11,25
d. $8.000 30 0,375 80 1 37,5
TOTAL 80 1 0 0 100
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GRAFICA 1
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GRAFICA2
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En cuanto a precios observamos que su costo es bajo y la mayoria de agricultores estan
dispuestos a cancelar ese valor, buscando los mejores resultados, nuestra empresa esta
dispuesta a ofrecer los mejores abonos a un precio econdémico y de alta calidad para mantener
satisfechos a nuestros clientes.



6. Con qué frecuencia aplica los abonos organicos en sus cultivos?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. cada 2 meses 4 0,05 4 0,05 5
b. cada 3 meses 11 0,1375 15 0,1875 13,75
c. cada 6 meses 45 0,5625 60 0,75 56,25
d. una vez al afo 11 0,1375 71 0,8875 13,75
e. hunca 9 0,1125 80 1 11,25
TOTAL 80 1 0 0 100
6. Con qué frecuencia aplica los abonos
organicos en sus cultivos?
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6. Con qué frecuencia aplica los
abonos organicos en sus cultivos?
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Los agricultores utilizan nuestro producto en su mayoria semestralmente, la idea es que estos

sean fieles clientes al adquirir el abono organico y que cada dia crezca el numero de ellos.



7. Cudl es la cantidad de abonos organicos que aplica?

fi=ni hi fa hi=fr %
a. 10 bultos por hectarea 15 0,1875 15 0,1875 18,75
b. 20 bultos por hectarea 11 0,1375 26 0,3250 13,75
c. 30 bultos por hectarea 21 0,2625 47 0,5875 26,25
d. 50 bultos por hectarea 14 0,1750 61 0,7625 17,5
e. otros 19 0,2375 80 1 23,75
TOTAL 80 1 0 0 100

7. Cual es la cantidad de abonos
organicos que aplica?
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7. Cuadl es la cantidad de abonos
organicos que aplica?
M a. diez bultos por hectarea m b. 20 bultos por hectéarea

c. 30 bultos por hectarea d. 50 bultos por hectarea

M e. otros
24% 19%

14%
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26%

La Cantidad de abono utilizado por los agricultores nos da a entender que es un nimero que
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nuestra empresa estara preparada en la produccion y entrega del producto, para asi mantener

a nuestros clientes y ellos mantengan sus cultivos y sus mejores suelos.
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Conclusiones

La investigacion e importancia que se le ha dado a este proyecto contribuye a mejorar el
estado ambiental del aire, agua y subsuelos del municipio de Puerres, gracias al andlisis
prestado y a la preocupacién de la administracién por mejorar la calidad de vida de los
ciudadanos contribuyendo de igual manera a la economia como a la salud y bienestar

colectivo.

después del andlisis profundo se concluye que debemos aventajar la cultura y sacar

provecho

de la materia prima que esta a nuestra disposicion de los residuos biodegradable que al
llevarlo a un proceso de descomposicion dara un resultado beneficioso como es el abono

organico.

El mejoramiento continuo del municipio de Puerres esta en la colaboracion de todas las
personas incluye desde el mas pequefio al mas mayor de edad que tenga las facultad de

contribuir y colaborar con esta causa.

La innovacion y avance del proyecto en el municipio de Puerres es un ejemplo mas para

motivar que otros pueblos se animen y contribuyan al bienestar ecoldgico que genera.

el enfoque del desarrollo del proyecto va dirigido a la comunidad como una invitacion a

tomar conciencia, formar parte y solidarizarse con el medio ambiente como en beneficio propio
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Resumen ejecutivo

Nuestro proyecto se enfoca en recolectar los residuos biodegradables y a través de esto
con la ayuda de la lombriz roja californiana transformarlos en abono organico (humus de
lombriz). para dar inicio a nuestra planificacion debemos esperar la aceptacion del proyecto por

parte de la alcaldia en el municipio de Puerres donde se pretende desarrollarlo.

Estaremos preparados para superar los diferentes obstaculos, donde uno de ellos sera
concienciar a las diferentes personas del municipio, quienes seran un principal aporte para el
progreso de la idea. de ahi esperar la aceptacion del producto por parte de los agricultores y
campesinos. nos llevara un determinado tiempo para dar a conocer todos los beneficios y

aportes que este dara a sus cultivos, asi mismo a nuestro medio ambiente.



