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Resumen ejecutivo

Se pretende realizar mas cantidad de pitillos teniendo asi contratos mas grandes con nuestros
proveedores para asi sumar mas clientes, esto lo realizaremos para dentro de 2 afios tiempo
estimado para darnos a conocer y mejorar nuestro producto.

Introduccién

Fabricamos pitillos biodegradables, los cuales estan hechos a base de fécula de maiz y cascaras
de fruta, contribuyendo de esta manera con el medio ambiente. Este producto busca, disminuir
la elaboracion del plastico con sus derivados del petroleo, reemplazandolo por nuestra propia
produccion de bioplastico, no alteran el sabor de las bebidas a consumir.

Objetivos
Darnos a conocer por medio de nuestro producto de pitillos biodegradables

Incentivar el uso de oxo-biodegradable y menos pitillos plasticos.
Llegar a ser la principal necesidad de este recurso para asi empoderarnos del mercado.

Claves para el éxito

Nos diferenciamos porque ayudamos con la contaminacion de los mares usando nuestro
material principal (cascaras de fruta) para asi formar nuestros pitillos biodegradables, sabiendo
que muchas empresas de plastico no lo hacen y siguen causando contaminacion, esto hace que
las personas que son conscientes dejen de usar el pitillo plastico.

Analisis del entorno y contexto de la idea de negocio

1. En el mundo actual las personas tienen la necesidad de tomar una bebida con
pitillo ahi se empezaria a usar el pitillo biodegradable.

2. Este pitillo sale mas econémico debido a que es hecho a base de cascara de fruta
3. Elpitillo es de un solo uso y se biodegrada en menos de 6 — 12 meses

La poblacién mas afectada son los animales marinos (mares) debido a los desechos de basura
y como los pitillos plasticos no se degradan rapido esto ocasiona que afecte la contaminacion
maritima, la necesidad estd en los consumidores a tomar su bebita y la opotunidad es para
nosotros duefios de la empresa Bio-Reinvent.

Objetivos de desarrollo sostenible

Nuestro objetivo se puede ver mas como una necesidad ya que las personas para tomar una
bebida se sienten en la necesidad de usar un pitillo ahi es donde nace nuestra oportunidad para
que utilicen los pitillos biodegradables y no los pitillos plasticos.
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Teoria de valor compartido
Es mucho mas econémico y disminuye la contaminacion en los mares.

Tecnologias disruptivas

Este pitillo causa un gran impacto debido a que se disminuiria el pitillo de plastico y no
se contaminarian los mares es una cambio también en el bolsillo del consumidor (bares y
restaurantes de hoteles).

Analisis del sector econdmico

POLITICO: El bioplastico el cual compone nuestros pitillos cumplira con las normas une-
en 13432 y la une-en 14995, en cual indica que el producto se debe degradar un 90% en
6 — 12 meses — Ecotoxicidad - no metales pesados y generaiva del 8%

ECONOMICO: Reducir el valor de los pitillos debido a su produccién natural,
cumpliendo con aportar a una necesidad ambiental y ademas aportando a la economia del
consumidor (bares y restaurantes de hoteles).

SOCIAL: Este producto sera vendido a cualquier pablico interesado, de acuerdo a que su
uso despierta todo el interés y la motivacion de emprendimiento ecolégico, causando
curiosidad en todas las edades sobre su elaboracion y comercializacién en cualquier parte
del mundo.

TECNOLOGICO: Al tratarse de un producto ambiental, su aporte tecnolégico se apoya
en la publicidad o manejo de todos los medios correspondientes para su crecimiento.

ECOLOGICO: Nuestro producto cuida el medio ambiente 100% debido a que el pitillo
es biodegradable y se deteriora por microorganismos naturales entre 6 — 12 meses, y
debido a que ya esta prohibido el uso de pitillo de plastico las personas optan por usar el
pitillo biodegradable

LEGAL.: normas une-en 13432 y la une-en 14995

Identificacion del problema, necesidad, reto u oportunidad

Debido a los desechos de basura incluyendo el pitillo plastico se estdn contaminando los mares
el mayor problema por el uso de estos pitillos, gracias a nuestros pitillos biodegradables se esta
disminuyendo la contaminacién en los mares.
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Arbol de problemas y pregunta de investigacion

Contaminacion
| Cada vez mas
personas caen -
e en el error. oblematicas frente a
Descompocision a la faunay flora.
largo plazo I
El consumidor
Desechos en complice de la problematica. La contamincacion
grandes cantidades al limite

No tomar otras altemativas en

la produccion de estos elementos
El consumidor lo utiliza (Material).
una sola vez

El interes economico
Produccion excesiva siempre por encima.

Descripcion de la idea de negocio

Idea de negocio

Pitillos biodegradables: Este producto busca disminuir la produccién y elaboracion de plastico
y sus derivados de petroleo; reemplazandolo por nuestra produccién de bioplastico. Los pitillos
biodegradables estan hechos a base de fécula de maiz y céscaras los cuales se diferencian de
nuestros competidores, contribuyendo al cuidado del medio ambiente.

Factor de innovacion:

e Fabricamos pitillos basados en material biodegradables, a su vez mas econdémicos para
nosotros como para los clientes.

e Reducir el plastico y proponer la opcion de cambio de material con el fin de que se sigan
utilizando sin necesidad de prohibir el producto.
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Caracteristicas tangibles e intangibles

Su forma, ya que de acuerdo al material se diferencia del pitillo convencional de plastico.
Su color varia dependiendo de su produccion enfocandose en la cédscara de fruta a
utilizar.

Su uso se enfoca netamente en el apoyo a consumir las bebidas.

FICHA TECNICA DEL PRODUCTO

A

Bio-Reinvent: Pitillos Biodegradables.

B.

Composicion del producto: Fécula de maiz, Vinagre blanco, Glicerina, Cascara de
fruta, Bicarbonato de sodio, Agua destilada.

Presentaciones comerciales: Paquetes especiales de 100 unidades.

Tipo de empaque 6 embalaje: Primario.

Material de empaque: Bolsas de papel.

mmoio

Condiciones de conservacion. Temperatura ambiente controlada 15° a 30° C,
conservar en un lugar fresco y libre de exposicion solar.

@

Vida util estimada: 6 a 12 meses.

H

Porcion recomendada /recomendaciones por tipo de cliente: Un Unico uso.

ELABORO

REVISO

APROBO

Propuesta de valor:

Se estima un precio de $20 pesos la unidad, $2.000 pesos el paquete de 100 unidades.

Fuerzas de PORTER:
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Rivalidad entre los competidores: Frente al desarrollo y produccion de plastico enfocado
al medio ambiente ya existen diferentes métodos e implementos, donde por medio de
aditivos quimicos logran acelerar la degradacion de este material, sin embargo, no son
100% naturales por otro lado se consigue realizar pitillos comestibles con saborizantes
quimicos, los cuales se cuestionan su origen y consistencia frente a las bebidas.

Por otro lado, la composicion de nuestro producto facilita la consistencia y que sea
rigido, a su vez no altera el sabor de la bebida y sobre todo es natural al integrar cascara
de fruta que aporta a la degradacion del producto, la preparacion es béasica, no existe
procesos o alteraciones quimicas severas en él. Por lo anterior buscamos un cambio en
el método mas no retirar el mismo.

Poder de negociacién con los proveedores: Nuestros aliados mas grandes sin duda
alguna son las empresas despulpadoras de fruta, tienen un manejo enorme de mercancia
respecto al producto (fruta), y del cual podemos mencionar que las cascaras nos la
suministran con mayor calidad a una plaza de mercado.



Entorno de la empresa

Bio-Reinvent, se constituye como una sociedad, en la cual nuestra actividad econémica abarca
el sector primario al obtener materias primas del medio natural.

MICROENTORNO: Estamos enfocados en competir directamente con las empresas
innovadoras y dispuestas al cambio, dando un manejo adecuado al bioplastico, el cual lo
utilizamos a nuestro favor por medio de producciones controladas, de esta manera buscando
captar la atencion de nuestros clientes, dandoles a conocer nuestros producto llamativo e
innovador.

MACROENTORNO: Realizamos los pitillos biodegradables gracias a nuestros proveedores las
plazas de mercado donde recogemos las cascaras de frutas para asi ofrecerles a nuestros clientes
nuestros pitillos para que con el voz a voz y medios de comunicacion no empoderemos del
mercado tanto labora como comercial.

Estudio de mercado

Contextualizacion

Nosotros somos la empresa Bio-Reinvent, nuestro objetivo de mercado se basa en la cantidad
de clientes que conocen el producto y estdn motivados a utilizarlo todo con el fin de cuidar el
medio ambiente para asi saber que tan viable es nuestro producto, estamos ubicado en la ciudad
de Bogota de Colombia.

Analisis de la demanda

Segmentacion Geografica |Segmentacion Demografica | Segmentacion Psicografica| ~ Segmentacion Comportamental
Colombia Hombre y Mujer Consumidores de bedidas |  Un solo uso (producto desechable)
Bogota Restaurantes Ambientalista Frecuencia de uso alta en los resturantes

Buyer Persona

Inserta una foto del cliente

El mayor miedo es que no
crezca la  empresa, la
frustracion es que no
funcione el pitillo como se
espera y la ansiedad es que le
guste al pablico.

Deseo que crezca la empresa,
se necesita mayor
producciéon y se suefia en
tener muchos clientes.
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Demograficos y geograficos

Es utilizado para todo
publico y cualquier clima,
estamos ubicado en Bogota -
Colombia

¢Qué estan tratando de hacer
y porqué es importante para
ellos?

Se trata de realizar pitillos
con ingredientes naturales
dandole  importancia  al
cuidado ambiental

Alcanzamos las  metas
ofreciendo nuestro producto
para que conozcan la
importancia  de  usarlo,
nuestra barrera es
establecernos fijo en el
mercado.

Frases que mejor describen
sus experiencias.

Cuidar el medio ambiente salva muchas vidas maritimas.

¢ Existen otros factores que
deberiamos tener en
cuenta?

N/A

Analisis de la oferta

Nuestros competidores méas fuertes es Promociones fantasticas S.a.s existe por el momento 1
empresa, sus puntos fuertes es que ya se comercializo al 70% a nivel internacional y en 23
paises ya usan sus pitillos, se aprenderia como realizar los negocios con los paises
internacionales para asi también exportar nuestros pitillos de nuestra propia marca y tener mas
potencial para disefiar nuestra propia pagina, nuestra competencia seria realizar mas pitillos
ayudandonos de las redes sociales y el voz a voz para asi darnos a conocer para fabricar mas de

100 pitillos.
Nombre  del | Producto Precio Servicio Ubicacion
competidor (Ventaja
competitiva)
Promociones Pitillo Es una empresa | Paloquemao,
fantésticas biodegradable que ya se | Bogota
S.AS internacionalizo Tel 7562470

Analisis de la comercializacién

Analisis del producto

Deberas recoger informacion sobre las caracteristicas del producto que pretendes
comercializar. Para ello, deberas obtener la siguiente informacion:

-Nucleo: No altera el sabor de la bebida.

-Calidad: valora los elementos que componen el ndcleo en razén de unos estandares que
deben apreciar o medir las cualidades y permiten ser comparativos con la competencia.

-Envase: Se guardan en bolsas de papel.
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-Disefio: forma y tamafio: Alargado de forma cilindrica y mide 15 Cm
-Marca: nombres y expresiones gréficas: Bio-Reinvent

-Servicio: Realizamos los pitillos de varios colores y con diferente céscara de fruta.

Ciclo de vida del producto

Identifica la fase en la que se encuentra el producto para conocer las posibilidades de
comercializacion:

-Introduccion: Fabricacion.
-Crecimiento: Conservacion antes de ser utilizado.
-Madurez: Ya fue utilizado por una persona.

-Declive: Proceso de degradacion en alguna matera o algin espacio verde la cual no afecta
el medio natural ni ambiental.

-Desaparicion: Pasados los 6-12 meses el pitillo se degrado.

Precios
Tarifas de la competencia:

e Pitillo plastico fletado largo marca Domingo:
x50 unidades por un valor de $1.266.
x500 unidades por un valor de $4.800.

e Pitillos Biodegradables:
X100 unidades por un valor de $4.800.

De acuerdo a lo anterior de especificaron precios mas comunes del mercado local y nacional y

definimos un precio por unidad de $20 pesos, y $2.000 pesos el paquete de 100 unidades.

Andlisis de la distribucién

Analiza la estructura del proceso de comercializacién, conoce todos los agentes que
participan desde la fabricacion del producto 6 servicio hasta la venta final. ;Qué medios
vas a utilizar para llegar al cliente?

Estudia la idoneidad de los distintos canales de venta existentes a la hora de hacer llegar
tu oferta a los clientes potenciales, algunos medios habituales son:

-Venta en establecimiento: Se vende en los bares y restaurantes de hoteles
-Venta por catalogo: N/A

-Venta por internet: Se crean paginas y se exhiben los pitillos por mercado libre para asi
facilitar la venta a los clientes fanaticos a los medios de internet.

-Venta a domicilio: se realiza domicilio a clientes de gran cantidad de pedido mas de
1.000 unidades.
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*El canal dependerd del perfil del consumidor: Tambien se publican en redes sociales como
(Facebook, instagram, medios fisicos, emisoras de radio) ya va al gusto del cliente

Anélisis de los proveedores

Nuestros principales proveedores son:
*Supermercados que nos suministren:
-Glicerina.

-Maicena (Fécula de maiz).
-Bicarbonato de sodio.

-Vinagre blanco.

-Agua destilada.

*Empresa despulpadora de fruta (aliado importante).
Es la encargada de realizar un proceso adecuado en la separacion de la pulpa frente a la cascara de la fruta, en la cual

se busca llegar a acuerdos con el fin de distribuir esta materia prima la cual es muy importante para el desarrollo d e
nuestra produccion.
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