


DESCRIPCION DE LA IDEA DE NEGOCIO
• CUAL ES EL PRODUCTO O SERVICIO

PRODUCTO, AVISOS PUBLICITARIOS LUMINOSOS EN ACRÍLICO

A PREFERENCIA DEL CLIENTE

• QUIEN ES EL CLIENTE POTENCIAL

TODO TIPO DE EMPRESAS GRANDES O PEQUEÑAS QUE REQUIERANDE

NUESTROS PRODUCTOS

• CUAL ES LA NECESIDAD

SOBRESALIR E INNOVAR A LAS EMPRESAS SOBRE SUS PROPIAS MARCAS PARA  

PUBLICIDAD DE ELLOS MISMOS Y ASEGURAR MUCHO MAS LA RENTABILIDAD DE  

SUS PROPIOS CLIENTES



• ¿COMO?

FABRICANTES DE LOS MEJORES AVISOS EN BOGOTÁ, UBICADOS EN FÁTIMA  

CON PERSONAL CAPACITADO Y CON EXPERIENCIA EN DISTINTOS AVISOS  

PUBLICITARIOS COMO TAMBIÉN EN MATERIAL PROMOCIONAL PARA  

DISTINTAS EMPRESAS, ASEGURAMOS CALIDAD CON EXPERIENCIA Y  

MAQUINARIA 100% GARANTIZADA PARA LA PRODUCCIÓN DE LOSMISMOS

• ¿POR QUE LO PREFIRIRAN?

LOS MEJORES AVISOS PUBLICITARIOS, UTILIZAMOS LO ÚLTIMO EN  

TECNOLOGÍA PARA GARANTIZAR LA MEJOR CALIDAD DE NUESTROS  

ACABADOS, OFRECEMOS GRAN VARIEDAD DE TIPOS DE AVISOS COMO  

AVISOS EN 3D, 2D, CAJA DE LUZ SEA EN VINILO DE CORTE O LONA IMPRESA  

COMO LO PREFIERA EL CLIENTE, MATERIALES PROMOCIONALES PARA LA  

OFICINA COMO MENSAJERÍA, PAPELERÍA CORPORATIVA; LO MEJOR PARA EL  

CLIENTE CON ENTREGAS RÁPIDAS.



SEGMENTO

MYPIMES

PROPUESTA VALOR
Publicidad de la mejor calidad, según demandasdel

cliente ofrecemos excelentes acabados a muy  
buenos precios, manejamos también materiales  

reciclables que claramente garanticen la calidaddel  
producto con físicos muy interesantes e  

innovadores.

ARQUITECTURA DEL SERVICIO
Producción eficaz con tiempos  

establecidos, agilidad en la  
elaboración de cada productosy  
supervisión para la entrega final

con garantías de excelencia.

GANACIAS ESPERADAS
De cada cliente potencial y  

producto realizados se considera  
un aproximado del 35% del precio  
de los productos comoganancia

para la empresa

CADENA
Hacernos conocer primero  

nacionalmente, como instalandoavisos  
a empresas reconocidas o conmaterial  

promocional y detalles innovadores,
siendo reconocidos voz a voz

COSTO Y PRECIO
Según las preferencias del clienteen  

material ya sea acrílico, aluminio,  
biodegradables y el proceso

productivo del producto.
Costo por MT2

MECANISMOS DE NETREGA
Inicialmente una cotización referente al producto  

deseado y costos que conllevan al proceso de  
producción y precio final, indicando los beneficios  
que se le están brindando al momento de que se le  
realice dicho producto que son: instalación encaso  

tal de avisos por cuenta de la empresa, calidady
garantía de hasta 3 años.

FIDELIDAD
Garantizamos el buen servicioy  

calidad para su constante
contratación

RECURSOS
Tener clientes potenciales como lo songrandes  
empresas que necesiten de nuestro producto  
constantemente para así mismo tener clientes  

internos por medio de contratos quenos
garanticen la estabilidad como clientes externos



COMO CAPTARÁ SUS CLIENTES SEGÚN EL MODELO DE 
VENTAS POR INTERNET ESCOGIDO

• MODELO LEADS:

NOS BRINDA LA POSIBILIDAD DE UTILIZAR COMO PERMISSION  

MARKETING QUE SON AGENCIAS QUE TIENE COMO ACTIVIDAD  

PRINCIPAL LA GENERACIÓN DE CONTACTOS INTERESADOS EN  

RECIBIR OFERTAS, EL CUAL NOS BRINDA LA OPORTUNIDAD DE  

CONSEGUIR CLIENTES INTERESADOS EN LO QUE PODAMOS  

OFRECERLES.



¿COMO Y QUE ALTERNATIVAS OFRECERÁ A LOS 
CLIENTES SEGÚN EL MODELO DE VENTAS POR 

INTERNET ESCOGIDO?
• EL CONTACTO CON LA EMPRESA MUCHO MÁS FÁCIL Y  

EFICAZ PARA QUE PUEDAN CONSEGUIR LO QUE BUSCAN,  

MEDIANTE LA PLATAFORMA CREADA PARA CLIENTES EN  

BUSCA DE PUBLICIDAD MODERNA E INNOVADORA Y  

POR NUESTRA APP, ADEMÁS QUE ESTE MODELO NOS  

PERMITE PUBLICAR Y PROMOCIONAR SOBRE LO QUE  

HACEMOS PARA QUE NOS ENCUENTREN MAS RAPIDO Y  

FACILI.



COMO CERRARA LA VENTA POR INTERNET Y CUALES 
PODRÍAN SER LOS MÉTODOS DE PAGO UTILIZADOS 

ACORDE AL MODELO?
• UNA VEZ QUE SE HAYA COTIZADO SE LE REALIZA UN TIPO DE  

DISEÑO PARA QUE EL CLIENTE PUEDA VER LA PROPUESTA  

DE SU PRODUCTO REQUERIDO Y APROBAR LO QUE SE LE  

DISEÑA, ASÍ EL CLIENTE TIENE UNA IDEA VISUAL DE LO QUE  

QUIERE REALIZAR Y PUEDA CONSIGNAR UN PORCENTAJE  

PARA INICIAR PRODUCCIÓN DE CIERTO PRODUCTO Y AL  

TERMINARLO LO CANCELARIA PAGO CONTRA ENTREGA.



INNOVACION SOSTENIBLE

AGUA ENERGIA MATERIAS PRIMAS
EMISION

ES
RESIDUOS

PRODUCTO  

O  

SERVICIO

En cuanto a la produccion de los avisos y  

demas manejamos la mayor parte manual  

para mejor calidad en nuestros productos  

ya que en la maquinaria se pueden  

presentar varios errores y tambien gasta  

energia el cual podriamos manejarla en  

otros dispositivos que si son de mucha  

importancia. Manejamos maquinas de  

plotter y soldadura que son los equipos  

mas necesarios para el producto final

En el momento de utilizar algun material para un  

producto se reutiliza para otro producto, es decir  

si tenemos un aviso de 3m y tenemos vinilo de 4m el  

metro que sobra lo reutilizamos para otro producto  

o se reutiliza como cinta adhesiva para envios de  

paquetes, envolver cajas, etc

Material de corte, lona,  

tubos todo lo que es  

material en aluminio,  

madera y acrilico

MARKETING

a traves de carros electricos podemos  

realizar los envios de los productos que  

requieren los clientes para mejorar el  

ambiente e incentivar a quienes tambien lo  

pueden hacer, con publicidad  

promocionando empresa en el mismo

transporte

Para tanto regalos promocionales, de oficina y  

avisos podemos utilizar papel reciclado ya muy  

utilizado, tambien como corcho o bambu. El corcho  

es un material muy amigable con el medio ambiente  

y que resulta muy llamativo en la fabricacion de  

varios productos promocionales, ademas es  

impermeable, ligero, inodoro con bajo contenido en

agua. El bambu es una opcion muy elegante,  

atractiva visualmente y un material muy resistente



LOGO Y LEMA



https://ladyledesma.wixsite.com/misitio

MI SITIO WEB











CAV Y LTV



NUESTROS 

SEGUIDORES



LOCALIZACION DEL PROYECTO



PLANO
1. Parte comercial y de producción (donde 

comienza todo; ordenes de producción es 
decir pedidos de los clientes)

2. Planta donde se elabora los pedidos ya 
aprobados por los clientes

3. Plotter e impresión donde se elabora 
gran parte del trabajo como imágenes de 
los avisos, stickers, etc

4. Gerencia donde se discuten los
problemas a tratar o sobre nuevos 
proyectos por llegar

Adicional esta lo indispensable en una 
empresa la cafetería para tiempos de pausa 

laboral, baños y archivo



MANO DE 
OBRA

Asistente 
comercial

Profesional en 
plotter

Soldadura Contabilidad
Diseñador

grafico

Jefe de 
producción

Auxiliares de
planta

PARTE DE PLANTA PARTE 
ADMINISTRATIVA

Sueldo

entre 
1.500.000 –
2.000.000

Sueldo entre 
1.200.00 0 –

1.600.000

Sueldo entre 
1.200.000 –

1.500.00

Sueldo entre 
1.000.000 –
1.500.000

Sueldo entre 
1.000.000 –
1.500.000

Sueldo entre 
1.000.000 –
1.500.000



Se procede a realizar un análisis sobre la capacidad de producción de la 
organización se toma en cuenta que se evalúan los procedimientos a una 

escala de 12 días para poder llegar al producto final



GRACIAS


