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documento es un reflejo de mi trabajo personal y manifiesto que, ante cualquier
notificacion de plagio, copia o falta a la fuente original, soy responsable directo legal,
econdmico y administrativo sin afectar al director del trabajo, a la Universidad y a cuantas
instituciones hayan colaborado en dicho trabajo, asumiendo las consecuencias derivadas de

tales précticas.

Jess e Godon Sote

Firma.




INTRODUCCION

Al pasar el tiempo se han creado nuevas tecnologias lo que permite que se vuelva mas
comun el teletrabajo, permitiendo una ventaja elevada para las empresas este nuevo
método, el teletrabajo es una nueva forma de realizar labores fuera de la oficina con nuevas

tecnologias de informacion y comunicacion.

Algunas personas no cuentan con un espacio acorde para poder realizar sus trabajos,
cuando se habla de un espacio no acorde se refiere a problemas como espacios dentro de la
vivienda o problemas de salud que pueden a llegar a presentar las personas por una mala
postura lo que causara dolores musculares, problemas en el tlnel carpiano, entre otras

enfermedades y sin dejar atras las incomodidades para poder ejercer las labores.

Se propone como medida diferente Compurtable con el fin de mitigar diversas dificultades
que pueden presentar las personas que se encuentren trabajando desde casa, esta es una
base para portétil armable a base de aserrin compactado, esta base evita diversos dafios del
computador por obstruccién de ventiladores, se puede armar en cualquier parte de la casa
ademas que por sus caracteristicas no ocupa mucho espacio, es elegante y cuenta con un
espacio para colocar el celular, compurtable es comoda lo cual permite prevenir una mala

postura en las personas.

El presente proyecto permitira reunir la teoria con la practica permitiendo generar
conocimientos que aporten al desarrollo como futuro profesional de administracion de

empresas en la corporacion unificada de educacion superior.



OBJETIVOS
Objetivo especificos
Determinar la factibilidad de incursion de una base armable para computadores

utilizados para las personas que realizan trabajo desde casa la ciudad de Bogota.

Objetivo especificos
v Comercializar el producto en organizaciones que desarrollen teletrabajo e
instituciones que apliquen la virtualidad para que sus colaboradores y estudiantes
puedan obtener el producto.
v" Proporcionar un producto de calidad que cumpla con las necesidades de cada
cliente.
v" Contribuir al medio ambiente por medio de reciclaje de aserrin, brindandole un

NUevo uso.

CLAVES PARA EL EXITO
v"Innovacién del producto
v" Precio que se ajuste a la economia del cliente.
v Atencion al cliente

v" Garantia de satisfaccion.



1. ANALISIS DEL ENTORNO Y CONTEXTO DE LA IDEA DE NEGOCIO.

A medida que va pasando el tiempo las empresas estan aumentando el teletrabajo, en
los dltimos 10 afios el teletrabajo ha incrementado en un 91%, para las compafiias la
productividad se ha beneficiado gracias a este nuevo método y donde también algunas
personas también prefieren realizar sus estudios de manera virtual, bien sea por su lugar de

residencia, horarios de trabajo entre otras condiciones.

Por otra parte al realizar trabajo en casa es necesario contar con un espacio adecuado,
un lugar que sea comodo y que permita una buena postura para poder desarrollar sus
labores diarias, esto a fin de prevenir enfermedades que puedan surgir a raiz de esto,
también otra de las problematicas que agobia a la sociedad hoy en dia es el uso del aserrin,
este es considerado como residuo creado por el corte de madera, este puede tardar muchos
afios en descomponerse lo que puede causar muchos dafios en la contaminacion ambiental,
“El serrin o aserrin es el desperdicio del proceso de serrado de la madera, como el que se
produce en un aserradero. Los residuos forestales, sobre todo el aserrin, son altamente

contaminantes para el Medio ambiente” (Ecured, 2017)

A partir de esta problemaética nace la idea de Compurtable, creado a base de aserrin
compactado, lo cual permite darle un buen uso a este material ayudando y contribuyendo
con el medio ambiente, buscando darle un uso diferente a este residuo encontrado en

grandes cantidades.



1.1 OBJETIVOS DE DESARROLLO SOSTENIBLE.

v Obijetivo 3. Salud y bienestar:

Compurtable busca la salud y bienestar de los trabajadores y estudiantes que estan desde
sus casas ejerciendo sus actividades diarias, este brinda una comodidad para su cuerpo
evitando dolores musculares, dafios en la vista, problemas en el tunel del Carpio entre otros.
Por otra parte el aserrin es un desecho derivado del recorte de madera en algunos casos no
le dan utilidades especiales, si no es arrojado de una manera no adecuada, pueden causar
diferentes enfermedades respiratorias, problemas de piel entre otras enfermedades gracias a
algunos componentes que se pueden producir en un mal proceso, este producto reutiliza el
aserrin compactandolo y procesandolo de una manera adecuada lo cual ayuda al medio

ambiente y a la salud de las personas a nivel mundial.

v" Objetivo 13. Accidn por el clima:

Como se ha mencionado anteriormente el aserrin por sus componentes naturales dafiinos
puede tardar muchos afios en descomponerse lo cual causa grandes efectos perjudiciales

para el medio ambiente ya que posee componentes bioldgico — infecciosos.

Esta idea de negocio busca parar el dafio ambiental contribuyendo con un producto que
ademas ser (til en la personas colabora con el medio ambiente dandole al aserrin un buen

uso.

v Objetivo 12, Produccién y consumo responsable



Este objetivo se basa en que toda actividad econémica que se realice debe ser consciente de
la huella que deja en el planeta, este proyecto busca mitigar el dafio ambiental creando un
producto que ademas de ser necesario para las personas, es creado con un material

reutilizable que puede ser contaminante si no se le da un buen uso.

1.2 TEORIA DE VALOR COMPARTIDO.

Esta idea de negocio genera bienestar para las personas que aplican el trabajo en casa, la
idea es generar un producto innovador y a buen costo que supla necesidades personales y
ambientales, compurtable, ayuda a generar un espacio de comodidad y prevencion de
enfermedades por una mala postura, también cuenta con una estrategia para disminuir la
contaminacion ambiental gracias a la reutilizacion de residuos perjudiciales como lo es el

aserrin.

Por medio de reconcibir los productos y mercados, en este caso por medio de la idea de
negocio con el fin de mejorar la competitividad del sector en la cual se mueve nuestro
proyecto ayudando a mejorar las condiciones de vida de las personas al adecuar su espacio
de trabajo y econdmicas al brindar trabajo a diferentes personas, como también las
condiciones ambientales al reutilizar materiales, la teoria del valor compartido juega un

papel importante para el presente proyecto.

1.3 TECNOLOGIAS DISRUPTIVAS.
Compurtable es un articulo creado con residuos de madera (Aserrin), este es
compactado por una maquina lo que crea un triples con material reutilizado, normalmente

las bases para computador son hechas con aceros, sintéticos, madera lo cual no contribuye



con el medio ambiente si no al contrario a la hora de desechar este producto genera nuevos

contaminantes.

Este proyecto reutiliza una materia que si no es desechada correctamente genera una

alta contaminacién en el ambiente.

1.4 ANALISIS DEL SECTOR ECONOMICO.

Politica: La guia de compra y consumo responsable de madera en Colombia, ISBN
978-958-8370-58-3, da a conocer todas las condiciones y normatividades que se
deben tener en cuenta para la negociacion responsable de madera, esto se debe tener
en cuenta ya que el producto es a base de residuos de madera.

Economico: El material con el que se realizara el producto pertenece al sector
econdmico secundario ya que se trata de la madera el cual es procesado por la
actividad industrial, la inflacion del mercado sera un componente para el cambio de
precios a pesar de que este articulo se ajusta econdmicamente a los clientes.

Por otro lado, quien financiara una parte del proyecto sera el banco y la otra parte
seré otorgada por ahorros propios.

Social: Este articulo esta destinado a personas que realizan sus labores desde
teletrabajo al igual que personas que estudian de manera virtual.

La idea inicialmente es ofrecer el articulo en organizaciones que manejan tele
trabajo para que sus colaboradores puedan adquirir el producto, al igual a
estudiantes que estudien de manera virtual aungue no cabe descartar todo tipo de

estudiantes.



Tecnoldgico: Hoy en dia el uso de las tics aparte de ofrecer miles de beneficios, se
ha vuelto muy importante para poder desarrollar un negocio. Este articulo serd
comercializado por diferentes redes sociales ya que hoy en dia estas permiten
acceder a muchas personas, las herramientas tecnolédgicas permiten crear innovacion
en un negocio y esa es la idea ir innovado nuestro producto.

Ecologico: ElI ministerio de ambiente y desarrollo sostenible dicta la resolucién
0753, alli establece diferentes articulos para la proteccion del ambiente y educacién
para la conservacion de areas naturales, esto aplica en este negocio ya que el

material que se utiliza en el producto proviene de la madera.

Legal: El Instituto Colombiano de Normas Técnicas — ICONTEC, otorga 3 tipos de

certificaciones para el tratamiento de madera.

ISO 9000, Calidad de Produccidn: Certifica la calidad de la empresa en los procesos
directamente relacionados con la produccidn.

ISO 14000: Relacionado con un enfoque sisteméatico para las actividades
ambientales propias de la industria maderera y del mueble. Determina la situacion
de la empresa en gestion ambiental.

Sello de Calidad: Calidad del producto terminado.



2. IDENTIFICACION DEL PROBLEMA, NECESIDAD, RETO Y
OPORTUNIDAD.

Uno de los problemas que se logran identificar es cuando no se deja el computador
portétil ubicado de una manera adecuada puede generar diferentes dafios en los
ventiladores, el no colocar el computador en un lugar correcto puede llevar a que ingrese
mugre a los ventiladores, se seque la pasta y pueda empezar a generar mayores dafos en el
sistema y generar ruidos extrafios, cuando no existe un sitio correcto para situar el
instrumento de trabajo pueden ocurrir diferentes accidentes como por ejemplo la caida del
mismo, que se rieguen liquidos encima de estos entre otras cosas tragicas que pueden llegar
a suceder. Este producto permite colocar el equipo de una forma correcta para evitar todo

tipo de dafo y de accidente.

Por otro lado cuando una persona tiene una mala postura al trabajar frente a un
computador puede llegar a generar dafios en su salud como por ejemplo, deformacion en
cuello y columna vertebral, problemas en articulaciones y tendones, problemas en la vista y
por falta de comodidad se disminuye la productividad en las actividades que se estan
realizando, compurtable permite que la persona tenga una buena postura evitando todo tipo

de dafio mencionado anteriormente.

El aserrin por sus componentes naturales es perjudiciales para el medio ambiente, este
producto esta hecho por aserrin compactado lo cual genera un impacto de bienestar para el

medio ambiente ya que reduce la contaminacion ambiental.
Tres problemas detectados:

1. Mala postura de las personas a la hora de trabajar frente a un computador



2. Contaminacion ambiental por aserrin

3. Dafios en computador portatil

desarrollo del problema?

Criterio Problema 1 Problema 2 Problema 3
Conocimiento o experiencia 5 4 5
Asesoramiento de un experto (si se 5 3 5
requiere, ¢ Lo tenemos?

Alcance (Técnico ¢tenemos las 5 5 5
herramientas?, ¢ podemos desplazarnos

para evaluar el problema?, jtenemos

acceso a informacion/datos/cifras, ¢Puedo

darle alguna solucién?

Tiempo (Posible solucién) 5 5 5
Costos (Posible solucidn) 4 4 5
Impacto ¢es trascendental? ; Representa | 5 5 5
un desafio para ustedes?

¢ Qué tanto les llama la atencién el 5 5 5

Puntuacién 34. Mala postura de las personas a la hora de trabajar frente a un computador.

¢Por qué se genera una mala postura a la hora de trabajar frente a un computador?




2.1 ARBOL DE OBJETIVOS Y PROBLEMAS

Arbol de Objetivos

killa y mesa inestable

cansancio del
lugar de trabajo

Arbol Objetivos

!

adecuado Nivelde!
soporte del
omputado

comodo soporte
del computador




3. DESCRIPCION DE LA IDEA DE TRABAJO

Técnica Relaciones Forzadas

CONCEPTOS Y

ELEMENTOS ESTIMULO

CARACTERISTICAS

NUEVAS IDEAS

Base Para Computador

Biodegradable
Previene dafios en
los equipos

Sus medidas son
adecuadas para
prevenir malas
posturas y dafos
en la vista.

Es comodo y no
ocupa tanto
espacio en el

hogar.

Silla comoda para
trabajo.

Base portable en
otro material
reciclable.

Mesa especial para

trabajo.




Escala de Valoracion
interés/ disposicion afirmaciones
(P V)
La idea de negocio que tengo se ajusta a lo que yo siempre he
querido hacer 11 2| 3|4 5
No me incomodaria decir a otros que me dedico a esta
actividad 1| 2| 3|4 5
Estoy dispuesto a dedicar el tiempo que sea necesario para
desarrollar el negocio 11 2| 3 |4 5
Considero que en seis (6) meses puedo tener el negocio
funcionando 1/ 2| 3|4 5
N° TOTAL DE AFIRMACIONES VALORADAS EN:
A B C
Total de afirmaciones valoradas en 1: 0X 1|= 0
Total de afirmaciones valoradas en 2: 0X 2|= 0
Total de afirmaciones valoradas en 3: 0X 3= 0
Total de afirmaciones valoradas en 4: 2| X 4= 8
Total de afirmaciones valoradas en 5: 2| X 5|= 10

El proyecto se ajusta a las expectativas que se tienen para poder llevar a cabo un producto
como este, el puntaje total fue de 16 lo que demuestra claramente que existe un alto interés
por desarrollar este nuevo producto innovador que ademas de contribuir con el medio
ambiente, previene dafios en equipos de trabajo y dafios en la salud de trabajadores y

estudiantes.




¢ Cual es el producto o servicio?

Base para computador Biodegradable

(Compurtable)

¢Quién es el cliente?

Personas hombre y mujeres en edad productiva de
25 a 40 afios, que ejercen teletrabajo, estudiantes,

en la ciudad de Bogota D.C.

¢Cual es la necesidad?

Compurtable es creada es una base echa con
material reciclable como lo es el aserrin, es creada
para quienes ejercen labores desde casa por medio
de su computador, esta base permite el cuidado del
ventilador de este tipo de equipos y ademas evita
cualquier clase de enfermedades por una mala

postura.

¢Coémo?

El aserrin es compactado por medio de una
maquina lo cual realiza que se transforme en un
tipo de triples con medidas especiales para la

postura de las personas.

¢Por qué lo preferirian?

Ademas de que ayuda al medio ambiente, tiene
caracteristicas que son apropiadas para la
comodidad del trabajo y el cuidado de los objetos,
cabe decir que es innovador y a un excelente precio

gue se ajusta a la economia de cada persona.




Caracteristica

Tema u objetivo
e Sostenible

e Previene dafios en los

Verbo Base biodegradable equipos de trabajo
para computador. e Ayudaa evitar
Implementar enfermedades por mala
postura
Usuarios Propdsito inspirador

Hombres y mujeres en
edad productiva de 25 a
40 afios de edad, que
realizan teletrabajo y
estudiantes que realizan
trabajos desde casa.

4. INNOVACION

Verbo inspirador i )
Cambios a la hora de trabajar

frente a un computador, tomar
G enerar buena postura para evitar
enfermedades, cuidar equipos
de cdmputo y contribuir con el
medio ambiente

Producto o Servicio

Compurtable, es una base para el
computador el cual es innovador por su
tamario, comodidad, precio, por contribuir
con el medio ambiente, cuida las
herramientas de trabajo y lo mas importante

cuida la salud de las personas.

Mercadeo

La idea es comercializar el producto en
diferentes organizaciones que realizan

teletrabajo para que los colaboradores




puedan adquirir el producto, también la idea
es comercializar el producto en
universidades y no pueden faltar las redes
sociales las cuales hoy en dia se han
convertido en una herramienta importante

para poder llegar a mas clientes.

Proceso

Se puede sustituir el material de la base por

plastico reciclable, vidrio reciclable.




5. Fuerzas de la industria
5.1 Contextualizacion de la empresa

Compurtables una empresa dedicada a la fabricacion de bases para computador, de material
considerado como desecho de la madera, cudl es el aserrin este serd nuestro principal
componente para la fabricacion, de la base, por medio de la compactacion a un pegante
especial que permite unir y generar una base sélida y duradera, liviana y que ayude a
promover el cuidado al medio ambiente, una de las probleméaticas mas grandes hoy en dia
son las que enfrentan las empresas del sector de las maderas con respecto a la destinacién
de los residuos, los cuales es muy poco el uso que se le brinda o que queda después de su
corte, por este motivo Computables propone una visién diferente a esto para tomar lo que
otros consideran como inservible en algo que genere rentabilidad y mitigacién a diversos
factores en el medio ambiente, enfoque es del sector secundario, y el tamafio de la empresa
la cual se proyecta realizar en su primer afio sera de Maximo 8 trabajadores, Nos hace
diferentes a los demas competidores y productos existentes en el mercado, a la innovacién
en el disefio, ergonomia, colores y funciones adicionales que permiten mayor soporte del

portéatil y otros dispositivos como el celular del cliente.
5.2 Andlisis de la demanda
Influencias internas:

Personalidad: El cliente el cual nos enfocamos esta en una etapa de la vida juvenil por lo
tanto su personalidad es extrovertida, generadora de ideas, buscando lo minimalista, y lo
que le proporcione una mejora a su calidad de vida, siguen tendencias, buscan innovar y

crecer en el mundo empresarial.



Motivacién: Lo motiva las ganas de salir adelante, personalmente, de cambiar la
mentalidad de las futuras generaciones, busca la mitigacién de la huella de carbono y los

aspectos sustentables.

Aprendizaje: Aprenden por medio de lo que ven, tienen anhelos e inspiraciones, por lo
cual quien les ofrezca dicha visualizacion, lo toman como referente y modelo a seguir, en

su mayoria estos son considerados como influencers.

Percepcidn: Perciben del entorno, interacciones y motivaciones, impulsos con respecto a

estimulos.

Memoria: Simplifican las acciones, filtran y desglosan la informacion, la almacenan de

acuerdo al nivel de importancia.

Etapa de la vida: se encuentran en la etapa de juventud y crecimiento personal, definicion

de lo que quieren y desean en su vida, cuidado personal y cuidado del medio ambiente.

Influencias externas:

Cultura: Su lengua es espafiol, son latinos, tienen comportamientos sociales y de
autocuidado, su forma de pensar va a la vanguardia de la época y las tecnologias, la

religion es catdlica o son ateos.

Grupos sociales: Son de tipo comparativo.

Estructura familiar: Tradicionalista.

Clases social: Media-Alta



Tamano del mercado:

La ciudad a la cual se dirigira el presente proyecto es la ciudad de Bogota, distrito capital
de Colombia, este pais posee en la actualidad 49,65 millones de habitantes a nivel nacional,
de la cual en esta capital se concentran un total de 7.181.569 habitantes, segun cifras del
Dane en proyecciones del afio 2020, ahora bien por otra parte al segmento de mercado al
cual se enfocara dicho proyecto se encuentra en una edad comprendida entre 25 a 40 afios
de edad, hombres y mujeres en edad productiva, de la cual existen en la ciudad de Bogota

un total de 2.144.933, hombres y mujeres a la cuales se esta enfocado.

Cuota del mercado:

La cuota de Mercado del presente proyecto esta ligada a demas a la tendencia en cuanto a
compra de portatiles en el mercado, debido a que en cuanto méas se compran portatiles, mas
incrementa por posibles demandantes del producto, segun (La vanguardia, 2020) se dice
que “La venta de portatiles se dispara hasta en un 60% aupada por el teletrabajo”, en donde
da una gran apertura para el presente proyecto, ahora bien la cuota de mercado en cuanto a
formula carece de posibilidades de realizacion puesto a que en la industria no se encuentra
una totalidad exacta de valores vendidos de este producto en el mercado, por tal caso se
tomo de referencia a las bases normales en material de pasta en el cual tiene una
participacién en el mercado de un 5%, por lo que se determina que el presente proyecto

tendra una participacion al igual de 5%.

Poder de negociacion con los clientes:



El poder de negociacion para Compurtable esta definido por los clientes estos tienen una
alta incidencia en los procesos de demanda en el producto, puesto a que se pueden decidir

por la competencia, ellos tienen poder sobre el precio del mercado.

Por otra parte una manera de mitigar la influencia de estos es por medio de la creacion de
fidelidad, por medio de propuestas diferentes, acompafiadas de diversificacion y enfoque

innovador.

5.3 Andlisis de la oferta

Los competidores en los cuales se enfrenta el producto tienen ventajas competitivas frente
al nuestro ya sea por cobertura, tecnologia, alianzas, o por reconocimiento en el Mercado
Roma ese es el rededor de 50 competidores en el mercado ofreciendo una base para
computador con ventilador o simplemente sencilla, pero nuestro producto hace la diferencia
porque esta disefiado con material que ayuda al medio ambiente, durabilidad, liviano, y

ademas a los espacios del hogar.

North Bayou es un distribuidor de productos de venta directa de fabrica. Llevamos
productos a los clientes a un precio de fabrica garantizado. Ya sea que desee comprar un
soporte para monitor, un carrito de TV u otros productos de accesorios ergonémicos y
audiovisuales, North Bayou Company se compromete a proporcionar productos de la mas

alta calidad.

XxKIm La empresa encargada de proporcionar productos técnicos como hardware,
software, consumibles, accesorios, consumibles, computadoras, impresoras, periféricos,
redes y piezas de computadora necesarias en el campo de la tecnologia de la informacion.

En el &mbito administrativo y de sistemas, brinda servicios de reparacion y mantenimiento



de computadoras y equipos de impresion para diferentes sectores econémicos del pais,

como finanzas, estado, industria, comercio y hogares.

Rivalidad entre los competidores

La forma de enfrentar a sus competidores es por medio de la diferenciacién en cuanto a
variedad y calidad del producto, nos diferenciamos ademas de estos competidores por
medio de la materia prima principal, la facil desarmar y armar el producto, a fin de hacerlo
mas transportable; por el cual para enfrentar la rivalidad que hay entre estos competidores
asi ellos tengan una cobertura y un reconocimiento y conocimiento del mercado mucho més
amplio, lo podremos enfrentar por medio del ofrecimiento de un buen servicio, una oferta,

promociones y el apoyo a nuestros clientes por parte de las recomendaciones 0 voz a voz.

Los puntos débiles que posee la competencia se enfocan en la poca ecologia, usabilidad,
transpirabilidad, ergonomia 'y durabilidad, puesto a que con una base normal en el material
de pasta su durabilidad es de aproximadamente de 3 meses, tienen un punto a favor o fuerte
en cuanto a reconocimiento y cobertura, de estos puedo aprender en cuanto a la cobertura 'y
expansion, alianzas estrategias para diminucion de costos, las barreras que se enfrenta en la
actualidad es la amenaza de los competidores nuevos entrantes los cuales son aquellos que

se dan cuenta del problema e intentan hacer productos similares al propuesto.

Competencia indirecta o bienes sustitutos.

Los bienes sustitutos serian los nuevos escritorios que ofrecen reclinacion para el
computador portéatil, permitiendo cuadrar la altura del computador frente al rostro, pero por
su poca capacidad de desplazarse o se guardarse, el presente producto tiene una ventaja

competitiva frente a este.



Cuadro de los competidores:

ERGONOMICOS

Conpuador

realizan despaches 2 domiciio paa
todas a8 ciudades delpak.

-

R,

) Nonbrz el | | . ; Uhicacon Porcenta: de
Irgn , Prodico P | Fommdegomma Vetta Competia . Cobertim Nt
' compedor : opeaina prrtopackn
S opotte Base Bran — crea y conerlz roductos debase —
NORTHBAYOU  [Flesbke Lagtop $239900,. , . par O Brertes dposvos teembogees [, o . |amelnaned N
dstbucony Ve, ‘ , = |15, Bogota
Partil ot bases par kSRS,
NORTHBAYOU
BB Distoburdorss de productys tecnologeos
YKIM o §80.000{Ditrbucon enameemes de gades supertes se (poamneb ol 1%
YR B o
cana sob enprofucts emhgees,
MultiLink n— EnhuLink sondistriudors de
———— MIINK [ N ks Meora ydesce ooy [CR2CETBY )
EAGONOMICOS Eronomess parm S8 00D de v, [P e JEREEGR - a el nachnd 10%




5.4 Analisis de la comercializacion

Competidore s Nucleo Calidad Precios Envase Dise fio AMarca Se rvicio Pagina web
Enpresadedicadaalz
Sbncacionv distrbucion |Les productos NORTH
d2basz, 23 anms BAYO. cueniznconun
NORTHEBAVOU cen?caca ézl nmewadpo, 'esan‘,ar o-:-. cahcac,. b que $ 239 900 S www, b northbavou)
porlo cual sz consolida  |los te li=vado 2 posicionarss NORTH BAYOU co
conp zrenconsolidado. 23len 2 nercado dz sooportz:
unz dfustaa sxranes d2 [vbases,
srancapacidad dquitng
£2una marca
joven con 10
experianday cal
satisfaoendoias
necesidades dal
o idor Colombiano
enimplementos Somos una neErca de sspinny
computadidny tecnoioga, iovencon 10 afics dz : ;
XKIM cuentan con erperiencia v caidad $ 80.000 1 civel cacional i logtamgo.com
distripuldorzs entodos! |sapsSciando a3 necesidadad]
dzl consumdor Colenbano,
Alkosto, Ktronics, Jumbdo,
Fallapella, Panamericana,
Office Depot, Groupon,
Linig, entre otros.
snnultiink szoromecs
provaen producios !\Mb\'n
:xgcmm:osco:m 4 Lacalidad szbamzanlz
SECRER P2, MRS PAR | rleneia de sus produeis, MultiLink
conpiadon sia dado qua son orzadoraE v gms htips: ardculosazo
MULTILINK ERGONOMICOS  [zrzonomicas, baszs 5 x S 68.00C a nival meional % a
provesdorss de 3us propios U nomicos.com

srzonomicas Voros
articulos arzonomos pa
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dasdz bozotd 2 todas =
cadadas dz colombiz

productos. con altas tasas
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5.5 Analisis de los proveedores

Empresa Consumidor

El canal de comercializaciéon

Distribucion y comercializacion del producto es de tipo directo, por el cual se identifican
dos agentes el primero la fabrica y el segundo el consumidor directo el tiempo total
destinado para esta transferencia del producto es de aproximadamente una hora o 15

minutos dependiendo la distancia que se tenga con el cliente, si es nacional o regional.

Las ventajas competitivas ofrecidas al cliente son calidad, precio, rapidez, ergonomia,
transportabilidad, versatilidad, adaptabilidad y funcionalidad, EI canal directo distribucion
puesto que directa estamos cerca y no necesitamos de intermediarios para vender este
producto, este canal a futuro puede cambiar puesto a que cuando comienza a crear y
expandirse mas el mercado la cuota mercado puede disminuirse Por lo cual necesita

expandir sus fronteras utilizando intermediarios Pero esto sera utilizado a futuro.



Proveedores:

Se establecerd alianzas estratégicas con los proveedores, con el fin de disminuir costos e incrementar ganancias, permitiendo controlar

de esta manera la influencia de estos en el producto.

Cuadro de proveedores

Precio Loc alzacion Calidad Experiencia De scripcion Posibilidad de |Conocimiento
geografica alianzas idel mercado

Aserrin Bulto por 500kz 2

[
-

G
(e}




6. Segmentacion del mercado

El cliente principal al cual vamos a estar enfocados son: Hombres y mujeres en edad
productiva de 25 a 40 afios de edad, que realizan teletrabajo y estudiantes que realizan

trabajos desde casa, a continuacion se describe en el buyer.

Buyer del cliente

inserte una foto del clienteB2:D5 |describe los miedos, frustraciones,

" [ [|ansiedades Dolor en la
zona lumbar por el mal posicionamiento, sentir
que debido a la postura vana sufrir
enfermedades de la espalda, un mal manejo de
la base puede dafiar el equipo.

Desea, necesita, anhela y suefia Bienestar por
parte del area de salud, anhela continuar con el trabajo o
estudio, una mayor comodida al momento de realizar
actividades en la computadora.

Demograficos y geograficos
Va adirigido personas tanto
hombre como mujeres de edades
entre los 25 a 40 afios de edad,

¢QuEé estan tratando de hacery porque es
importante para ellos?

Permite al consumidor desarrollar unas
mejores competencias laborales y

¢ Como alcanzan esas metas hoy?¢hay alguna
barrera en su camino?

Actualmente las barreras en el mercado es la baja
pocision, a pesar de que nuestro producto es

especialmente a trabajadores y
estudiantes, va dirigido a nivel local
pero no se descarta un aumento a
nivel regional y nacional.

educacionales dado el alto beneficio que
adquieren al comprar nuestros produtos,
ademas a contribuir al beneficio del medio
ambiente.

innovador, se ve refiejada una alta tasa de compra de
estos productos a empresas ya consolidadas en el
mercado, para poder alcanzar las metas propuestas es
indispensable sequir en el camino de la innovacion como
se ha venido desarrollando.

Frases que mejor describen sus
experiencias

Tu salud, tu bienestar y comodida al alcance de un aserrin.

¢ Existen otros factores que
deberiamos tener en cuenta?

Las nuevas tendencias de innovacion, la maquinaria para el perfectofuncionamiento de nuestros produtos,
ademas de la implementacion de nuevas areas potenciales relacionadas con esta clase de productos.




15 bondades del producto

e Calidad

e Precio ajustable.

e Ecologico.

e Multifuncional, sirve para colocar otros dispositivos.

e Se puede utilizar como una mesa para llevar o comer en la cama.
e Estransportable.

e Esdesarmable.

e Su principal materia es el aserrin.

e Mejora la postura de las personas al momento de trabajar.
e Disminuye los dolores a causa de cervilagia.

e Disminuye el tunel carpiano.

e Proporciona comodidad para trabajar.

e Esreutilizable.

e No Contamina.

Durante un dia normal nuestro cliente realiza una serie de actividades laborales también,
sociales las cuales por las medidas sanitarias implementadas por el Covid, se ha dispuesto a
estar casi 12 horas enfrente de una pantalla de computadora, las bondades que ofrece
nuestro producto se acomoda en cuantos a las necesidades del cliente, se acomodan a sus
requerimientos, ayudando al cliente en cuanto a su salud y bienestar, proporcionando de
esta manera, un cumplimiento a sus expectativas enfocados en los valores, como

compromiso, responsabilidad y autocuidado.



7. Propuesta de valor.

El lienzo de |la propuesta de valor

Propuesta de valor

COMPURTABLE

Base de
computador a base
de aserrin
compacto
reciclado,
desarmable.

Linea telefénica
para quejas y
reclamos, genera
mayor comodidad,
tranquilidad y
previene que
ingrese suciedad al
ventilador del
computador.

A\ 4

Segmento de mercade Hombres y mujeres en edad productiva de 25 a 40 afios de edad, que
realizan teletrabajo y estudiantes que realizan trabajos desde casa.

Ahorro de precio,
aporta a borrar la
huella de carbono,
mejorar la calidad
de trabajo, que le
permita adaptarse a
cualquier entorno.

Comodidad a la hora de
trabajar desde casa.
Capacidad de transportar
la base para todas partes.
Ecologia
Minimalista
Estar a la moda.

tamanos, disenos,
grosores, ayuda ala
buena postura,
disminuye los
sindromes

tensionales, puede
transportarse a
cualquier tipo de
sitio

L S S —

Busca que la base de su
computador sea mas alta,
sea mas facil de cargar y no
talle en las piernas

No disponibilidad de
los productos.
Mala calidad
Que al colocarlo
encima de las piernas
genere presion, no
adaptacion al tamaro
del computador.

<
(®) strategyzer

www. planetadelibros.com/strategyzer




8. Disefio del producto

8.1 Ficha técnica

FICHA TECNICA DEL PRODUCTO/SERVICIO

DESCRIPCION

Nombre del producto ¢ servicio

COMPURTRBLE
COMPURTABLE '

Composicion del producto o materias primas

Aserrin.

Normas de calidad.

la Ley 697 de 200118 mediante la

cual se fomenta el uso racional v eficiente de la energia v

se promueve la utilizacion de energias alternativas.
Igualmente, se

tiene la normatividad de residuos solidos dentro de las
cuales esta la Norma técnica GTC-24 de Gestion
ambiental de residuos solidos

Presentaciones comerciales

1 producto

Embalaje

Cajas de Carton Biodegradables.

F. Material de empaque.

El material utiizado es de biodegradabilidad, esla
capacidad de un material de ser biodegradado. Es un
proceso natural en el que un material por accion
biologica, cambia v en general pierde sus propiedades
originales

Condiciones de conservacion.

No exponer al sol. ni a temperaturas mavores a 28 °c.

Vida 1t estimada/garantia.

3 afio de vida utl.

Porcion recomendada. sevicios adicionales por tipo de
cliente.

1 producto por computador.

ELABORO:| ANTONIO GERENTE GENERAL
REVISOZ’ ANTONIO GERENTE GENERAL
APROBO: | ANTONIO GERENTE GENERAL




8.2 Ciclo de vida

CICLO DE VIDA DE UN PRODUCTO

Deaclive

Crecimiento Madurez

Introduccion

COMPURTRDOLE

VENTAS

TIEMPO

En cuanto al ciclo de vida del producto se encuentra en una parte madurez, en el cual el
producto ya estd como tal en el mercado estipulado pero con diferente forma y diferente
material, este proyecto se diferenciara en cuanto tendra y vendra con una innovacion a ese
producto ya existente, dando al mercado ya estipulado una nueva razén para seguir

creciendo y generando mayor rentabilidad.

En esta etapa del proyecto que entrara, se debera proponer nuevas medidas de marketing a
fin de diferenciarse de otros y generar un plus y un posicionamiento que genere e impulse

el mercado y permite mantenerse y seguir creciendo.



Definicidn estrategia

la norma AS 2082-1979 permite observar que se emplean cuatro conjuntos de
"reglas de clasificacion™ para clasificar la madera aserrada en grupos que se definen
como Grados Estructurales 1 a 4
Las normas AS 1748-1978: Madera clasificada mecanicamente por tension y AS
1749-1978: Reglas para la clasificacion mecanica por tension indican el desarrollo y
el exitoso uso practico de instrumentos mecanicos capaces de determinar y marcar
mediante un cddigo de colores la dase de tension de las piezas individuales de
madera, de diferentes largos, que pasan por la maquina.
Norma técnica colombiana GTC 24, Gestion ambiental residuos solidos, guia para
la separacion en la fuente.
SO 9709, Madera estructural - Grado de resistencia visual - Principios basicos

ISO 12122-1, Estructuras de madera - Determinacion de valores caracteristicos -
Parte 1: Requisitos basicos

ISO 12122-2, Estructuras de madera - Determinacion de valores caracteristicos -
Parte 2: Madera aserrada

ISO 13912, Madera estructural - Grado de resistencia mecanica - Principios
basicos

ISO 13910, Estructuras de madera - Madera graduada de resistencia - Métodos de
ensayo para propiedades estructurales

ISO 16598, Estructuras de madera - Clasificacion estructural de la madera

aserrada



y produccion (en desarrollo)

Disefio de concepto

ISO 18100, Estructuras de madera - Madera articulada - Requisitos de fabricacion

Nombre del producto

Caractenisticas

Imagen

cantidad necesaria

valor

valor Total

MAQUINA PARA CORTAR

La sierma esuma heramienta que srve
para cortar madera u otros materiaks.
Consists 2nuna hoja con &l flo dentado
V32 mangja a mane o por ofras foentas
de energm

[

§1'300.000

§3'000.000

COMPACTADORA

3 tamafios del surco k permiten ebanar
3 dneras mhamadasel [ 2 emel L0
em los0.8 cm

§230.000

COMPUTADOR PORTATIL

Ryzn 3 3500U

Memoria DDR4 12Gb (8~4gb)
Disco duro $§D 300gb

Tatjeta dz video RADEON VEGA 8
Pantalla 14" HD

Color Gris

Inchsye Meatee | afio

§2491.000

§2401.001

IMPRESORA CONESCANER

HP Miltifincional laser Newerstop
1200W Imprima grandes volimenss
con facitidad gracias al primer tanque de
toner de HP: incluoye toner para imprimi
3000 pagiras. Cuents conla calidad y
a confiabiidad dz FP a un costo nuy
bajo, ademds d b versatiidad dz un
equipo nuitifincion. Imprima yescanes
practicamente desds cualquier ogar con
la apheacion HP Smart

Hasta 10 veces mds paginas que las
impresoras laser HP de b misma clase
9 s disefid para imprimir 2n gran
volumen Obtenga toner para imprinir
5000 paginas de mmediato.

§ 808.000

§ 898.000




Disefio del detalle

PROCESO 1

PROCESO 2

PROCESO 3

PROCESO 4

PROCESO5

Se recolecta
el aserrin

Se mezcla el
aserrin con otros

componentes

Se compacta

Se corta

Se empaca el
producto ya listo
para la venta




Cadena de distribucién

| CONSUMIDOR
FABRICA DE COMPURTABLE SUPERMERCADOS DE CADENA

DISTIBUCION DE TIPO INDIRECTA CORTA

Costos de produccion y precio de venta:

COSTOS DE PRODUCCION
+ Costo unitario de materiales 2.500
+ Costo unitario de mano de obra 4.852
+ Costo unitario de CIF 4750
= COSTO TOTAL UNITARIO 12.102
PV
= 12.102 24.204
1 50%

Validacion y verificacion:

Indicadores de gestién antes de lanzar el proyecto son los siguientes:

. Conformidad de la produccion=Cantidad de produccién no conforme

identificada/Cantidad total de produccién



. Productividad de la mano de obra=Suma de produccion por trabajador/Suma

de horas trabajadas por trabajador

. Costo de energia por unidad=Suma de produccion generada/Suma de unidades

de energia empleadas

. Eficiencia de produccion (tiempo)=Produccion lograda/Produccion

presupuestada

Devoluciones=Devoluciones obtenidas/Cantidad total de produccién

. Garantias=Produccion devuelta por garantia/Cantidad total de produccion

e Eficacia tiempo de despacho=(Numero total de despachos a tiempo)/(Numero total
de despachos realizados)
e Utilizacion de espacio (almacen)=(Metros cuadrados utilizados de

almacenamiento)/(Metros cuadrados disponibles)

Produccion:

Logo del producto:

COMPURTABLE

Base portable para computador

Disefio del producto:



9. Precio de venta

COSTOS DE PRODUCCION
+ Costo unitario de materiales 2.500
+ Costo unitario de mano de obra 4.852
+ Costo unitario de CIF 4750
= COSTO TOTAL UNITARIO 12.102
PV
= 12.102 24.204
1 50%

Costo unitario de materiales

Materia prima und | Cantidad Precio

Aseerin gr 500 2.000

Pegamento ml 100 500
Total 2.500

Costo unitario de mano de obra

Operarios necesarios Und | Valor la hora | Minutos requeridos




Operativo 1 2.500 60
De empaque 1 2.400 50
Total
Costo unitario de CIF
Servicios 400.000
arriendo 550.000
Total 950.000
Numero de unidades al mes 200
CIF 4750

10. Prototipo

Caracteristicas del producto

Armazoén de soporte de cama portétil, facil de montar, ligero (peso 2 kg) fabricado en MDF
de 9 mm MDF color natural, ancho 56 cm, fondo 33 cm, alto 26 cm. Tiene dos calcas, una
calcomania para pasar el mouse, otra calcomania para gafas u otra. El producto es muy Util,

puede funcionar normalmente en la cama del hospital y el precio es muy econémico.

Caracteristicas del prototipo

Soporte para ordenador de sobremesa, facil de montar, ligero (peso 2 kg) fabricado con
virutas de madera MDF de 9 mm de color natural. Mejorar la postura frente a la
computadora; Tiene un aplique que puede contener un teléfono mévil y un termo para hacer

café u otras cosas. En la parte posterior también puede colocar una bandeja para otros

articulos, como relojes, carteras u otros articulos.

Materiales requeridos




Aserrin

Cortadora

Pegante fuerte para madera

Técnica a utilizar

Aglomeracién por compresion: la adherencia se logra mediante fuerza externa. Utilice una
herramienta de compactacion adecuada para compactar el producto con tanta firmeza que la
resistencia de los aglomerados sea alta. En este caso, la granulacion / granulacion siempre
demuestra su eficiencia y rentabilidad en el procesamiento de una gran cantidad de
productos, especialmente cuando el ligante natural del producto no es muy fuerte y no se

permite la adicion de ligante.

Como va interactuar el cliente con el prototipo:

Se va interactuar de manera directa el producto con el cliente, puesto a que este debe hacer

uso constante de ese a su momento de trabajar o estudiar desde casa.



Evidencia del prototipo:




11. Modelo Running Lean

Descripcion de la seccién del Lean Canvas

Lean Canvas es una herramienta de negocio estratégica que nos permite analizar

visualmente nuestro modelo de negocio para incrementar sus posibilidades de éxito. Se

basa en pilares: identificar a los clientes objetivo. Identificar los problemas encontrados por

los clientes y los problemas que nuestros productos pueden resolver.

En el proyecto es de suma importancia dicho modelo puesto a que permitira simplificar y

determinar quiénes somos, que hacemos mejor que otros, cuales ingresos y egresos

poseemos y de qué manera podemos ser diferentes a los demas.

Hipotesis a validar

El 80% de las personas que sufren enfermedades a nivel corporal es debido a la mala

postura optada en su trabajo.

Problema Solucién Propuesta de | Ventaja injusta | Segmento de
Al Sheas 55 i e S| Valor Gnica Este producto permite | clientes
cuentan con un espacio | que se encuentren trabsjando colocar el equipode | parennas hombrey
acorde para poder realizar | desde casa, esta es una base Compurtable una forma correcta N edad
sus trabajos, cuando se para portitil armable a base de | Base Para Computador para evitar todo tipo muje feS e
habla de un espacia no m’m"‘z‘""ﬂo‘ ::‘ bes= | Armable De Aserrin ., de dafio v de Pl‘OdﬂCﬂVﬂ de 252340
acorde se refiere a ELdor Bor et da id ty 3505:@“0 ejercen
problemas como espacios | ventilsdores. . 'icc ente. tdmhafoo
*ﬂ;f:mde ':e Ws:n:" “Métricas Clave Canales estudiantes, en la
problemas ud que : : o
pueden a llegar a Numero de clientes Canal directo ciudad de Bogota D.C.
presentar las personas por | actuales menos los
una mala postura o que anteriores.
causara dolores
DAt ariblemit 6 Incremento en las
el tanel carpianio, entre ventas.
otras enfermedades y sin
dejar atrds las
incomodidades para poder
ejercer las labores.

Servicios.
Materiales.
Promociones.
Arriendo.

“Estructura de costos
Mano de obra directa e indirecta.

Fuentes de ingresos

Venta de la unidad de producto.
Publicidad en el empaque del producto.




12. Validacién de ideas de negocio.

Objetivos de investigacion.

e Objetivo general:

Determinar el nivel de aceptabilidad del producto en el mercado objetivo propuesto a lo

largo del trabajo.

Obijetivos especificos

e Crear un formato que permita recolectar informacion.

e Adquirir y recolectar informacion por medio de la aplicacion de encuestas al
publico objetivo propuesto.

e Analizar y tabular la informacién a fin determinar viabilidad del proyecto.

Metodologia

Tipo de investigacion

Se utilizara la investigacidn descriptiva de manera cuantitativa en donde esta investigacion
descriptiva se utiliza para describir las caracteristicas de la poblacién o fendmeno en
estudio. No responde preguntas sobre como / cuando / por qué aparecen las funciones. En

cambio, resuelve el problema del "que™.

Recoleccion de informacion

Informacion primaria



Investigacion primaria como su nombre lo indica es el primer acercamiento que se tiene
con el pablico objetivo a investigar a fin de recolectar informacion de manera valida, para

este se utilizara la encuesta constara de 10 preguntas cerradas.

Informacion secundaria

La informacion secundaria adquirida fue por medios electronicos, en donde se investigé los

diferentes articulos, proyectos y trabajos posteriores y Dane.

Poblacion

La ciudad a la cual se dirigira el presente proyecto es la ciudad de Bogota, distrito capital
de Colombia, este pais posee en la actualidad 49,65 millones de habitantes a nivel nacional,
de la cual en esta capital se concentran un total de 7.181.569 habitantes, segun cifras del
Dane en proyecciones del afio 2020, ahora bien por otra parte al segmento de mercado al
cual se enfocara dicho proyecto se encuentra en una edad comprendida entre 25 a 40 afios
de edad, hombres y mujeres en edad productiva, de la cual existen en la ciudad de Bogota

un total de 2.144.933, hombres y mujeres a la cuales se esta enfocado.



Tamafio de la muestra

El tamafio de muestra que necesitas
es...

97

Gracias por usar 13 calculadora, si
ecesitas hacer otro calculo puedes
acerlo directamente en esta pagina.

2144935 50

TAMANO DELUNIVERSO  HETEROGENEIDAD %
Numerno de personas que Es 1 dwversidad del universo
companen la poblacion o Lo habitual suele ser SO%.
estudiar

MARGEN DE ERROR NIVEL DE CONFIANZIA
Menor margen de eor Cuanto mayor sea o nivel de
FEQUILIE Mayores Mmoestras. confianza, mayor tendra que

sor la muestra (95% - 99%)

Formato de la encuesta

https://docs.google.com/forms/d/e/1IFAIpQLSADBQ-

dPPg9aVSmV3p_hxg59ZUGo08JLWAV|GIB17SjFrtWwNWQ/viewform?usp=sf_link



13. Tabulacion y analisis de informacion

Preguntas

1)

Sexo

97 respuestas

@ Mujer
@ Hombre
& Prefiere no decirlo.

FR FA (%)
Hombre 70 71,4%
Mujer 27 28,6
Prefiero no decirlo 0 0
Total 97 100




2)

;Con gue frecuencia utiliza el computador?

97 respuestas

@ Siempre
@ algunas veces.
@ Munca

FR FA (%)
Siempre 55 57,1
Algunas veces 42 42,9
Nunca 0 0
Total 97 100




3)

¢ Acostumbra a utilizar el computador sobre superficies no planas?

97 respuestas
® Si
@ No
& Aveces
FR FA
Si 55 42 .9
No 21 28,6
A veces 21 28,6
Total 97 100




4)

;Cuenta con el espacio suficiente para realizar sus actividades laborales de manera
comoda?

97 respuestas

@ s
@ Mo

FR FA
Si 70 57,1
No 27 42,9
Total 97 100

5)

¢Compraria usted el compurtable que tiene como objetivo brindar el espacio suficiente para
trabajar de manera comoda en cualquier sitio de su hogar?
97 respuestas

@ Si
® No




FR FA
Si 97 100
No 0 0
Total 97 100
6)

;Cuanto estaria dispuesto a pagar por el compurtable?

97 respuestas

@& 50.000-70.000

@ 71.000-100.000
@ 100.000-150.000
@ Mas de 151.000

FR FA
50.000-70.000 80 71,4
71.000-100.000 17 28,6
100.000-150.000 0 0
Mas de 151.000 0 0
Total 97 100




7)

;Ha comprado algun dispositivo similar al compurtable?

97 respuestas
®Si
@® No
FR FA

Si 12 14,3

No 87 85,7

Total 97 100

8)

;Qué dispositivo acostumbra a utilizar para sus actividades laborales o académicas?

97 respuestas

@ Computador portatil
@ Computador de mesa
@ Teléfono movil




FR FA
Portatil 97 100
Mesa 0 0
Movil 0 0
Total 97 100
9)

:En qué lugar de su hogar acostumbra a realizar sus actividades laborales o académica?

97 respuestas

@ Comedor
@& Cama
@ Cocina

Andlisis de resultados

Se evidencia que el 100% de los encuestados, estan interesados en comprar el compurtable

Ninguno de los encuestados esta dispuesto a pagar un monto mayor a 100.000 pesos por el

producto.



El 100% de los encuestados usa computador portatil y al mismo tiempo demuestran interés

por el producto.

Mas del 50% de los encuestados, afirmé no haber tenido un objeto similar al compurtable.

14. Lecciones aprendidas y Recomendaciones

Se puede determinar que el presente proyecto permitié generar mayores
conocimientos con base al area de estudio, ser aplicados y sintetizados a partir de un
producto a lanzar en el mercado, generando esta manera que la practica y el
conocimiento se unieran para ser posible la creacion del presente proyecto.

Por otra parte el trabajo ayuda a determinar viabilidades con respecto a incursionar
en un mercado, permitiendo de esta manera evitar posibles pérdidas que puedan ser
ocasionadas por parte del ejercicio del mismo.

Se permitio por medio del presente determinar el publico objetivo, el proveedor,

canales y formas de promocion del mismo proyecto.

BIBLIOGRAFIA.

Ricardo, O (31 de Marzo de 2018). Mas que negocio, consecuencias de una mala
postura. Rescatado de, https://www.masguenegocio.com/2017/07/04/mala-postura-
oficina/#:~:text=Deformaciones%20en%20el%20cuell0%20y,periodos%20en%20u
n%20posici%C3%B3n%20forzada.



https://www.masquenegocio.com/2017/07/04/mala-postura-oficina/#:~:text=Deformaciones%20en%20el%20cuello%20y,periodos%20en%20un%20posici%C3%B3n%20forzada
https://www.masquenegocio.com/2017/07/04/mala-postura-oficina/#:~:text=Deformaciones%20en%20el%20cuello%20y,periodos%20en%20un%20posici%C3%B3n%20forzada
https://www.masquenegocio.com/2017/07/04/mala-postura-oficina/#:~:text=Deformaciones%20en%20el%20cuello%20y,periodos%20en%20un%20posici%C3%B3n%20forzada

Mariana, F (21 de Octubre de 2019).El Tiempo.com — Mitos y verdades sobre uso
del computador portatil. Rescatado de,

https://www.eltiempo.com/tecnosfera/dispositivos/mitos-y-verdades-sobre-los-

computadores-portatiles-216912.

IMER S.A (04 de Febrero de 2014). Normas Técnicas, Aranceles y Registros para
el Sector de Muebles en Colombia.Rescatado de,

https://sites.google.com/site/mueblesimer/3-1-normas-tecnicas-aranceles-y-

registros-para-el-sector-de-muebles-en-colombia

Wirke (09 de Noviembre de 2017). 17 estadisticas sobre teletrabajo que te
sorprenderan. Rescatado de, wrike.com/es/blog/17-estadisticas-sobre-teletrabajo-

que-te-sorprenderan/


https://www.eltiempo.com/tecnosfera/dispositivos/mitos-y-verdades-sobre-los-computadores-portatiles-216912
https://www.eltiempo.com/tecnosfera/dispositivos/mitos-y-verdades-sobre-los-computadores-portatiles-216912
https://sites.google.com/site/mueblesimer/3-1-normas-tecnicas-aranceles-y-registros-para-el-sector-de-muebles-en-colombia
https://sites.google.com/site/mueblesimer/3-1-normas-tecnicas-aranceles-y-registros-para-el-sector-de-muebles-en-colombia

