
 

 

 

OPCIÒN DE GRADO I  

 

 

PROYECTO EL PALACIO DEL IMPERMEABLE 

 

 

 

DOCENTE  

 

NESTOR GERARDO ECHAVARRIA SALAMANCA 

 

 

 

PRESENTADO POR  

                                      LUIS ARBEY MARTINEZ SUAREZ  

                              ERICK DAMIAN ROJAS FINO 

 

GRUPO  

10119 

 

 

 

BOGOTÀ D.C  

13  de mayo de 2017  

 

 

 

 



 

 

 

 

EL PALACIO DEL IMPERMEABLE 

 

 

 

 Somos una empresa dedicada a la fabricación de impermeables personalizados, 

donde buscamos que nuestros clientes tengan una herramienta de protección 

teniendo en cuenta el clima a nivel Colombia que sea practico y fácil de 

transportar.  

Contamos con la experiencia trabajando en exclusividad y un amplio 

conocimiento en las necesidades frente a motociclistas y ciclistas de nuestras 

regiones. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

OBJETIVO GENERAL 

 

 

 Brindar soluciones integrales para la protección contra la lluvia del nuestros 

clientes dando una solución inmediata y eficaz, creando diferentes tipos de 

impermeables para suplir las necesidades específicas de cada uno de nuestros 

clientes. 

 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS 

 

 Generar clientes fieles y exclusivos a nuestros productos con un crecimiento del 

5% mensual. 

 

 Innovar con nuevos modelos y diseños cumpliendo los estándares de calidad y 

necesidad de nuestros clientes. 

 

 Llegar a los sectores exclusivos de Bogotá donde seamos reconocidos entre las 

demás empresas como la mejor.  

 

 

 

 
 

 

 

 

 



 

 

 

ESTUDIO DE MERCADEO 

 

 
 ¿QUIÉNES SON NUESTROS CLIENTES? 

 

En la actualidad podemos ver la incomodidad de los motociclistas y ciclistas que transitan 

en nuestra ciudad ya que los implementos  contra la lluvia son muy costosos y no suplen la 

necesidad de estar protegidos al 100%. 

Al ser un implemento necesario buscamos que sea económico y fácil para cargar, donde 

queremos que nuestros clientes cuenten con diseños que se acomoden de acuerdo a su 

necesidad al sur y al occidente de Bogotá. 

 

 QUE NECESIDAD TIENEN  

La necesidad que evidenciamos es que no se cuenta con un producto que sea de una 

calidad óptima y económica para poder adquirir para el conductor y su acompañante. 

 

 QUE PRODUCTO ESTAN USANDO AL MOMENTO DE COMPRAR NUESTRO PRODUCTO  

Usan impermeables delgados calibre # 10 el cual no tiene una durabilidad de más de 

cuatro meses, zapatones, chaqueta, pantalón. 

 

 QUE PROBLEMA TIENE EL USUARIO CON LA SOLUCION ACTUAL  

Son incomodos para trasportarlos a los sitios donde normalmente se dirigen, cuando 

llueve demasiado duro se filtra el agua entre las piernas al igual que la forma de su secado 

es difícil por lo cual deben cargarlos mojados ya sea dentro de su maleta o en el baúl que 

traen en su moto  

 

 CUANTO INVIERTEN EN LA SOLUCION ACTUAL  

En promedio de $ 60.000 por persona lo cual genera un gasto de $ 120.000 

   

 QUE CANALES DE DISTRIBUCION SE UTILIZAN PARA QUE SE PUEDAN COMPRAR EL 

PRODUCTO  

Tendremos un punto de distribución,  entrega a domicilio y compras a través de portal 

web donde encontraremos los tipos  de producto  facilitando la modalidad de pago de 

nuestros clientes.  



 

 

 

 

PANEACION ESTRATEGICA 

DISEÑO DEL PRODUCTO  

 

FUNCIONALIDAD: Genera mayor cubrimiento en el motociclista y en el vehículo ya que cubre 

mayor parte, cubre  a las dos personas generando mayor comodidad. El 70% de la motocicleta 

queda cubierta lo cual  no permite que este reciba demasiado mugre. Cuando la motocicleta se 

estaciones  este le sirve como forro protector. 

 

   

 

 

CARACTERISTICAS: Es  multifuncional, es decir cubre al conductor y al parrillero. 

El material con el cual se fabrica es con material impermeable calibre 30, siendo bastante 

resistente  

El precio normal de impermeable por persona está entre $ 45000 es decir $ 90.000 el juego, 

entre los económicos. 

El nuevo impermeable tendría un costo de $ 70.000  es decir con un 77.8 % sobre el los $ 

90.000 teniendo un ahorro del 22 %  

ESTETICA: Está ubicado  en la parte debajo del sillín lo cual  es muy práctico y genera 

comodidad  a la vista de muchos.  



 

 

 

VALOR  POR UNIDAD $ 40.000 

 

 

 

 

 VALOR POR UNIDAD $ 20.000 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ESTUDIO DE PRECIO 

 

 

 Se realiza un estudio pequeño de mercado en donde se visitan diferentes tiendas 

en Bogotá, en el sector del centro evidenciando los costos de impermeables por 

motociclista, los cuales están alrededor de $ 60.000 siendo estos la línea 

económica, teniendo encuentra que es necesario tener 2 de estos para movilizarse, 

esto para poder determinar el precio de venta de nuestros impermeables y a su vez 

sean de mayor asequibilidad para los mimos. 

 

 El precio de venta de nuestros impermeables personalizados será de $ 90.000 para 

uso del conductor como su parrillero. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ENCUESTA 

 

 

 Se realizan 3 encuestas como muestra para determinar la problemática e 

inconformidad en los impermeables para uso de los motociclistas en la ciudad de 

Bogotá.   

 

 Esta encuesta está basada en situaciones  reales que mostraremos a continuación. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

PENTAGONO DE PERFILACION DE CLIENTES 

 

 

 

 

 

 

  

Necesidades/Jobs 

GERENTE 

GENERAL Y 

DUEÑO/MOT

OCICLETAS Y  

MECANICA. 

M 

Satisfacer a nuestros 

clientes creando una 

solución para ellos, 

creando nosotros 

una necesidad para 

ellos comprar y 

hacer parte de 

nuestra compañía 



 

 

 

EL PALACIO DE LOS IMPERMEABLES 

 

 

 

 

 

 

 Su elaboración e  imaginación a su  necesidad  

 Fabricantes de impermeables para toda clase de motocicletas. 

 Venta al por mayor y por menor  

 Estamos ubicados en la Carrera 80 con primera de mayo.  

 

 

 

 

 

 



 

 

 

CONCLUSIÒN 

 

 Hemos podido concluir que es un producto de diseño y comodidad de cargar, lo 

cual tiene una ventaja no solo adquisitiva sino también de calidad, cada encuesta 

hecha por el momento, garantizaría que un producto llegue a un mercado muy 

competitivo, pero con un valor agregado lo cual sería muy apetecido para este 

parque de motociclistas. 

 

 


